
成都商业计划书代写公司

产品名称 成都商业计划书代写公司

公司名称 成都中标商务服务有限公司

价格 .00/件

规格参数 表现形式:商业计划书代写
可售卖地:全国
具体价格:电议

公司地址 中国（四川）自由贸易试验区成都市天府新区华
阳街道海昌路146号1楼（注册地址）

联系电话 13348889936 13348889936

产品详情

成都商业计划书代写公司

如何写好一份商业计划书?

商业计划书有相对固定的格式,它几乎包括反映投资商所有感兴趣的内容,从企业成长经历、产品服务、市
场营销、管理团队、股权结构、组织人事、财务、运营到融资方案。

下面是小编收集的写作技巧,希望大家认真阅读!

写好一份商业计划书的技巧

1、简单、直接、重点突出。

个人认为如果是第—次给投资者 ,那么请写得简单直接一些,用PPT的格式,控制在10-15页,重点要突出,让投
资者用两分钟时间就可以直接领会你的目的和产品,感兴趣后才提供更多更厚的材料。如果第—次就是上
百页的BP ,你想想看投资者要花多久的时间去阅读理解,他会头大到失去兴趣。

2、不要下载各种网络模板,然后填空。

很多创业者习惯到网上下载各种各样的BP模板,然后机械地填空,如果大家都是这样，那么成干上万的BP
都大同小异毫无特色,投资者估计会有审美疲劳感,当然如果是为了学习是没有问题的,多学一些写得好的
BP ,会让你有所启发,但到你真正写的时候,建议可以按自己的逻辑和规划,你的目标是如何让投资者快速理
解你的产品和团队,所以不一定要填空的,你可以有特色,会让人眼前一亮的,当然我不是投资者,所以说我只
是建议。



3、产品介绍很重要,要客观真实,多用数据和图表。

项目/产品介绍是BP的核心部分,所以要加以重视,你做的是什么?为什么做?为什么现在做?你是怎么做的?目
标用户是谁?市场如何竞争对手如何?你产品优势在哪里?目前取得了什么样的效果.....等等这些问题都要用
简单易懂的语言去阐述,必须客观真实,不要吹牛夸张,多用数据来说明,多用图表来比较,不要尽是讲一些性
的东西 ,描述性词语少用,不要假大空,不要大而全。

4、早期创业团队介绍是重点。

如果我是投资者,那么我觉得自已是投人而不是投项目/产品,只要人是好的和对的，做什么都能成,项目有
可能是错误的,也有可能过- -两年就被淘汰了,但好的人对的人不会被淘汰,他们一-直在创新并奋斗着,人如
果是错的,再好的项目都可能被做坏。所以团队介绍很关键,投资者关注的也应该是团队,团队能力和所做
的项目是否匹配，团队成员是否具有互补性,创始人是否有足够棒的个人魅力,他能取得合伙人的信任并一
直并肩而行吗?
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