
天御商城系统开发APP简介

产品名称 天御商城系统开发APP简介

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情
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我们拥有十分优质的技术团队，能极大地满足客户的需求；我们开发的软件还具有极高的稳定性，是一
家的软件定制开发。

天御三级分销模式

一、普通会员（29.8元）

每一个普通消费者只需在天御商城购买任意一件29.8元的产品就可以生成自己的二维码，拥有自己的天
御商城，将自己的二维码成功分享给朋友购买天御产品，即可获奖励，每分享一件产品就有2元积分奖励
，三级内的朋友购买都有秒到帐。

如：你分享10人（这10人是你的一级），你可获20元，这10人每人分享10人成功购买天御产品，你的二
级就有100人，你可获奖200元，二级的100人每人分享10人，你的三级就有1000人，你可获得2000元奖励
。（以上人数只是举例，你的三级内任一会员每成功分享一个人或每成功分享一件产品你都可得2元奖励
，人数不一定是10人、100人、1000人，下同）

二、VIP会员（2000元）投资2000元送价值2980的产品（10件），升为公司的VIP会员。

（一）推荐产品（下级购买产品）返利：通过VIP会员的二维码注册购买天御产品的，每成功分享一件产
品，三|级内2元+4元，即6元。



（二）推荐会员返利：VIP会员推荐VIP会员，三级内每一个返200元，普通会员推荐VIP是没有奖励的。

三、VIP会员收入

1天扫码3人，1个月90人，1年1080人。

平均1人每月3件计算，1年36件

1080人*36件＝38880件*6元＝233280元。

四、全国总代（5万元）。原定价为10万元，现在只需5万即可成为总代，并赠送原价5万元的天御产品（
168个产品）【公司统一配货】。

（一）公司会开通总代后台，可看到自己的客户信息（姓名、电话、购买的产品类型、购买的数量、购
买的时间）

（二）配送30个VIP名额。每个VIP价值2000元*30＝6万元，这些钱由您自己来收，让您快速回本。

（三）推荐产品（下级购买产品）返利：

1.总代每成功分享一件天御产品，除作为普通会员的三级内每一件可得2元奖励，每一件还可另外获得5
元的奖励，也就是三级内2+5元，即7元奖励，三|级以后会员购买天御产品，每一件该总代可获得5元奖
励。

2.总代推广VIP会员伞下产生普通消费者，VIP的三级内，该总代得2+1元，第四级得1元，第五级包括第
五级以后每成功分享一件29.8元产品该总代得5元。总代推总代三代内，获奖20000、3000、2000元，如：

（四）推荐会员返利：A推B为全国总代，A获奖20000元；B推C为总代，B获奖20000、A获奖3000元；C推
D为总代，C获奖20000、B获奖3000、A获2000元。

五、县、区合伙人（10万元）。原定价30万，现只需10万即可成为县、区合伙人，并赠送原价10万元产
品（336个产品）【统一配货】。

1、成为县、区合伙人，即买断了县或区的销售权益。在所买断的县或区一年内只要收货地址是该区域，
该合伙人都可获3%奖励。

2.享受总代的所有权益。

3、合伙人介绍合伙人，获推广奖30000元、5000元、3000元

六、市代（50万元）。市|级合伙人（城市战略合伙人）50万，并赠送原价50万元产品（1680个产品）【
统一配货】。

1、成为市级合伙人，即买断了该市的销售权益。在所买断的市一年内只要收货地址是该区域，该合伙人
都可获3%奖励。

2、享受总代所有权益。

3、市|级合伙人每介绍一个城市战略合伙人级公司奖励200000元，第二级公司奖励30000元，第三级公司
奖励20000元。



天御分销模式系统的推荐返|利营销模式是一大特色，通过微薄的让利，让别人帮你做网络营销，为你宣
传推广。利用一些优惠活动带动粉丝为你推广，调动了积极性，也推广了产品，反正根据你自己产品的
特点和优势，将网络营销活动做好，自然就吸引了消费者。
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