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产品详情
   方法二：词低出价、人群低溢价、高抢位溢价。（托价幅度蕞高）这种操作方法的抢位助手设置和方法一是一样的，只不过因为我们的关键词出价低人群溢价低，所以抢位助手的溢价必须要高，不然是抢不到位置的，这种方法的好处是：

1、可以尽量蕞大程度的避免位置因为稍微高一点有一定的展现，

2可以托价的浮幅度方法一要大一些。同样的是计划开一段时间以后分值就会上涨，这个时候需要的出价就没有那么高。但是这个时候不一定要全部降低出价，可以降低一定幅度的抢位助手的溢价，并且每天关注抢位成功率，（因为这个数据只有隔天才能看到），所以降低的间歇时间也要以天为单位。降低到抢位成功率较低的时候，这个时候开始拉起来人群溢价，等到人群溢价拉到较高的时候（80-100左右或者更高）这个时候的抢位助手的溢价就不会特别高了，这个时候还要去观察人群的覆盖率是否能达到90以上，如果够的话就可以考虑直接关掉抢位助手，并且以小时为单位观察计划点击率，如果点击率没掉，这就说明了人群已经补充好了，如果说掉了的话，以小时为单位去增加人群溢价。这种方法并不一定适用于所有的商家，类目较大且偏向于半标品的标品的成熟计划可以考虑测试一下那么有人问了，我们这样做翻车了怎么办？还能怎么办，直接开启抢位助手不就好了。如果你刚开始卡位的时候点击率就够的话，也没必要开启抢位助手了。
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