
实体转型，模式先行，分享购模式是什么？
实体店营销+分享购模式+系统搭建软件开/发，微三云麦超解读

产品名称 实体转型，模式先行，分享购模式是什么？ 实
体店营销+分享购模式+系统搭建软件开/发，微
三云麦超解读

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

实体转型，模式先行，分享购模式是什么？
实体店营销+分享购模式+系统搭建软件开/发，微三云麦超解读

导读：

你还在问什么是分享购？想了解分享购模式？接下来我将用一句话为你概括分享购。

分享购是一个聚合了主流电商平台与本地是服务平台的的消费购物平台，全面满足了日常生活中的各项
消费需求，可以自购省钱，推荐用户躺赚

今/天介绍分享购模式玩法。

小编介绍：微三云麦超：毕业于广东著/名高校—中山大学资讯管理系，12年专注商业模式设计及软件开
/发，现任微三云全国资源总监，商业模式设计总监，电商系统商业模式开/发架构师，擅长企业生态商
业模式、商业零售会员增长裂变模式策划、商业闭环模式设计及方案落地，曾辅导十余个电商平台做到
营收过百亿，数百个平台做到百万会员，欢迎来电咨询，专业协助企业zui低成本搭建电商平台运营系统
、App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微信赠送百亿级平台推广运营执行方案+免费商业
模式梳理！



                           精品超市如何布局+实体店营销
新赛道+分享购模式+系统搭建软件开/发联系微三云麦超总监

当前，许多人都能感受到实体店铺的生意非常难做，能保本或者小赚都是比较不错的，那为什么实体店
铺的生意会这么难做呢？有以下几点原因：

 

1.竞争大

举个例子，你在某个小区楼下开了一家生活超市，你会发现，周围200米左右就有一家几乎一模一样的超
市，产品价格也几乎一样，内卷非常严重。

2.租金高

经营实体店铺，zui重要的因素就是选址，好的位置往往可以带来不错的流量，但是好位置租金可不便宜
，在当前经济环境不太好的情况下，很容易造成亏损。

3.流量低

流量低有几个重要的原因，一是互联网冲击比较大，各种电商购物平台带走了很大的流量；二是竞争激
烈，内卷严重，如第/一点分析到的一样；三是受疫情的影响，很多店铺无法经营，客户也减少了聚集。

如何解决这些问题，让店铺保持竞争力呢？我认为可以转型互联网店铺，请看以下内容。

互联网店铺的意思是，把线下经营的业务搬到线上，它的好处是只需要一个小程序即可搞定，0租金，无
其他成本，不影响原有的经营方式，但是却能够将店铺的效益zui大化。具体的运作方式也非常简单，有
两点。

1.购物省钱

用户只需要扫码进入小程序，所有的产品可以享受7-9折的优惠，这对原本就是需要在本超市购物的用户
而言，为什么不选择这样的优惠呢，所以用户很容易就可以转换到线上。

2.分享挣钱

只要完成两个任务即可享受店铺的提成，一是完成5个分享，二是完成每月5笔消费。完成这两个任务，
其实帮店铺起到了裂变引流、锁定消费的作用。同时，也帮用户建立起了自己的圈层流量，如图所示。

完成第/一个圈层，产生5笔订单

完成第二个圈层，产生25笔订单

完成第三个圈层，产生125笔订单



完成第/一个圈层，产生625笔订单

完成第/一个圈层，产生3125笔订单

假设每笔订单平均有2元提成，则分享的用户可以得到7810的月度提成，对一个普通的用户来说，这是一
个非常不错的补贴。

总的来说，这种引流的方法非常简单，用户只需完成5个分享后正常的消费即可，而且消费时还有折扣优
惠，不仅自己消费省钱了，还通过这种圈层流量的方式获得了不错的补贴。对店铺来说，做到了薄利多
销，为店铺带来了更多的利润和附加价值，让店铺更强的竞争力，有更大的发展未来。

 

声明：文章内容不构成任何投资等建议，素材来源于网络，如有侵权请联系删除。

3.消费120%返利

用户消费即送120%的积分，积分通过每日完成平台10个广告视频观看任务，即可获得积分释放为现金，
到手2-3元，直到积分释放完，每次消费均可增加积分额度，每次完成任务扣减积分额度，这样保证每一
个用户都能免费消费还赚钱，还不用平台出钱，积分释放补贴均由第三方广告联盟商家的广告主支付，
同分享推广人还能获得下级积分释放的金额的提成补贴，实现平台、用户、推广者、广告主、广告联盟
公司五方获益

分享模式，分享知识，分享系统，分享价值。如需完整方案，软件开/发，模式策划，需要了解电商软件
等相关信息或者其他方面的电商问题的读者，可以留下联系方式私信小编做好一个平台需要有个好的商
业模式设计方案，这也是平台运营的关键，社交电商所建立起来的商业模式，其核心关键就三个，引流
，变现，留存。

互联网瞬息万变，要设计一套合理合规，并且合法的商业模式，是至关重要的，这套模式就是采用【公
排机制】+【五五滑落】+【九层会员】+【滚动收益】

①公排机制：由推荐码或者上级手机号注册的，自动排入这个手机号的下级，如果无推荐码、无推荐人
，则由系统来统一进行公排。

②五五滑落：每个用户ID下面，只能拥有5个下级，当第6个下级的时候，自动滑落到，下级的下级下面
。

③九层会员：D一层会员只有5个人，第二个就是25个人，累计滑落Z多滑落会员数量9层会员。

④滚动收益：D一层会员的D一笔佣金是给到你，第二层会员的第二笔佣金是给到你，以此类推，合理合
法合规！！

乐分享项目能长久吗？会不会不被市场接受？

看一个项目能不能被市场接受很简单，就是问一下你自己，如果有这样的平台，你会不会去使用？

我相信绝大多数人都是愿意去使用的，那了解乐分享的基本情况以后，是不是觉得的的确确是可以给用
户省钱，创造价值的？



乐分享项目特点：

用户可以通过乐分享APP充话费，电费，油卡等，可以享受95折优惠，与此同时运营商还会返还佣金给
平台，平台通过推荐关系，把佣金按先来后到顺序的方式再分配给每一名用户。

乐分享5项收益：

1.个人收益(指的是40%消费收益)

2.会员收益(指的是40%共富收益)

3.合伙人收益(指的是区域会员消费，平台返到的10%)

4.招商收益(指的是区域合伙人支付的系统服务费的30%)

5.区域推广收益(指的是推广区域服务中心收益的10%)

乐分享的制度

第/一，门槛低，人人可参与

第二，一注册就会有收益

第三，上级帮你组建团队

第四，下级帮你组建团队

第五、平台帮你组建团队，

第六、团队人数指数倍增。

第七，收益每月持续增加

第八，一劳永逸管道收入。当你注册乐分享以后将会获得一个排位，每个排位下面呢只有五个位置，如
果你推广的第六个人以后它会自动排位到你下面五个人的下面位置里，你上面的五个人的位置满了，他
们推广的人都会自动放到你的下面。

用户是如何通过乐分享赚钱的？

接下来的这一部分内容呢是整个项目zui核心的部分，但是因为逻辑性比较强，需要你认真的看，如果一
遍没看懂，那你就多看几遍，门门会通过八个板块来彻底让你了解什么是乐分享以及乐分享的共富核裂
变系统。

举个例子：

你通过乐分享去淘宝买了一个100元的电饭锅，那么这个电饭锅的返佣我们假设是10%。



也就是说返给乐分享十元，当乐分享拿到这十块钱以后，

首先会拿出四块钱直接返给消费者

再拿出四块钱返给这个消费者的上级会员

再拿出一块钱呢返给这个用户的续合伙人

zui后乐分享自己留一块钱

是不是比较好理解？

那么我们的问题就是如何让每一个人愿意主动去推荐五个人进入乐分享？

精妙的设计就在于此，当用户注册的分享以后，他会发现他的团队人数在增加，他的收益在增加，但是
当它提现的时候，系统会告诉他你需要成为会员才能够提现

那么如何成为会员？

两个条件：

第/一、推荐五个人

第二、每个月消费九笔订单

这两个条件对大部分人来说很容易完成，第/一个推荐五个人，我相信再普通的人身边都有五个朋友，而
且注册了分享是完全免费的，还可以立刻帮助朋友省钱，就算没有利益，很多人都愿意把这么好的平台
分享给身边的朋友，对吗？

要每个月消费九笔乐分享不是要求用户强制购买某个产品，而是用户本来就要消费，本来就要充话费，
本来就要点外卖，哪怕是购买一个垃圾袋都算一笔消费，你自己想一想你一个月要通过手机支付多少笔
订单？

乐分享几乎满足用户的一切网购需求，你只要通过乐分享跳转消费就可以了。而且还能省钱。所以第二
个条件对于很多人来讲也能完成，加上佣金月底要清零的规则他就会更有动力去完成会员任务，把这个
佣金提现出来成为乐分享会员后，你可以联系推荐人或者群主，让他拉你进入乐分享会员群。

说完乐享购制度优势再讲讲乐分享平台优势

第/一、不受趋势影响，不管时代怎么变迁，科技如何发展，就算原宇宙变成了现实，网购生活消费永远
不会过时。

第二、市场无限巨大。2021年我国的网购用户规模达到了8亿，所有的网购用户都是乐享购的准用户。20
21年全年的网上零售额达到了13万亿，同比增长了14.1%。

第三，刚需高频客户吃喝玩乐，衣食住行是必须要消费的，乐享购聚合了市面上主流的消费购物平台，



满足了所有用户的网购生活开销需求。

第四，用户瞬间能接受，不是要求用户强制购买乐享购买什么产品，而是本来就要充话费，本来就要去
淘宝、京东。更多的购买，只是通过乐享购跳转，该在哪里消费还是在哪里消费，该买什么还是买什么
，不仅不改变你的消费习惯，而且同样的产品还有一定的优惠。

第五、客户自动改变。

第六、用户的绝/对忠诚度

第七，没有任何风险，一个有限公司无法合规注册，依法纳税，不收取任何的会员费佣金，也只分给一
个人，制度完美回避了社团的风险。

第八，项目能够长久，只有公司能赚到钱，项目才能长久发展，因为乐享购制度是正向过渡，没有任何
跑路，用钱一定要注意把这些公司的清理模式成本激励。

这两个条件对大部分人来说很容易完成，第/一个推荐五个人，我相信再普通的人身边都有朋友，而且注
册了分享是完全免费的，还可以立刻帮助朋友省钱，就算没有利益，很多人都愿意把这么好的平台分享
给身边的朋友，对吗？

乐分享几乎满足用户的一切网购需求你只要通过乐分享跳转消费就可以了。

设想一下，如果有244万人的消费都会跟你有关系，你一个月能挣多少钱？

我们来看一下乐分享体的返佣规则，前面三点已经在乐分享的业务逻辑中提过

第/一，用户自购获得返佣的40%可以直接提现，没有成为会员也可以提。

第二，消费返佣40%作为共富收益

这里我来重点说明一下，因为乐分享创造了一个全新的名词，共富收益，你要理解什么是共富收益，就
是消费返佣的40%在乐分享平台的每次消费都会产生。

第三、返佣10%给区域合伙人。然后平台有10%。

第四、共富收益，依次循环往上返九层，

第五、会员可以提现下面九层的共富收益

第四点，第五点接下来我来具体的说明一下，让你更好的理解你消费产生的共富收益，往上循环返九级
。

比如你每个月第/一笔消费产生的共富收益给你上一级这个人

你第二笔消费产生的共富收益给你上两级这个人

你第三笔消费产生的客户收益给你上三级这个人

以此类推、、、、、、



你第九笔消费产生的共富收益给你上九级这个人。

个时候有人会想，那你的第十笔消费产生的共富收益给谁呢？

是不是给第十级那个人呢？

错，第十笔又给到了你上一级这个人

9:1循环，理解了吗？

当你理解了怎么往上返，相信你就能知道你下面九层的人消费产生

的共同收益怎么给到你了。

没错，你一层五个人的第/一笔共富收益给你，

你二层有25人的第二笔客户收益给你，

你三层有125人的第三笔共富收益给你。

以此类推

、、、、、、、、

你第九层的第九笔共富收益给你

同样的你第/一层五人的第十笔共富收益给你

九比一循环

成为乐分享会员，会有多少收益？

因为乐分享的这套制度，你下面九层团队人数一共有244万多人，我们假设每个人每个月贡献0.5元的共富
收益也就是244万人乘以0.5元等于122万每月，我们就算打一折，是不是也有12万一个月！

 

结语：

乐分享模式的好处：

1.市场规模大，网购生活刚需消费永不/过时

2.免费注册好推广，项目刚刚启动，时机足够早

3.产品刚需，电费，话费95折，淘宝，京东等平台产品有20%左右利润



4.合情合理合法，规避非法集资，传销，漏税等传统政策风险

5.纯线上运营，没有门槛，利他，兼职可做，扩展人脉好工具

6.复制容易，每人分享5名免费用户
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