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产品详情

一、职业考试怎么做推广?

1、人群定位清晰

职业考试推广，需要有一个清晰的人群定位，它面向的消费用户具有哪些特征，如年龄、地域、哪类职
业类型的课程等等，只有通过清晰的需求分析后，才可以制定详细的推广方案，让推广效果更好。

2、分时间段投放

职业考试比较适合18-40岁年龄的用户，他们有着共同的特征“上班族”，所以可以在午休、晚上等他们
空闲时段加大推广的力度，可以增大广告曝光力度。

3、选择佳推广渠道

在互联网营销下，无法脱离平台而单独行动，所以需要借助流量大的、转化率高的平台来推广职业考试
，让职业考试可以迅速得到曝光或者流量的转化。

二、职业考试推广有哪些渠道?

其实，在移动互联网营销发展下，有很多职业考试推广渠道。掌阅、头条、百度等平台的用户与职业考
试等教育推广的潜在用户的契合度高，所以可以选择这类型的平台来进行推广。下面具体来看看它们之
间有什么推广优势：

1、掌阅平台

●掌阅是稳居移动阅读平台的引领者，有着超过7亿万用户，大多数用户都是呈年轻化18-40岁的比例占
比多，且来自发达国家，具有高收入高消费特点。



●掌阅有多种广告形式，可以满足不同用户对职业考试的需求，覆盖更多的人群。

2、头条

●头条拥有超过7亿万用户，且年龄阶段从3--80岁都有，用户年龄多样化，需求也多样化，能够多属性
的吻合用户的需求。

●头条可以利用AI技术挖掘出用户的需求，根据不同年龄阶段及用户的历史搜索轨迹综合判断，为用户
推送相关的职业考试内容。

3、百度平台

●百度平台用户覆盖面非常广，覆盖了国内外多个国家和地区的网民，现已成为用户常用的搜索平台，
超级流量入口保证了职业考试推广时巨大的曝光率。而且通过AI技术，可以触达职业考试的潜在用户，
针对性强，能帮你轻松锁定目标用户。

●计费灵活按效果付费，可以根据自身的资金预算来设置高消耗额度，而且也可以按照点击付费，无点
击不计费。
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