
天猫3C数码配件类目能入驻吗？

产品名称 天猫3C数码配件类目能入驻吗？

公司名称 武汉芯言网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 入驻方式:小二直接操作
入驻成功率:干净资料坐等下店
快速拥有天猫店的商家:都选择了直接联系

公司地址 武昌区松竹路楚河汉街万达尊B坐K6栋

联系电话 13067232350 13067232350

产品详情

   天猫3C数码配件类目能入驻吗？小二直接操作入驻，不走自荐，内容可以不看，建议直接联系少走
弯路。 

      入驻天猫，品牌影响力不够，是大家遇到很多的驳回的理由，也是想入驻天猫的商家，很想解
决的问题。针对商家的品牌影响力不够的需求，一些走自荐的服务商，就开始鼓吹自己提升品牌影响力
的套餐或者服务，以此来为自己加码，那么，自荐服务商的提升品牌影响力的操作，真的有用吗？ 

      在这里，我可以很直接的说：是真的没用！！！ 

       

      天猫的猫享自营是什么？ 

      天猫的猫享自营，是天猫接下来主推的自营模式。成功入驻猫享自营的商家，产品可选择入仓
与不入仓两种模式，并且扣点与回款账期相比京东自营，有很大的优势。 

      因此，猫享自营对比京东自营，有以下优势： 

      1、流量大，扶持多 

      2、扣点低 

      3、回款快 

      4、红利大 

      这类入驻方式，就是碰运气，玩概率。市面上绝大多数的服务商都是这类服务商，比如需要远



程提交、需要包装、需要考虑品牌影响力、需要做运营方案等等，这就是走自荐服务商们的特征点。 

      一个很现实的情况就是： 

      商家自己用心提交，成功率其实比这些走自荐入驻的服务商要高。很多你们接触到的服务商很
靠谱吗？不靠谱，因为那都是一些业务员，可能还是刚上岗的业务员。点到即止点到即止。 

      通过自荐的方式入驻天猫，成功率一直都是一个随机概率事件，那么，如何才能提高自荐入驻
天猫的成功率呢？ 

      商家你们能做的，就是以下几点： 

      1、认真准备资料 

      2、每一份资料都清晰、完整 

      3、每一张纸都盖好入驻公司清晰的公章 

      4、认真做好运营方案，排版清晰，重点突出，内容精炼不拖沓 

      5、用心撰写自荐系统里面要求的文案 

      用心做好这几点，商家自己提交的成功， 比找自荐服务商提交的成功率要高。 

      通过自荐的方式入驻猫享，你的资料需要先满足： 

      1、线上年销售额500万 

      2、线下年销售额1000万 

      满足这两条了，说明够资格，但成功率很低。 

      通过真正小二关系操作入驻猫享，对资料的要求就低很多了 

     
对于小二而言，只要你线上年销售额过500万，就可以坐等操作成功，不需要考核线下销售额。 

      而且天猫并没有给出衡量品牌影响力的标准，此外，如果品牌影响力真的是影响入驻成功率的
核心因素，那么为什么一直还会有草根品牌成功入驻天猫呢？ 

      所以，大家不用纠结品牌影响力的问题，我们从小二那里得到的消息是：品牌影响力不足，只
是单纯用来驳回你们入驻申请的万金油式的理由而已。 

      入驻天猫失败的原因是多样性的，品牌影响力的因素不是很大，也不必去深究。 

  天猫3C数码配件类目能入驻吗？ 

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

