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产品详情

还是先弄清楚碎片化的必然性，这种碎片化的目的首先就会通过关键词的打散来实现。也就是说，在以
前的时候，如果你某一款宝贝是人气很高，那么这款宝贝标题中的大多数关键词可能都会有不错的权重
排名，但是现在就不一样了。

首先注意，我们这里要区分不同的店铺，对于关键词比较多的大类目来说，这样做是有效的。如果是一
些关键词很少的冷门类目或者小类目，这种方法可能就有所欠缺了。那时候可能只涉及到长尾关键词布
局的问题。我们这里拿文胸举例，看下面的标题：

夏季抹胸内衣小胸聚拢厚薄款无钢圈调整型女士无痕文胸

这里的权重词指的是修饰词，因为你会看到，在这个标题中，词一定是产品词（或者叫做类目词）：文
胸，然后比如说小胸、拢厚、薄款、无钢圈、无痕、调整型，这些词都叫做修饰词。以前的时候，你很
有可能修饰词搭配产品词的组合都有很不错的权重，但是现在这个局面改善了很多。比如，无锡淘宝网
店管理公司，也许你的标题中权重比较高，但是“薄款”这个修饰词的权重就很低了。

好的车图是直接影响店铺点击率的重要因素，没有点击哪里来的转化？只有将店铺的直通车车图做出不
同的风格，再将细节做出差异，才能提高直通车的点击率。如何才能做出一张好的直通车图呢？这里有2
种图片不要用：1，促销类车图，我的经验来说这种车图打不成，而且以价格入进店铺的人群，大家都知
道是什么样的人群。2.文字过多的车图。文字过多不够大气，也不是直通车图。

避开车图雷区，无锡淘宝网店管理报价，接下来就是如何把图片做出差异性呢？大家可以拿出手机搜索
类目大词，无锡淘宝网店管理，然后翻几页宝贝仔细观察他们的风格，和颜色，无锡淘宝网店管理价格
，然后做出图片的差异性，比如都是以黑色的基调的，那么你可以做成红色的。如果是以白底居多，你
可以做一个显眼一点的黑色。



1.默认出价上限

即在计算机和移动设备流量下的默认单次点击出价上限，终上限还是会考虑分时折扣，系统根据流量质
量动态出价，过滤低质流量，实际出价不高于终出价上限。

2.两个出价策略的区别

a)测款策略：

系统相对均匀地为您的测款宝贝快速获取流量，以便您在短时间内得到测款结果。

适用于：上新频率快，如非标品-服饰类目、快消品-日用家居、食品等进行测款

b)平销策略：

更适合您的日常销售宝贝推广，在流量的选择上会更偏向于高成交流量。

适用于：流量稳定，追求高转化，如标品-家电、3c等做产品转化突破

无锡淘宝网店管理-同盟网络-无锡淘宝网店管理报价由无锡市同盟网络科技有限公司提供。行路致远，
砥砺前行。无锡市同盟网络科技有限公司致力成为与您共赢、共生、共同前行的战略伙伴，更矢志成为
广告服务具有竞争力的企业，与您一起飞跃，共同成功!
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