
打造属于自己的O2O电商平台

产品名称 打造属于自己的O2O电商平台

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

O2O电商行业的闪光点：

1.对当地卖家来说，O2O方式规定顾客网址付款，付款信息将会成为店家掌握顾客消费信息内容的途径
，便于卖家对消费者选择数据库的收集，能够达到精 确营销的目的，尽快维护保养并拓展客户。

2.对消费者而言，O2O出示丰富多彩、全方位、立即的卖家折扣信息，可以便捷挑选并购买合适的产品
或服务，且价廉物美。

3.对服务供应商而言，O2O方式可造成规模性高粘度的用户，进而获得更多店家网络资源，把握庞大消
费者数据网络资源，且本土化程度高的垂直行业依靠O2O方式，还能给店家给予别的个性化服务。

下面给大家分析O2O电子商务模式

O2O电子商务主要是专门针对于线下门店。开展店家跟产品与服务融合线上综合性服务平台。还融合云
服务平台VIP分销体系。线上与线下引流。与此同时呢，比传统O2O服务平台更容易积淀客户网络资源。
能够实现平台商家客户的信息不断转现。



它商业运营模式。是依据网上跟线下推广融合。蕞重要的就是它能够联接客户跟店家层面。随后与此同
时满足客户跟客户需求，随后协助彼此完成升值。

简易了解一下就是以下几个方面

O2O对消费者来讲：

1. 能够取得更加全面丰富多彩的卖家或服务内容信息内容。

2. 能够为消费者提供更快捷的免费咨询和预购

3. 价钱与线下相比更为的美丽

O2O对店家来讲：

1. 宣传策划、展现机遇获得更多吸引住新客到店消费。

2. 可以看一下到推广实际效果、买卖可追踪。

3. 了解客户的信息内容，对老客户日常维护水平大大提高提升回购水平，更强更快地和用户沟通交流、
更强掌握用户心理。

4.根据网上预订等形式、让买卖变得更加简单实用。

O2O,和传统电商对比可谓是一种更强的感受，更高效的货运物流与服务，在各种要求的支撑下，发展机
会上限非常高。让线上与线下更加紧密结合，将线下产品、服务项目相互配合线上服务平台，开展信息
分发。



Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

