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产品名称 淘宝店铺如何起步？（下）

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
三、推广引流。
    一个淘宝新店开起来，不管是c店还是猫店，前期的流量都是很少的，直接开直通车或者超级推荐的话，因为新店店铺权重太低，很难烧的动。并且超高的点击单价也让我们的起步引流变得异常困难。
    那么我们应该如何做呢？直通车、超级推荐等引流工具还是要使用，但不是在前期。前期我们可以利用一些线下的老客户通过线上下单成交或者新店活动等，给予第一批购买客户极大的优惠力度，吸引他们下单。并且第 一批上新的产品也要选择引流款，通过保本或者略亏来吸引流量，让店铺流量和产品迅速积累一些基础，这样后续引流工具的操作也会更得心应手，也才能提高转化情况。
    在产品基础优化好后，我们就要通过建立直通车计划组和超级推荐计划组来为店铺产品引流。到了这个阶段直通车和超级推荐的引流，基本上不会像刚起步时那么困难。但即使如此，我们在操作的时候也要将推广工具的各项功能都充分使用起来，比如测词、测人群、测地域等等。一个稳定的计划组，可以在店铺面临流量下降或者大盘情况变化的情况稳定店铺的流量，当然，想要达成这样的效果，我们的操作技巧也是不可或缺的。
    除了站内付费工具的推广，我们的引流也可以考虑一下站外。尤其是针对于母婴、美食、美妆等一些适合在淘宝站外推广类目的商家来说，站外推广就更是不可忽视。如果说我们整体预算有限，可以试着把一部分站内推广预算转移到站外进行尝试，如果站外效果不错就再加大投入。加大站外推广要在站内宝贝链接具备了一定内功基础的情况下再去操作，一般来说。合适的站外渠道，流量转化率是高于站内的。逐步做好站外流量渠道的搭建，就可以逐步做好店铺整体的流量架构。

四、就是长期的东西，比如良好的客服、售后服务、物流服务能力等等，都是店铺赖以长线发展的基础。
    如果后续的服务没有做好，导致店铺的综合评分低，那么后续流量也会越来越低。有很多产品和流量都很成熟的店铺，因为后续没有注重售后服务，而造成店铺dsr评分过低，从而导致流量一步步降低。
    在售后的这些问题上，虽然前期起步阶段我们可以都亲力亲为，但当店铺成长到一定阶段的时候，还是要找专业的客服来处理各种售前售后工作。省下时间为新款货源和产品做努力，让店铺进入下一个阶段。
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