
医美私域直播APP开发

产品名称 医美私域直播APP开发

公司名称 广州羿蝉云科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区灵山东路7号大厦4层401-10房（仅
限办公）

联系电话 13922239485 13922239485

产品详情

医美私域直播越来越流行，传统的获客方式、招商会，在当下时代逐渐疲态，线上私域直播又没有经验
，不知道如何策划直播方案，好不容易起盘做了一场，发现业绩并没有预期中那么爆炸。

医美直播想要做好，究其根本在于存量基础及用户运营思维，购买我们直播系统的医美机构中，我见过
一场三小时搞几百万业绩的，也见过准备了大半个月*后直播就成交了几千块钱业绩。做医美直播系统两
年，服务了那么多医美、医疗机构之后，我们总结了一些医美私域直播的规律，对医美直播的成功率做
三个维度的分析。

一、直播工具的选择

私域直播不同于公域，需要在微信环境下进行。观看直播的人也是机构的存量，比如员工微信里的客户
、公众号里的粉丝、渠道手中的客户资源等等，利用直播的优惠品项、福利政策去吸引客户进入直播间
并成功预约直播，到开播当天预约过直播的客户会收到开播提醒再回到直播间，观看直播并进行下单。
整个过程需要10天左右的布局时间，直播时长一般2-4小时之间，以讲解热门品项、低于市场价来吸引客
户下单，再拿着直播间的订单到线下机构进行核销和服务。

这个流程需要用到预约直播按钮、上下级邀约关系绑定、不会被强制关闭的自建直播间、以及可以上架
特殊商品的私域直播系统。那么对于直播工具就有了门槛的要求，如果行业特殊，比如医美、医疗这类
，就没法使用日常的小程序直播、视频号直播等等上架商品去售卖或者讲解，用微信内嵌的H5直播是更
加合适，并且能够上架特殊商品、还能满足特殊行业的私域直播需求。

二、机构资源的统计



采购了合适的私域直播系统，还要对直播做好规划，直播的目的是什么、观看直播的人从哪来、自己的
渠道如何利用起来、预计可以邀约多少人，这些都要有清晰的规划，不能盲目的只策划直播，不管自身
的情况。

那么医美机构都有哪些资源可以利用？通常是自己线下的渠道（生美、皮馆等等），手上有求美者的资
源，还有自己长期合作的代理商、渠道商。资源统计好之后，大概可以预估出目标邀约的人数，再进行
邀约数量的规划和任务的布置，进行整体的宣讲、统一培训、召开启动会，并正式搭建直播间，启动直
播邀约，让目标群体去点击预约直播，领取福利、*终到直播间内观看直播，达到我们的营销目标。
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