
税收洼地能！总部经济招商平台三大套路

产品名称 税收洼地能！总部经济招商平台三大套路

公司名称 美到美成（重庆）企业管理咨询服务有限公司

价格 100.00/件

规格参数 美到美成:核定征收
重庆:核定征收
个体工商户:核定征收

公司地址 重庆市九龙坡、沙坪坝、江北、渝北、渝中、两
江、南岸、巴南等全市均可办理

联系电话 13350358603 13350358603

产品详情

税收洼地是什么？税收洼地是指在特定的行政区域，在税务管辖区，区域内政府为了吸引
企业入驻、扩充本地税收来源、促进本地经济的发展，从而制定一系列的税收优惠政策、
地方留存返还政策、简化税收征管办法等行为，来吸引企业的入驻，在这个区域税收税收
征管范围内注册的企业，可以充分利用这些税收优惠政策，从而大幅度减轻税负，这个行
政区域就称之为“税收洼地”。

近几年各地政府，特别是一些财政状况差的地区为了提高当地的财政收入都在大力发展园
区经济招商，也就是企业不需要实体入驻办公，只是把注册地址注册在园区里面就能享受
当地政府给的税收政策。这样的地区也就是我们常说的税收洼地，目前全国大大小小的税
收洼地园区可不少，很多老板和财务都有接到过这样的招商电话，但是真的就了解清楚这
样的税收洼地了吗？

税收洼地园区经济招商有什么优势呢？

优势之一就是简化税收征管办法实现，利用税收管理上的“核定征收”的办法。简单来说
就是利用核定征收来计算企业所得税或合伙制、个人独资的个人所得税。针对一些缺乏成
本发票、无票支出、利润虚高的企业非常有优势。

优势之二就是享受优惠的方式多种多样，相比传统的招商引资动辄需要投资几百万相比，
目前大部分税收洼地招商都是采用园区经济的模式，企业不需要实体入驻办公，只需要把



工商注册地址落户税收洼地园区就能享受优惠。企业入驻方式可以设立新公司，将原公司
的业务分流给注册的新公司以实现;还可以在税收洼地办理分公司，以分公司承接业务实
现。

优势之三利用税收地方留成返现实现。为了吸引企业入驻，“洼地”的地方财政都会把地
方留成税收资金拿出来对企业进行税收返还。“税收洼地”能给到企业的税收返还奖励非
常高，多的时候可以达到企业纳税的30%甚至更高。

这三点对于很多企业老板来说，算是比较有针对性了。这样的条件在合理合法的情况下，
很难让企业不产生想法。但是如何选择税收洼地，如何合理的进行业务的筹划来入驻税收
洼地是需要企业特别重视的。近几年由于网络信息的发达，很多老板接收到这样的信息后
，不多加辨别就一头扎进了税收洼地。但是由于接受的信息参差不齐，对于税收洼地的信
息了解不够，没有进行慎重的选择和辨别，入驻之后才发现和想象中的情况相距甚远，甚
至对原本业务的开展产生较大的影响。

目前市场上做税收洼地园区经济招商的有三大套路。

套路一：数字游戏高比例返税政策吸引入企业入驻。税收洼地对园区经济招商入驻的企业
有财政补贴，也就是我们说的税收返还政策。主要针对的是企业的增值税和所得税进行比
例返还。很多园区的招商平台往往在网络上打出超高返税比例（返税70%，返税80%甚至
全额返还的）的广告来吸引企业。简单分析下，目前我国的是税收财政是以多级分成制的
，其中包含了中央、省级、市级以及区级财政。以重庆举例说明，企业缴纳了100万的的
增值税，其中50万是属于中央财政所得，32.5万是市级财政所得，13.5万是区级财政所得
。税收洼地的返还都是以地方政府留存比例来返还的，很多地区留存只有13.5%，招商平
台打出80%高比例返税的幌子来吸引企业，实际测算下来返税比例还不如高比例留存地区
的30%返税。很多企业往往没有注意细节，当入驻开始拿返税之后才发现实际拿到的往往
只有自己总纳税的很少比例。其实仔细想想就知道，地方政府为什么要开展园区经济招商
，其实就是为了多提高一些财政收入，除了在地方财政数据上要好看以外，也能实际给财
政创造一些收入，企业能够拿到一些优惠，地方能提高一些收入，这才是地方政府想要的
是双赢局面。

套路二：高比例税收返吸引入驻后不能及时兑现。很多企业在选择税收洼地是时候往往只
关注返税比例的高低，并没有了解到返税的兑现时限是否及时。要知道先发展园区经济招
商的地区是上海，慢慢的其他城市也开始学习这样的招商模式。近几年园区经济招商发展
越来越火热，不管什么地方只要有工业园区或者产业园都在做园区经济招商。但是要知道
虽然到处都在招商，但是各地的招商经验不一样，管理水平也不一样。一些成熟的园区经
过长期的经验积累，内部针对园区经济招商已经有了一套完善的管理机制，能够准确核算
出来招商成本，合理控制财政预算，给到企业的返税比例都是能够按承诺及时兑现的。但
是很多兴起的税收洼地园区，由于近几年才开始园区经济招商，对于流程和审核机制都相
对不完善，在兑现返税承诺的时候总是会出问题。很多新开园区由于园区内没有大的企业
做背书，只能选择承诺高比例返税。当需要兑现的时候才会成本核算不合理导致相应的财
政紧张，以至于返税比例太高无法兑现，甚至出现企业和当地园区政府对簿公堂的都有。
后伤了企业的心也失去了对外的公信力。



套路三：无资质招商平台随意带节奏，招商市场混乱无法获取准确信息。园区开展园区经
济招商需要大量的人力成本，政府公职人员不够怎么办？目前园区基本上都是授权第三方
招商平台对外进行招商，对于招商平台都是需要审查并授权的。市场上很多招商平台并非
授权招商平台，给企业介绍政策的时候不明确，有些企业明明已经不符合入驻要求了，还
告诉企业可以入驻。等企业准备工作都做好准备入驻的时候才发现不符合入驻条件，给企
业造成不必要的人力成本。这样的招商平台都是有了相应的企业客户后自己再把企业介绍
到相应的招商平台去入驻，这样的招商平台往往没办法及时获取园区新的政策信息，对于
一些行政事务的处理也会有滞后性。企业入驻后才发现自己所有的信息获取以及事务处理
都是经过两次甚至三次转手才能成功执行完成。对企业的运营影响造成不必要的成本损失
。
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