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产品名称 保健品电商销售发展迅猛，泰山众筹模式助力品
牌推广？

公司名称 微三云

价格 .00/件

规格参数

公司地址 黄浦区凝彩路26号

联系电话 13539721118 18002838656

产品详情

自2020年3月新冠肺炎疫情在全球快速扩散后，健康观念兴起，人们深

刻意识到了人体免疫力的重要性。除了通过日常健身运动，服用适合

自身的保健品的确是提高免疫力更方便直接的办法，并且越来越成为

人们日常健康管理必不可少的一部分。

而在众多销售渠道里，受益*大的便是电商模式。一方面，疫情将原

本属于商超、药店模式的顾客逐渐转为线上;另一方面，人们健康观念

提升、以及居家拥有了更多的浏览手机的时间，这些因素都给电商模

式带来了更多的客流量。



从阿里数据来看，2020年，保健品线上渠道销售额剧增。2019年全年

阿里渠道线上保健品销售额214.1亿元，2020年阿里渠道保健品销售额

333.96亿元，同增55.95%。从2020月度数据来看，变化也十分明显。1

月份销售额仅13.97亿元，同比增幅0.07%，三月份销售额则达到了21.4

6亿元，11月份达到了62.13亿元，同比增幅63.27%。

一、我国保健食品销售模式概况

我国保健食品销售模式多样化，其发展阶段经历了三个历程：

保健品市场诞生于20世纪80年代前后的中国改革开放之初，此后20年

时间内，保健品主流销售模式是店铺销售。

这种模式直到1997年，因为传销在中国的出现，才开始出现了变化，

到了1998年后，中国无店铺销售风起云涌，在其后近10年时间这种直

销模式成为与传统店铺销售并驾齐驱的两大主流销售模式。

而很多人把这种无店铺销售模式，定义为直销。尽管一些企业把这



种模式定义为会议营销或服务营销。但无论冠以何种称谓，这两种形

式都无法回避一个共同的实质，那就是与传统的模式完全不同，都是

将产品从厂家直接送到消费者面前。

2007年初，保健品企业开始进行行业销售模式转型，这种转型是逐渐

抛弃原有依赖店铺销售的渠道模式，而替代以互联网为平台的远程无

接触销售模式。2008年这种行销模式在网上蔓延，现今这种模式在互

联网上已非常普遍。

泰山众筹模式：

众筹是商城应用快速驱动用户自我裂变的一种促销活动。通过用户主

动发起链接人脉，好友互助的模式，以更低的门槛参与并完成项目，

同时实现平台引流与卖货的目的。注意我们的重点“卖货。”我们所

有的电商模式都只围绕着一个事那就是把我们的货卖出去，那么为什

么要利用这个模式呢？没有前期用模式去推动一个新平台的发展，那

么就会面临一个地步只能用钱去烧，去用更多的资金去推动平台发展

，就算吸引到了足够的用户，但当资金撤出用户粘性不足就会慢慢退



出平台。而众筹模式*重要的就是吸引用户，引流并且增加用户之间

的粘性。

互联网众多项目中，首个提出爆仓重生止损的模式，也是目前当下跑

的*稳健的商业模式玩法，一共分为四个部分组成；

【优进优出】；去中心化，科学众筹，分布式数字资产记账形式，将

企业资产数字化，链接企业内外部资源，为企业发展、品牌塑造带来

更多支撑，用数字经济的模式为企业发展赋能，有效解决“脱实入虚

”的问题。

【四进一出】；合理合规，进出平衡，当第四期成功的时候，才会返

回**期的本金+收益，每一笔出账的前提必然是有新的一笔进账，以

大账吃小账，进出平衡不会出现现金流不足的情况。

【爆仓重生】；爆仓重生，立即止损，市面上常见的商业模式基本都

是“后面人买单”，泰山众筹也是首个提出爆仓重生止损，重新开启

下新一轮，上一轮泡沫不累计，消泡之后重开。



【倍利复增】；公平公正，能量守恒，每一期的上涨波幅都是上一期

众筹金额的倍利复增金额，比如；倍利复增20%，当**期为100，第二

期就是120，第三期就是144，公平公正，可持续性强。

解析泰山众筹模式怎么玩？

游戏规则：限时限量消费认购，每期认购时效为36小时内，超市未认

购满，即为本期认购失败。

参与方式：常见的消费1：1获得【通证资产】，并且赠送他【消费积

分】

玩法如下：

第1期消费众筹金额10000元，每人限购100-3000；

第2期消费众筹金额13000元，每人限购100-3000；

第3期 消费众筹金额16900元，每人限购100-3000；



第4期消费众筹金额21970元，每人限购100-3000；

...以此类推

当第四期成功，则**期返回广告补贴70%可体现，30%消费积分

爆仓重开：当*后一期未认购满，系统自动重开结算，该期全额退回+

幸运红包；倒数三期得70%广告补贴+****购物卷+优先勋章
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