
手机共享充电线还有没有市场呢? 手机共享充电线可替代充电宝
投资门槛低 运营成本低 平台补贴力度大

产品名称 手机共享充电线还有没有市场呢?
手机共享充电线可替代充电宝 投资门槛低
运营成本低 平台补贴力度大

公司名称 陌电科技（苏州）有限公司

价格 28.00/套

规格参数 陌电:数据线
蓝牙:MDPD
江苏:苏州

公司地址 苏州高新区浒墅关镇城际路21号2幢701室28工位
（集群登记）（注册地址）

联系电话 4001588981 18476888839

产品详情

作为共享经济时代，随处可见的共享产品，共享单车、共享雨伞、共享充电宝等等，那手机共享充电线
的有没有市场，发展前景如果呢？

之前所有的共享产品都有很多隐藏的压力，那就是大量的生产成本和人工维护成本外加上场地投放租金
和资金账期的共同痛点。账期的风险很大，其实做押金模式和账期模式再加上大量的折损成本、人工成
本，反而使项目方难以回本！

不得不说手机共享充电线的市场空间远大于共享充电宝。原因主要有以下几点：

1、充电宝市场已基本饱和共享充电宝项目自2017年推出之后，市面上共享充电宝的品牌从原来的百花齐
放，逐渐往一枝独秀上发展。可以说，共享充电宝市场基本已经被街电、来电等品牌所占领。后入局的
投资人士，很难占据优势。

2、共享充电线更能满足消费者需求随着市面上出现手机品牌种类越来越多，人们的手机型号不同，对于
充电数据线的需求也有所不同。而共享充电宝，存在着单一性的特点，并不能完全满足消费者需求。一
根手机共享充电线就能满足你的所有需求。三合一数据线可供三台设备同时充电。

3、共享充电线开发成本低手机共享充电线相比共享充电宝而言，投资成本更低，场景不受限，可大量投
放。扫码就可以充电，不用考虑归还的问题，分销商后台可以及时看到分润到账。



所以，共享充电线的发展前景是可以预见的。陌电共享充电线后台，代理可自行根据场地设置充电费率
，可再后台设置商户端分润比例，收益将自动分配。第二代共享充电器的诞生极大的提升了共享充电器
的使用率，欢迎新老客户来电咨询合作模式！

手机共享充电器也是共享充电系列的产品，但是与共享充电宝相比，共享充电器的优劣势都很明显。优
势就是采购成本相对较低；支持快充，充电更快；更耐用，寿命更长，易于维护，运营省心。劣势则是
无法移动充电，只能在一些固定场景使用，而酒店，宾馆，KTV等地就恰恰是个非常合适的固定场景。
扫码支付3元，便可以持续充电了，无需押金，不用担心归还等问题。
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