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产品详情

空持百千偈，不如吃茶去，茶叶电商与链动2+1模式如何结合？  茶叶+互联网+链动2+1模式引领茶叶
电商市场发展,  微三云麦超分享

导读：

七碗受至味，一壶得真趣。空持百千偈，不如吃茶去。

择一处清幽，斟一盏芳茗，看天高云淡，听风声涛声。

今天分享关于茶叶电商转型方面的认识。

                                    茶叶+互联网+链动2+1模式引领茶叶电商市场发展

我国文化中有一不可缺少的元素，便是我们熟知的——茶。中国人喜欢茶也爱喝茶，喝茶不只为了解渴
，喝茶的背后更是饱含了中国的传统文化与礼仪。

如今这一具有传统文化基因的行业，在时代的长河中，却不是一帆风顺的。一杯传统功夫茶的繁琐等待
过程，面对着一块块琳琅满目的茶饼无从购买等消费烦恼，在便利、快捷的消费方式下，显得格格不入
。传统茶商转型迫在眉睫;一种新的营销模式即将引领茶叶市场。



受疫情防控的影响，传统茶商的线下门店从过去的门庭若市，到现在顾客凤毛麟角，基本是靠回头客，
忠实茶友来维持销路；眼看着大批年轻的消费者更青睐线上消费，传统茶商又该如何引起年轻人的目光
？要知道得年轻人者，得天下。基于对互联网和新零售模式的研究，传统茶商同样能够以一个“新”面
貌重回大众视野，惊艳年轻消费者。传统茶商要做到“新”，就需要改变，需要转型。新机遇还是新难
题

一个行业成熟发展的标志往往是渠道升级。如家电行业，从传统百货到国美苏宁的专业连锁，再到京东
淘宝的电商巨头。

不难发现，从线下延伸到线上，是顺应了时代的进步，更是迎合消费行为的改变。线上消费方便快捷，
种类丰富，打破地域限制的优势更加受年轻消费者的青睐。

几乎所有传统行业都面临着互联网的冲击！当然，茶行业也不例外。互联网带来的三重冲击，促使着每
一位传统茶商的营销转型。

一、茶叶信息透明化

互联网使得世界越来越透明化，如何信息都能够追溯到，消费者借助互联网，想要获得信息的难度越来
越低，例如你的茶叶价格、品质、甚至来源，在互联网上都能查到。所以，我们很难再站在专家角度向
消费者兜售自己的经验。消费者的主观感受将在整个购买过程中起主导作用。

二、茶叶购买渠道多元化

以往，茶城是茶叶营销的重要交易场所，消费者过去想要买茶，更多是选择那些线下的茶城但是，随着
互联网的发展，淘宝、各新媒体、直播带货平台、垂直茶领域网站都成了消费者购买茶叶、下级茶商批
发茶叶的渠道。

三、竞争对手专业化。

过去，内部的茶商茶企之间的竞争是茶叶市场主要竞争对象。互联网让行业门槛渐渐降低，一些业外人
士也开始进入茶行业。比如，小米、网易等互联网巨头们，凭借其互联网的成功经验，在新销售市场及
模式上占据了更大的优势，他们具备着大量的线上流量，正成为传统茶商新的竞争对手！又比如，现在
直播行业的兴起，一大批网红主播、短视频博主，他们依靠自身的人设魅力，专业运作手段，以更低的
获客成本抢占这市场份额，同样成为了传统茶商有力的竞争者。

在这样的三重冲击下，传统茶商转型迫在眉睫。

传统茶商如何转型？



首先我们应该搭建属于自己的线上商城，培养属于自己的私域流量。在如今这个时代，大部分的流量都
掌握在主流平台当中，我们做自己的线上商城要想获取流量，只有两个办法。第/一个就是“烧钱”买流
量，虽然这个方法可以在短时间内获得巨大的流量，可是这个流量很难去转化，并且伴随着巨大的风险
。

而搭建属于自己的私域流量，传统的品牌营销方式，要么找明星代言，要么找渠道打广告，要么找网红
带货，无可否认，这些营销方式还是有一定的效果的，能提升品牌的知名度，也能带来一定的销量。但
是与此同时，这样的营销也是需要成本的，而且这笔成本还并不低。但是借助私域流量宣传，那就不一
样了！不需要打广告，商家只需要在平台发布新产品的信息、促销的信息，用户就可以直接收到，无需
花费任何成本，就直接达到了宣传的目的。接下来小编就给大家简单

分享一个可以快速搭建私域流量的方法。

链动2+1模式：

开发2+1链动模式软件详情有哪些呢？

一、晋升机制

会员层级：代理、老板

代理：直接消费“499”元，获得该身份

老板：直接推荐2个“代理”，获得该身份

二、奖励模式

1、直推奖：顾名思义就是直接推荐一个代理/会员，会员消费获得的直接分佣奖励。（比如a代理推荐b
粉丝，b粉丝去下单，a代理就可以获得直推奖励）。

2、见单奖：顾明释义就是推荐一个代理/会员，会员消费获得的见单奖励。（比如a老板推荐b代理，b代
理推荐c粉丝，c粉丝去下单，a老板就可以获得见单奖励）。

3、平级奖：就是会员老板与老板之间，两者身份一致的时候，平台额外补贴给上一级老板的奖励。（比
如a老板推荐b老板，b老板推荐c代理，c去下单，b拿见单奖，a老板跟b老板是一样老板等级，a老板可获
得平级奖）。

4、帮扶奖：完成平台设置的任务（推荐“N”人成为老板，之后才可百分百解锁收益，没有达成每次只
能解锁80%收益，剩下20%冻结成基金，完成任务之后才可解锁）（只需要完成一次即可）



三、玩法详情

这是一种全新的商业模式逻辑，人帮人的一个商业模式玩法

代理；只能获得一个直推奖励

老板：可以获得所有的奖励模式（直推、见单、平级、帮扶）

留人、走人操作玩法：

帮助直属下级代理，或者通过自己努力晋升成为老板，都需要留下两个会员，给自己的上级

完成平台设置的任务，之后每次收益都将百分百获得，没完成平台帮扶任务，则是只能获得80%的收益
，剩下的20%，需要等到完成任务之后才可解锁。（只需要完成一次即可）

开发2+1链动模式类软件的特点有哪些？

1、二级分销，不存在多层级，合理合规分佣收益

2、走人机制：推荐两人消费499即升级老板，关系脱离，走人自己带新线

3、留人机制：自身成为老板后，为上级留下zui开始推荐的两人

4、奖金每天都可以提现，公平公正公开，人人平等，团队以2的倍速裂变倍增，轻松升级，直推2单晋升
为平台zui高/级别(老板身份)，享受利润zui大化，老板直推奖励300，利润拨比高，老板间单高收益200。

链动2+1模式用户前端：

微三云系统八大核心优势——打造一站式社交电商营销生态系统

1. 微商城多分润解决方案：从获客到裂变到分润，多种分润机制模式，拼团、中奖拼团、角色团等等。

2. Java商城系统私有化部署：独立部署基于服务商自身服务器的后台管理系统，数据标准化管理店铺。

3. 全渠道多终端覆盖：小程序+公众号+H5+app等多渠道商城覆盖，快速抢占移动电商市场。

4. 定制功能开发：我们以高品质设计创造商业价值，满足客户定制化需求。

5. 个性化的装修操作：可视化的装修模式，轻松打造个性化商城，一次装修可多渠道同步发布。



6. 打通线上线下消费场景：线上商城+线下体验突破传统电商瓶颈，赋能企业搭建社交新零售平台。

7. 丰富的营销玩法：通过丰富的营销玩法增强客户黏性，提升客户复购率，zui大程度的留存客户，多元
化营销玩法激活会员。

8. 专业售后团队：一对一售后，赋能客户项目快速落地。

手机的本质也是工具，一旦养成了使用习惯，就会像使用手机一样依赖小程序。随着小程序使用率的上
升，小程序市场在不断的拓展，不断有新的小程序应用场景诞生。商户可以通过不断开拓应用场景、提
升服务质量来为用户制造良好的使用体验。如果你也喜欢本内容，记得点赞关注哦！声明：本文只作为
案例分享，不存在推广营销

结语：

茶的滋味，大抵在其或苦或甜，

或浓或淡色味交织之中，

品出一种淡定的人生，

一种不可释怀的人生，

一种笑看风轻云淡的人生。
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