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例如一票1吨的货物，淡季进入快运网络可能是作为填仓货，但放到专线市场就是*主流的货物。组织模
式困境：模型缺陷及商流变化带来的挑战现在遇到挑战的是专线这种组织模式，而不是大票零担市场本
身。所以，我们不能误导性地去宣传专线是打不死的小强，或者专线很快就要消失等言论，而要理性分
析每一种组织模式在面对底层技术和商流变化时的竞争力变化。专线组织模式的阶段性：制造业的大发
展和运力稀缺1）国家发展红利无论是1998年的亚洲金融危机，还是28年的金融危机，的制造业都没有受
到大的影响，工业增加值一路飘红。----以上段落为随机资讯分享，可忽略不看
------以下为进口报关及清关正文-----  

华运拥有专业可靠的清关团队：
华运拥有一支经验丰富、技能专业的进口报关清关操作团队，细分进口产品，专属人员一对一全程跟进
对接，根据每个客户不同的进口产品及进口情况，从国外工厂提货及出口清关、物流货运、到国内进口
清关及运输配送等方面，免费量身定制N+1套*具针对性及可行性的进口解决方案，提高快速的清关时效
，帮客户解决急切的进口难题，促进货物进口顺利安全及通关！  

◆【优势的全套进口代理服务】：  

进口清关门到门、报关报检、海空运、付汇代理、单证办理及审核、挂kao、港口清关、机场报关、仓储
运输、关务解决、企业、贸易代理等。  

◆【优势报关清关代理项目】：食品零食/酒水饮料/海鲜水产/冻鱼/冻肉/水果/机器设备/家家私具/家用
电器/原木板材/宝石原石/石材建材/灯具灯饰/化工品/配件/电子产品/日化用品/化妆品/艺术品/古董等进
口代理报关。  



- 此段落为非正文可忽略不看：而周三（25日），美国的国务卿——蓬佩奥指出，一切措施是为了使伊朗
政权丧失至关重要的收入。蓬佩奥在一份声明中表示，在向伊朗政权及其促进伊朗采取破坏稳定行为的
对象施加限度经济压力框架内。而部分能源专家则表示，美国之所以制裁伊朗，主要目的或许有2个：1
）限制伊朗在中东的影响力，而且这也可以帮助其盟友——沙特；制裁伊朗石油，主要是为了让美国石
油进一步扩大市场，要知道，伊朗可是欧佩克第三大石油生产国。 - 

 

货物进口清关及报关操作流程： 

1.报检（法检货要报商检）  

2.报关（货物进口提交申报）  

3.缴税（申报完出税金）  

4.查验 （随机抽查或不查）  

5.放行 （货物放行）  

6.换单提货（去船公司换提货单及提货）  

货物进口报关所需单证： 

1.装箱单  

2.合同  

3.invoice   

4.提单  

5.申报要素，以上资料我司会提供样板格式）  

6.有关税优惠的要提供原产地证享受关税优惠  

7.如需知道是否有其他特殊单证请咨询及确认。 - 此段落为非正文可忽略不看：美联储在声明中说：“考
虑到形势对美国经济前景的影响和温和的通胀压力，美联储决定降息，但美国经济面临的不确定性仍然
存在。”贸易战对中美两国以及世界经济都造成了伤害已经是不争的事实，缩减这种伤害、减小不确定
性，显然才是符合市场预期的方向。乐观声音较之前增多美媒报道，国家经济委员会主任库德洛周二表
示，已经取消了“一些贸易壁垒”，美国推迟部分关税升级作为善意回应。因此，“空气弥漫着一种乐
观气氛，空气中有一些音乐⋯⋯现在应该尽情享受”。 -  

华运全国进口报关网点-
华运进口供应链，华运进口报关公司，华运进口清关公司，进口报关服务网点覆盖全国12大口岸：  

1.清关港口：广州,深圳,东莞,香港,上海,天津,宁波,青岛,大连,厦门,福州,；  



2.清关机场：深圳保安机场,广州白云机场,上海浦东机场,天津机场,机场,厦门机场等；  

华运进口报关公司作为十多年的一线报关企业，熟悉各类产品进口报关的海关法规、政策、业务程序，
又具有丰富的进口通关经验，为客户提供进口报关代理、进口货运代理、外贸通关一体化等优质清关进
口服务。进口报关代理服务热线欢迎来电咨询！  

-----以上为正文---- 此段落非正文，可忽略不看：成立3~5年的公司，大部分都有被不良的供应商坑过的
经历，同时也都会开始着手到考察供应商的实力和重新筛选供应商，尽量和客户聊到业务上的事情后就
多问客户是否经常来或者*近是否有到来的计划，有的话则尽量抓住机会黏住客户，尽量不让客户到别的
工厂参观。（当然没能力提供客户验厂的外贸公司可以忽略这一点）成立1~2年的公司，刚开始一般量不
大，供应商极其不稳定，还有价格经常得不到的优势，这些客户建议用价格突围，同时沟通过程中给客
户多提一些注意事项，给到客户感觉很诚信、很特别对待的感觉，尤其是能制造一种给客户能一起共同
发展的感觉，一旦对方后期发展起来了，自己再怎么样也会得到那家公司的一大部分订单。  
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