
非凡社群助手企业微信营销微信营销scrm系统企业

产品名称 非凡社群助手企业微信营销微信营销scrm系统企
业

公司名称 河南商企推网络科技有限公司

价格 999.00/件

规格参数

公司地址 淅川县龙城街道上集社区（注册地址）

联系电话  17638350532

产品详情

企业微信营销的优势是什么

首先，企业微信，让每个企业拥有自己的微信。

对内部，企业微信有微盘、微文档、会议等功能，让企业员工工作起来更高效。而考勤、日程、汇报、审批等功能，可以帮助企业更好地管理员工。

对外部，企业微信有客户联系、客户群、客户朋友圈等，企业可以借助这些功能进行营销，还有离职继承、会话内容存档等功能，有效地帮助企业进行客户运营，统一管理所有的客户。
所以企业微信不仅具有与微信一致的沟通体验，还在此基础上还进行了优化升级，满足了企业私域运营的基本需求。

在利用企业微信营销时，企业微信可以为客户建立客户画像，了解客户的基本信息，通过打标签标记客户的特征，从而判断出高意向客户，方便员工营销推广。

企业如何运用企业微信营销

企业微信还有许多好用的功能，都可以帮助企业进行客户营销转化。比如群欢迎语、消息群发、企业微信朋友圈等等。

1、群欢迎语



新人入群，**印象很重要。入群欢迎语就很关键了，不仅能让新人感受到运营者的服务热情，拉进彼此之间的距离。设置欢迎语，新人入群自动发送，无形中也给我们的运营者减少了很多工作量。

2、消息群发

企业经常会给客户发送节日祝福、营销活动、上新通知等信息，去激活客户维护关系。如果客户数量太多，一个个发就需要花费大量时间，效率很低，这时就可以用到企业微信的群发助手功能，支持给客户或客户群一键群发信息。
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3、朋友圈

做私域运营，朋友圈就是很重要的环节，掌握管理客户朋友圈的基本技能是前提。打造好朋友圈人设，能让客户/潜在客户产生良好的印象，增强信任，从而提高营销转化率。

同时企业微信朋友圈的内容支持按标签选择要展示的客户，让每一条朋友圈都能精准触达目标用户，做到精准营销，能使朋友圈内容变得更加有质量。

.认知客户

通过企业微信的标签功能，助力丰富客户画像，认知不同的客户，通过对客户的单个或多个标签对用户行为数据进行沉淀，为营销活动开展打下重要基础。比如根据地理位置，打上**小区的客户，企业可以推荐售价较高的产品或服务，并策划高端、时尚的沙龙活动。

.活跃客户

开展标准化的运营模式，如建立社群：让志同道合的用户自由讨论，实现用户内部的自我唤醒；日常维系，通过定时定点发福利、发提醒等方式，实现促活，从而维系客户。

客户整合

每隔一段时间都对现有的客户资源进行整合，如清理僵尸客户，为新客户提供余地；如利用企业微信的在职继承，将客户重新分配给不同的员工，实现更高效地维护和转化。

企业微信营销客户优势有哪些？

企业微信是为内外部连接而生的平台，所以其自带的消息互通、客户管理、数据标签、渠道人员管理等能力能为营销提供很充足的发挥空间。

除此之外，企业微信支持接入第三方服务商平台——语鹦企服增长工具箱。在其基础功能之下，结合工具箱的进阶功能，能为更多的而营销活动赋能。

如在认知客户过程中，我们可以通过语鹦企服增长工具箱中的【标签进群】，为客户自动打上标签；或通过【在群/不在群批量打标签】对遗漏的用户快速地进行二次分类。
或在活跃客户的阶段里，可以通过【定时群发sop】功能，提醒员工每日对客户进行触达；利用【群签到】【九宫格抽奖】等功能，发放福利，提升群内的活跃度。



在客户整合阶段，可以通过【被删提醒】对主动删掉员工的客户进行清理；或通过【员工活码】功能，将不同的客户合理、平均地分流到员工手中，避免积压。

以上就是关于《企业微信营销客户管理怎么做？企业微信营销客户有哪些优势？》的相关解答。企业微信相比于之前更常用的微信，更具备营销的属性，能够让企业管理者在同一平台同时兼顾内部员工与外部客户，更重要的是，它不仅在功能上不断进行完善和开发，更支持第三方服务商配合开发，实现更高阶的玩法。
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