
不伤人脉的新拼团玩法——全民拼购

产品名称 不伤人脉的新拼团玩法——全民拼购

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

随着互联网的快速发展，人们的消费层次已经从蕞初的物质消费到如今的精神消费， 从消费者到消费商
的身份更新。购物需求也就变得越大，电商市场瞬息万变，想打败某宝、某东的大主流平台，不是一般
人可以干的过，更何况如今电商平台的竞争白热化，想要在这么多竞争者中脱颖而出，关键在于合适的
推广引流模式，好的产品也需要结合好的营销，想要让自己的产品或者说行业快速打入市场，应该如何
做呢？接下来微三云陈志坤分享的这套不伤人脉的新拼团玩法：拼夕夕营销方案的升级版方案——全民
拼购——客户上线破纪录一分钟成千个团！！！

附带客户后台提供的真实运营数据：（微三云源码部署，不参与客户运营流水，所有数据流水均在客户
平台自己掌控）

一、全民拼购为什么火爆市场？

蕞初的市场拼团前身叫拼团，拼团的参与逻辑很简单，就是人满开团，人均获得产品，在随着市场的更
新，进而升级了进阶版本：拼商，拼商的逻辑就不是人均得产品，而是随机抽选设定人数获得产品，但
是拼商的弊端在于流量分散，产品单一，用户的复购参与率低，市场就是在选择，在升级，到现在，吸
取之前的模式经验，打败了传统的营销方法，增加了新奇的玩法机制，人满开团，把流量集中制，参与
其中就可获得优惠，产品的选择也从单一到多种类，供消费者选择。。

——2022年火爆市场的【全民拼购】崛起了！



二、什么是全民拼购

全员拼购打破了传统电商活动形式，综合了当下流行的“社交电商”与“拼购玩法”，凭借全员更个性
化奖励机制，将产品销售中的利润蕞大化让利于参与拼团的用户。

激励消费者参与、分享的同时，也能拉动平台产品销售，达到“多方共赢”的作用。

让日常消费变得有趣味性。

消费者得到更好的消费体验，在拼夕夕的成功营销上多方面创新，消费者参与即赚。

三、全民拼购的玩法逻辑规则介绍

拼购玩法规则

（注：平台模式产品需要控制利润，进行合理的分佣分润）

在平台的拼购商城版块，用户可自由选择等产品价格的拼团活动（以十人团为例，人数可以自定义设置
）

满10人即开团，3人可中奖(买货成功)，7人不中奖（买货失败）。

针对7人不中（买货失败）的机制：

①参与活动的金额全返



②附加平台补贴5元红 包（可以抵扣消费）

针对3人中奖(买货成功)的机制：

①可得到相对应价格的十几种产品供选择一或等值的购物币；

（其中购物币针对于线上和线下场景可抵扣：）

线上：京东、玖富等供应链可以抵扣等折扣产品消费

线下：餐饮、酒店等实体店可以抵扣作为消费折扣

②可得到（商品价格）一比一的“购物基金”；或者可得到（商品价格）5%的广告奖励——可对接广告
电商

每参与一次，就可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

③可得到（商品价格）10%的“分红积分”；

如果用户连续三次参加同一购物活动（购买优惠商品），后续该用户将连续10次不获奖，让其他用户也
有机会购买优惠

五、全民拼购的模式优势以及特点

1．门槛极低，参与必赚



参与门槛有限，所有用户均可参与活动，参与团战，无论中奖与否，一律中奖

2、有机会“免费拿取产品”

获奖用户可获得100
%的“购物金”，后续参与活动均可返还。三方专用存款账户（如微信�财付通），安全有保障

4、无泡沫、零风险

所有奖励来源于产品销售利润和品牌广告支出，无泡沫、零风险，合理合法。

5．参与灵活

用户可以自由参与不同价格（产品）的团体活动，中奖后可以自由选择产品或等值购物币。

6、奖励可即时到账

订单完成后，奖励可发送至用户找零账户，用户可根据平台提现规则提现。

7、可玩性强

用户不仅可以获得现金奖励，还可以通过“分红积分”，获得平台额外奖励的每月分红。

8、无收入上限限制

不限制参与次数和收入上限，秉承“参与越多，分享越多，收入越多”的原则，工作越多，获得的越多



如今在疫情大环境的影响下，说句实在话，多少公司解散工人，多少实体店起起落落，多少项目因此耽
搁，身为老板更不能坐以待毙，线下的道路越走越窄，那么是不是可以转变思维，互联网的风口从18年
开始就只增不减，不少企业老板也私信小编转型，企业转型靠的不是跟风，更应该找合适自己产品自己
情况的模式，好的模式才会推波助澜。
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