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产品详情

 同城wifi怎么做怎么开发小程序 作为一名自主创业的90后，看到网上有很多文章，都写下了自己创业路
上的艰辛与不幸，大家都会有的苦恼就是:“明明投入了心血，可是却不见回报。” 
不少新人抱着对创业的幻想，踏上了这条创业路，不过开始了没多久，便做不下去了 

看着亏损的资金，低迷的数据，进入了自我怀疑与放弃中，于是陆续退出 80% * 80% * 0.3 = 0.19元 （的应
该是0.192元，但因为微信只能到两位小数，所以这里也是向下取舍，如果结果是0.196，那么也是约等于
0.19元） 又因为团长A和拓展员B的绑定关系，所以团长A也能从拓展员那里分得佣金： 

  

  

看到这些，想起了我选择做地推WIFI贴的时候。刚开始数据也是很一般。之后跟着指导我的老师一点一
点的，找原因，慢慢的找到了自己的感觉 

直到陆续的开始有收入，管道收益越来越稳定，月收入第.一次破万时，这些都让我感觉到了自己的成长
，看着自己的小生意变得越来越好让我拥有很大的成就感[萌萌哒R] 

  

  

创业的期间，我了解了以前不熟悉的领域。虽然我有带我入行的人，没让我在创业这条路上踩坑，但不
急不躁的心态也是我逐渐稳定下来的原因 

首先给大家看一下我们的数据展示，为什么说我们可以免费送给商家享一、为什么说WiFi全民赚可以带
动商家经济并帮我们个人实现0成本创业？  

解析思维：用户（顾客）到店之后扫我们提供给商家的WiFi码，会弹出，看完之后才能链接WiFi，当然



这个是腾讯的流量主，所以都是绿色健康的，放心推广。 用户看完之后就有收益了，并不需要点击，但
是如果用户点击的话，你的收益会更高（这个收益是我们整个商业的核心）。 简单来说就是用户到线下
实体商家消费时有连接商家WiFi需求，传统的方式是商家直接告诉你WiFi或者将WiFi贴在墙上，你在手
机上找到商家对应的WiFi输入进行连接（这种方式费时费力，复杂点的还容易输入错）。商家如果使用
全民赚WiFi小程序后，只需要将小程序生成的WiFi二维码贴在墙上，用户打开微信扫码即可连接WiFi（
无需输入，连接简单方便）。不仅如此，用户连接WiFi同时商家还能躺赚流量主收益。  

二、这个全民赚项目好推广吗适用于哪些商家商家为什么会买单？  

WiFi全民赚 + 餐饮美食、WiFi全民赚+ 民宿酒店 、WiFi全民赚i + 、WiFi全民赚+ 酒吧KTV 、WiFi全民赚
+ 游乐园、WiFi全民赚+ 台球室、WiFi全民赚 + 银行 、WiFi全民赚 + 汽车店、WiFi全民赚+
办公培训、WiFi全民赚+理发店、WiFi全民赚+ 学校、WiFi全民赚 + 美容院等。
适用场景多不胜数，目前无线网络几乎全国覆盖，的早餐店都有免费WIFI提供。 

有的朋友认为其实推广十分困难商家不买单，其实非常简单进店跟老板说，帮你免费升级店里的WiFi，5
分钟完事，而且用户扫码你也有收益，每次扫码1毛钱左右，苍蝇再小也是肉，你就告诉老板啥也不用做
，给你5分钟时间帮他贴上就完事。 目前有的团长都是收费帮商家做的（299-399元/单）但是你也可以免
费帮商家做，因为我们不是为了赚商家的钱，而是将商家的闲置免费资源变现，双赢的局面为什么商家
不买单呢？而且商家可以免费入驻我们的小程序做推广，一个城市的流量能够给商家带来的利益显而易
见的  

三、每次扫码能拿多少钱？  

目前流量主给予定价为以下，随着推广用户体量的增加，给予的价格还会上调略有浮动。 

1.赚躺赚的收益 代理佣金每次连接0.27-0.50元（单个商家累计曝光量计算
收益，0.27-0.50阶级奖励，保底0.27/个，有效观看人 数越多，每次奖励越大） 

2.商家佣金每次连接0.03-0.27元（单个商家累计曝光量计算 收益，0.03-0.27阶级奖励，保底0.03/个， 

本阶段是我们的重中之重！它不单是我们平台对未来发展的规
划，同时也是能让我们的合伙人实现持续被动收入的阶段！
你合作的店铺在我们平台永远都跟你挂钩，只要他还在营业，你 以后的每天都能分到这笔钱！  

四、收益单价很低？合伙人收益太低？  

上面有说到过苍蝇再小也是肉，滴水穿石，很多大钱都是小钱积累来的，如果不能靠质量取胜，那就靠
数量、靠勤奋、靠比别人更努力。
至于单价问题仅仅只是为了市场平衡而设定的一个标准而已，按照标准执行，大家都有钱赚。 全民赚项
目属于蓝海项目，*早出现的共享充电宝、商家服务码我们没有赶上，这个风口我们一定要抓住，现在市
面上的所有项目都是单方面的盈利项目， 

我们这个项目三方互利（商家、合伙人、服务商），而且市面上存在管道收益的项目越来越少了，如果
你能勤快拿下一座城市的商家体量那么这个利润。 我来举个简单例子： 假设你每天邀请入驻10家店（这
个很容易吧，如果这个都做不到，那么你可以不用玩了），每家店每天只需要10个人扫码（这个也不难
吧，*差的商家每天只有10个客流量吗？）。  

既然是想赚钱，就要有恒心有毅力，努力点一个月跑300家店，那具体收益就可以推算出来了。 300*10*0.
3=900元（计算方式），这里的0.3一般给商家也就是0.03-0.1毛左右，当然这也就是你一个月之后你每天
的，如果三个月后呢？每天2700元！  



五、这个项目是否正规合法？  

项目完全合规合法，小程序的流量主是对接微信的（可自行从各个途径搜索“流量主”），目前项目反
应很好，分销也只是普通的分销机制，并没有超过三级，因此放心大胆的做就是了。 

六、推广数据以及怎样结算收益？  

小程序后台查看收益（在自己手机后台一目了然公平公正），可以看到每家的WiFi连接收益，数据都是
次日更新的，可以通过后台自主提现 

七、商家怎样拿收益？  

我们推广商家的时候，要让商家扫你的推广码进入注册，然后成为你的下级，商家也有独立的后台和收
益数据统计等可以通过后台自助提现，也可以创建商家自己的WiFi码。 

八、这个项目能够做多久？是否有区域限制？是否有区域保护？  

我们依靠的背书是微信流量主平台，只要微信一直存在我们项目一直存在，一个城市的人员体量和商家
的体量是持续上升和变动的，所以我们的项目是一个常青树的项目，而且这是一个可以实现多方共赢的
项目： 1、到店消费的用户使用WiFi更加方便快捷； 2、商家不需要花一分钱，就可以得到长久收益；
3、店铺拓展员能获得一定比例的分润，长久收益； 4、项目的服务商、代理商也能获得长久收益；
5、商达到了投放的效果，实现了对用户的投放； 全国可做，没有任何区域限制；因为项目刚推出对于
对于区域保护问题，暂时也没有，除非你的团队在某一个区域的量很大，能进行大面积覆盖，可以跟公
司进行沟通，可以争取到区域保护政策 

九、目前支持哪些合作方式？  

1、合伙人模式：独立运营自己的平台。 

2、合伙人模式：以团长身份可以招募拓展员和商家 

3、拓展员：直接服务于商家。 

下面是我自己做的一些总结可以作为给新手创业的小建议，希望这些能帮到你[种草R] 

勇敢跨出第.一步，跳出舒适圈 

不要害怕做不好，还没开始的事情请不要先自我否定，大胆的跨出第.一步，才有成功可言。尝试一个陌
生的领域突破和跳出自己的舒适圈，也是一种不错的挑战。 

红海市场选择优.秀的合作团队降低风险 

在没有足够的经验时，如果想选择红海市场一定要找靠谱信得过，且经验足够丰富的合作团队。一来降
低风险，减少个人损失。二来观点可以融合，能解.决的事情比一个人多。 

不断的前进，那些看似不起眼的日子其实都在扎根 

创业考验的不仅是专业方面的能力，还有你的综合能力。如果你感觉已经投入了很多心血，还是没有效
果，那可能是一种错觉，其实那一点努力是还不够的。成长的过程会稍感吃力，那些日子你只是在扎根
 



站在前人的肩膀上看世界 

带你入行的人其实也很重要，站在前人的肩膀上看世界能抵御不少的风险。同时要找到适合自己的方试
，站稳脚跟，对标同行 

保持心态，一定要熬过低谷期 

创业的前提是拒绝一时兴起，前期收益不佳是正常的，就像春笋一样到了春天才会疯长。决定好了的事
情吃到胜看到这里很多老板已经看到商机了，那么我们怎么才能定制一款这样的小程序呢，这里小编推
荐一家开发软件公司，“麒麟小程序开发”qlxcxkf 很多年了，有很轻大的实力，并且售后服务很好，小
程序后期的维护和更新也非常的及时，是一家很不错的软件公司。小编身边的很多朋友都是在他们家定
制的小程序。好啦，祝各位老板财源广进。  
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