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抖音运营有啥技巧？ 

抖音运营看看这6个技巧： 

一、先，再制作 

很多卖家认为“”虚无缥缈，于是在前期基本是拍脑袋决定去做就开干，的意义是在于如何让你的账号
可以持续性和变现，不至于做到一半中途变卦或者放弃。 

二、想好变现形式再动手 

变现形式是现在很多抖音大V的难题，很多大V急于变现，只能在植入各种产品带货，但是这种变现形式
效果是*差的。一方面是消费粉丝，一方面这种带货的佣金利润比例也不高，效果平平。 

简单的讲“”，你可以把他理解成就是你的变现形式，我们今天谁也不是拍抖音来玩的，都有自己的目
的，有人说我的目的就是，但是之后呢，粉丝不变现，那你的粉丝就没有意义。所以我不断强调变现形
式的重要性。 

三、抖+推广目前对大部分人不适合 

抖+推广由于门槛低。内容只要不是过度硬广和违规的，100元就可以起推，很多人感兴趣，但是抖+的
弊端是用户人群并不一定直接，它不像直通车，可以投放的关键词(我推测抖音在日后也会推出类似淘宝
直通车式的搜索关键词竞价展示)，所以抖+推广所适合的产品一般是相对价格低、且大众有兴趣，偏大
众化的产品，因为这些都直接影响转化率，100元大约是3000-5000次曝光，咋一看这个曝光量不少，但如
果过长(比如超过40秒)，这个时候真正的有效播放可能连300次都没有，所以我才说抖+对大部分人不适
合。 

哪些人可以用呢?如果你是直接卖产品，产品的转化率不错，内容是有用心制作的，或者是专业团队制作
的，能够把控内容质量，这种通过抖+推广的话一般才能达到想要的效果，而普通商家制作的由于本身



内容质量比较普通，又没有对内容进行精心策划，投放的效果就完全是碰运气了。 

抖+还有一个好处是它会带动你的播放，比如你的这个本身播放量大概就在3000左右，你投放了100元抖+
，除了这100元给你带来额外的大概4000播放外，抖音可能还可能继续给你增加一些播放量，*终你的播
放量可能是：3000(本身播放)+4000(抖+播放)+2000(系统带动的播放量)=9000。 

四、亮出自我，敢于真人出境 

有的人不敢做抖音的一点是因为不知道拍什么，总觉得自己又没有才艺，长相也平平，不敢出镜，如果
你有这种想法，那说明你对抖音的理解和认知还停留在*初级的阶段。 

早期的抖音确实是以帅哥美女的音乐噱头火起来，但仅靠帅哥美女抖音也做不到这么大的体量，你现在
去看会发现抖音上有越来越多的人出镜跟你讲知识、做科普，抖音*不缺的就是美女帅哥，所以用户也需
要有多元化的内容来自己。 

而做抖音也是一样，如果你能够出镜，那么转化率和内容质量也会有很大的提升，当然，对于一些实在
没有镜头感的商家，退一步，我给到的建议是可以拍产品，然后自己配音，也会好很多。永远都是产品
+音乐，这种很容易到达瓶颈期! 

五、抖音运营贵在坚持和优化 

很多短运营者就把抖音运营当创业，每个创业者要做好的准备是迎接创业的不确定性，你无法像上班一
样固定在那一天领到薪资，很多创业者不成功的原因也是因为其对创业的“不确定性”没有正确的认识
。如果你今天发了10个，都还没有一个火，那接下来你还愿意继续饱满热情的投入吗?很多人看自己十几
个都没火，早就灰心丧气的放弃了。 

但我告诉你，我就是这样子的，我自己账号的前面每一个都是认真的找内容，每个甚至要录20遍以上，
但是一直到了十几个，才有了一些火的迹象，播放量开始增加。所以也有人跟我说，都做了几个了，播
放量还是只有几十个，看来自己还是不适合做抖音。每次我都会回答：你上班都是要上到30天，老板才
给你发工资，凭什么你创业才做了几天你就想要获得结果? 

六、“模仿+创新”的模式让抖音*快出内容作品 

我在*开始发抖音的时候我也是完全的小白，去年6月份之前我手机里都没有抖音，那我想以*快的形式能
产出内容，就一定是从模仿开始，我们大部分人都没有天生的策划天赋，靠模仿他人的形式、内容、音
乐和选题，这个是效的形式。 

抖音新号怎么做？ 

需要一定时间的养号，但是虽然没这个说法，但养号的目的让系统快速判断你的内容标签，匹配粉丝，
提高账号初期权重。 

做新号有如下几个建议： 

1、提高使用时长 

2、坚持每天使用 

3、不使用模拟器 



4、新账号给其他账号评论 

5、一定的充值消费比如投放一定的dou+等 

如果你没有完整规划账号的思路，即使做了账号也没有变现能力或者变现能力很差，建议你可以先全盘
学习一下，不如很难规划好账号，传智播客新媒体+短直播学科就不错，从平台熟悉到账号、脚本撰写
、拍摄剪辑、后期的推广，及付费信息流、dou+投放，直播策划等，都会学习，很完整，或者你可以先
咨询一下他们的体验课。希望对你有帮 兰州抖音怎么运营如何用抖音运营美发抖音运营需要什么 抖音运
营基本思路1、建立人设建立人设的目的是为了能以人格化的形式来聚集用户群体和增加粉丝粘性。在抖
音上面想要持续的火爆，打造人设就是*重要的一个步骤。具体操作流程就是首先可以先分析用户人群的
需求的从而来设置账号，确定好账号人设和内容主线。之后再通过制作优质的内容来提高用户的崭新，*
后可以通过品牌账号优质内容的沉淀影响，持续吸引目标用户，从而搭建抖音自有的粉丝流量池。2、注
重文案抖音能发挥文案作用的地方有标题、评论以及字幕这三处地方。标题、评论和字幕的作用都是为
了更好的服务于内容，让用户直观地理解作者思路，这样才能触发他们互动的欲望。标题在提高播放完
成度和互动率上起着关键作用，标题不够吸引人，就不会有人打开看，自然也就没有用户行为;有些的字
幕也很重要，通常会需要在关键步骤上去添加字幕帮助用户看懂内容。3、制造传播热点抖音的用户互动
性特别高，这一特点也非常适合营销活动的传播和扩散。之前国家博物馆与七家地方博物馆联合抖音一
起推出的“届文物戏精大会”H5刷爆某社交平台的这一个案例就可以看出来。 抖吧文化传媒有限公司，
是抖音MCN机构＆抖音快手直播公会，专注网红孵化，抖音代运营，直播代运营，直播带货，短培训，
2000多万的粉丝矩阵，旗下有上百个达人和网红，在美食，美妆，服装和教育等领域方面有自己的距阵
号，服务各***，DELL戴尔，贵州酒业集团，江铃汽车，JEEP，克莱斯勒，本田，等，有着10多年的互联
网推广经验，做教育起家，客户遍布于北京，上海，深圳，福建，长沙，武汉，吉林等地，非常擅长策
划金融领域，教育领域，美容美发和减肥领域，美食类及本地现场活动策划和互联网推广，网红，IP孵
化，短拍摄及推广，抖音，快手，号、微视达人打造有着多年的投放经验及推广转换率数据。利用人工
智能算法和大数据的结合为客户赢得时间，把客户的每一分钱都花在刀刃上，让客户弯道超车实现利润
和名誉的化。 
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