
保税仓中的退运维修车间

产品名称 保税仓中的退运维修车间

公司名称 深圳市浩天报关服务有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市坪山新区兰金十一路成城发工业园A栋603
号（注册地址）

联系电话 13267046660 13267046660

产品详情

随后,临沂响河国际贸易有限公司总经理李金涛以自身亲身经历为例,讲述了数字化外贸转型之路。

深圳坪山保税区 —深圳出口加工区是目前关税优惠、通关捷，管理简便、经济开放的海关监管特定区域
。而在坪山加工保税区内是目前适合做退运返修的保税区，因为这里是全深圳保税区中，海关核发的拥
有维修的地方。因此，选正规有的维修地方，合理合法的进行维修返工再复出口的，是退运企业的佳选
择。1、退运产品尽量较新，不是老，旧,品，每个有独立包装，且包装较完整，清晰。2、退运产品是因
为客户发现质量问题需要退回，维修好，再复出口的。3、退运产品外包装各项信息明确，能显示出原产
国及产品相关信息。4、维修完换下的零部件不能再带进国内，带进国内就相当于是进口了，因为保税区
即国外，进入国内是需要报进口缴税的，因此只能作垃圾处理或出至香港去。5、退运产品之前出口时的
原报关单能提供过来的。出口退运的四种方法：1、缴纳保证金暂进回工厂再复出；2、退运保税区；3、
一般贸易征税进口；4、退运到香港。退运有几种方式：一般退运、直接退运和退运到保税区检测维修保
税仓储。1、返修货物退运到香港（散货退运到香港仓库，整柜可以考虑到盐田港）；2、我司安排中港
车经皇岗口岸转关深圳出口加工区或者盐田港提柜封关到深圳出口加工区；3、在加工区宝通取IC卡后等
系统放行后入我司仓库；4、我司提供场地，客户备齐物料及工具，并安排工程师及工人过来检测维修或
者由我司生产部门代工；5、维修好后，依客户需求安排重新出口到码头口岸或者香港仓库。并没有限制
进出口国家区域都要一样的。而且可以分批复出口，可以跟国内一般贸易报到保税区的货物拼箱走。退
运返修注意事项：1、检测维修中涉及到的工具、包材、部分料件部品和设备可以申报出入区；2、**型
号如实备案申报；3、申报新旧程度准确申报，如没有申报几成新旧，系统默认为新货；4、在保税区不
许更换**型号；5、不能深度加工，只能简单加工；6、报废品、产次品、废料等原则上出香港处理，不
得运进境。退运保税区操作案例：深圳某生产车载导航仪的企业，2016年到2017年出口数批车载导航仪
的美国。
产品在美国销售使用后产品有质量问题，美国客户要求深圳工厂处理掉回收回来已使用过坏的导航仪，
如果在美国当地处理的话需要垃圾处理费，工厂考虑把坏的产品退运回来返修、更换坏的零部件。
深圳导航仪工厂找到我，后来把货物集中到香港仓库，
从香港仓库报关进入坪山保税区我司仓库进行产品检测、维修、更换零件、重新包装贴标。 再把货物卖
给非洲国家。为什么深圳导航仪工厂不把货物退运回国内工厂进行返修呢？因为使用过坏的旧机电产品
是禁止进口的。所以工厂把货物退运到保税区仓库进行维修。利用保税区检测维修的优势有哪些呢？1.



不用缴纳进口关税增值税。2.需要向海关办理复杂的退运手续。3.无需向海关缴纳退运保证金。4.货物退
运到保税区仓库，相当于货物还在国外一样，只需工厂安排工人到保税区仓库维修即可。5.国内工厂提
供的维修物料、包装材料都可以报关进入保税区仓库。办理退运流程：1.提品商品编码进行海关备案。2.
退运货物备案通过后，把维修工具与维修用料申报进区。3.备案通过后货物从香港直接转关到深圳出口
加工区雄图保税仓库。4.企业安排技术工人进区对货物进行加工检测返修，换包装等。5.对维修好的货物
装柜转关到香港码头再出口。退运坪山出口加工区（保税区）浩通保税仓库返修优势：坪山出口加工区
属于海关监管区，“境内关外”相当于香港，货物退运到坪山出口加工区等于货物还在国外一样。1.出
口货物退运无需提供目的港*出具的退运证明文件；2.无需向原出口港海关申请退运手续；3.无需进口报
关；4.无需征税；5.坪山新区深圳出口加工区保税仓库仓储，6.我司保税仓库可以提供维修场地和维修流
水拉。7.退运返修是我司的一项经营项目。我司是加工区一家申请到维修手册的公司。保税检测维修服
务，深圳保税检测维修：是指出口到的货物因各种原因需要返厂维修(更换元器件，包装，重新喷码)等
，这类货物改变传统的返厂维修，而在保税工厂或保税仓办理相关产品的检验、测试、修理或维护业务
。浩通提供深圳各保税区保税维修场地与仓储管理服务，客户方提供技术人员与检测、维修设备，对出
口到的产品或者设备出现问题后送达浩通深圳出口加工区保税仓库进行保税检测、维修等服务（无须进
口到国内维修），维修好后配送到客户手中。

拥有“临沂板材大王”之称的他指出,企业要运用数据分析定位市场、产品、客户,实现良性健康发展。在
数字化营销手段在外贸中愈来愈重要的,他谈到,企业要做好数字化管理,完善数字化服务系统,必须要有该
方面的营销人才。此外,围绕自身丰富的经历,他深刻阐述了市场定位和供应链的重要性,启示商家“贸易
公司得供应链者得天下,生产商得渠道者得天下”。
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