
女性私护产品新零售系统开发

产品名称 女性私护产品新零售系统开发

公司名称 广州量子云力科技有限公司-产品部

价格 .00/件

规格参数 女性私护产品:新零售商城

公司地址 天河区车陂

联系电话 15626225311 15626225311

产品详情

女性私护产品新零售系统开发、女性私护产品新零售模式开发、女性私护产品新零售平台开发、女性私
护产品新零售软件开发、女性私护产品新零售开发案例

很多人或许只是从别人口中听说过私域流量，具体是什么却不甚理解，甚至简单地认为就是微信群。当
然，微信群是一部分，但私域流量不仅局限于微信社群。

私域流量是相当于公域流量来说的，公域流量是更大的流量池，比如说淘宝、京东、百度、微博等，你
可以从其中持续地获取用户，当然，获取用户的成本也极其高昂。

随着流量红利已经过去，很多公司已经流量到顶，已经很难再获取新用户，公司要维持发展，还有另外
一条路可走，那就是让老用户发挥更大的价值。

如果想挖掘老用户更大的价值，就需要留住老用户，这就产生了“私域流量”。

如果公域流量像海洋，私域流量则像是自己的池塘，它可以在任意时间、任意频次，可以直接触达用户
的渠道。

面对私域流量和社交电商的发展，我们要怎么把握住机会呢

一、私护行业发展趋势



全球生殖健康产业市场规模每年有近万亿美元，生殖健康产业增长速度达到25-30%。仅仅在中国就有13
亿人口、6-7亿女性、3.48亿个家庭，需要安全的生殖健康产品。数据显示，女性生殖保健行业在中国国
民经济中是发展快的行业之一。它经历了从无到有，从小到大的巨大变化。从1987年到2000年，女性保
健行业产值的年均增长率达到15%左右，随着社会的发展和进步，到近年女性保健行业从日常女性卫生
用品到生殖系统保健养护，已经分出十多个行业，其产值更是达到了一个新的高度。

二、私护行业销售模式转变

私护产品行业主要采用经销模式，将产品销售给经销商，再由经销商分销到各销售渠道及各类终端。从
经营资质、销售渠道覆盖能力、商业信用等多方面选择优质的经销商，并与主要经销商建立了合作关系
。

近年来，随着互联网平台的发展，私护产品行业开始利用互联网销售拓宽销售渠道，比如通过阿里健康
大药房、京东大药房等医药电商平台将产品直接销售给消费者。

经销收入保持相对稳定，电商及直销收入呈较快上涨趋势。经销模式仍为主要的销售模式，销售收入占
比在80%以上，电商销售模式和直销模式销售收入占比快速上升，私护产品行业加大了和电商平台的合
作，通过阿里健康大药房、京东大药房等医药电商平台进行销售，满足各类消费者的购买习惯。随着私
护产品行业不断加强全国营销网络的建设、互联网零售渠道的开拓以及直供连锁力度的加大，在努力确
保经销收入稳中有增的同时，持续提升电商、直销模式下实现的收入，保障私护产品行业市场规模的可
持续增长。

三、私护行业发展商业模式方案

1.客户报单：3960元（买2送一），获得创客身份，享受分享资格。复购5折，1980元(3盒）。全国统一零
售价是1980/盒。

推荐个3960给10%也就是396

推荐第二个3960给20%也就是792

推荐第三个3960给70%也就是2772

等于推荐三个人回本

推荐满三个人升级到一星创客，一星创客可以拿团队业绩奖3%

一星创客培养出两个一星创客（团队业绩达到5万），升级二星创客，拿团队业绩5%



二星创客培养两个二星创客，升级三星创客，拿团队业绩7%

三星创客培养两个三星创客，升级四星创客，拿团队业绩9%

四星创客培养两个四星创客，升级五星创客，拿团队业绩11%

五星创客培养两个五星创客，升级六星创客，拿团队业绩13%

六星创客培养两个六星创客，升级七星创客，拿团队业绩15%

培养三个七星创客升级总裁，总裁拿公司流水的3%，有几个达成，几个平分这3%，并且一次性奖励30万
（限前100名）

培养三个总裁升级董事，董事拿公司流水的2%，有几个达成，几个平分，并且一次性奖励100万（限前30
名）

到了三星，就会有伯乐奖，也就是你的伙伴赚多少团队业绩你就拿多少伯乐奖，哪怕超越也有

我司有现成成熟案例，独立源码部署，有需要快快联系我吧
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