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产品详情

链动2+1分销模式能帮助零售业解决库存积压痛点

任何的生产厂家或者商家都很是痛恨大量的库存积压，对于这个痛点

一直是无法很好的解决。作为厂家，不能直接对接终端客户，只能通

过下一级的分销商或者经销商来了解市场的变化，一旦判断错误，库

存商品积压就会出现。瞬息万变的社会，信息的价值很关键。商家可

以直接与终端客户联系。这样，传统零售业就可以更好地了解客户的

需求，库存积压不再是痛点。



同时，链动2+1分销模式本身可以更好的统计市场需求，促进商家调

整营销模式来控制市场。为了增加销量，减轻库存压力，避免库存风

险，商家可以在商场系统中设置多种营销活动。

二、云平台商城系统能帮助零售业解决难以管控门店的痛点

零售商店之间经常出现各种混乱。不仅价格设计不统一，而且容易发

生价格内战。此外，渠道和经销商的控制也会混乱，商品运输问题非

常严重。但通过微商城配送系统，商家可以通过平台控制所有门店和

经销商，价格调整合理，各类商品供应稳定有序，形成良性循环。值

得一提的就是，商家也可以借助系统大数据统计来合理的制定商品营

销价格，让分销商更省心。

三、分销系统能帮助零售业解决渠道客户聚合的痛点

许多零售业在沉淀客户方面存在一些问题，无法沉淀客户，无法锁定

客户，因此企业无法更好地赢得销售。但通过分销系统后，商家可以

借助多种营销活动和策略来实现锁客。



四、微分销系统能帮助零售业解决营销渠道拓展的痛点

零售业商家怎样拓展更多的营销渠道一直是痛点，因为无法快速地实

现渠道的拓展。但是有了微分销系统后，商家可以设计人人分销的模

式，拉动分销商的拓展，从而提升商品销量。

当有客户加入商城购买商品后就可以成为分销商，然后在各类佣金奖

金的推动下，分销商会不断的自行裂变，从而实现人人分销，商家的

营销渠道拓展了，订单也会多起来。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

