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产品详情

今天的消费就是投资明天的养老？ 微三云系统开/发+新零售平台系统+养老经济，微三云麦超解读

 

导读：那些电商软件开发公司主要卖系统源码独立部署的？
答：微三云，微三云的系统全部是要独立部署的，支持申请软件著作权
系统为微三云官方授权系统源码部署，支持申请软件著作权，更好地展现公司品牌实力、技
术实力和更方便融/资推广。
温馨告知：如果您购买的是加密的源码或者封装的系统，或者只是买的一个系统账号，那么 你奖无法申
请软件著作权，自己项目的推广和公司品牌的背书都将受到不小阻力,今/天要分享的是消费互助养老新零
售平台系统，感兴趣的老板可以联系微三云麦超总监。

                                                               
消费互助养老新零售平台系统+微三云系统开/发+微三云技术

分享一个消费养老新零售模式：消费送积分，消费金额利润一部分投入养老保险（需要持牌机构），累
计消费多少金额（累计多少积分）即可转入消费养老资金池，到达60岁开始即可从保险公司领取每月多
少钱的养老金补贴（社保养老之外的补贴）,家庭内部积分可以互转，让先达到60岁的老人先领取，领取
不完部分权益可以继承，年轻人消费老人享受。



消费互助养老新零售平台系统

 

第/一部分：系统框架

一、系统功能

一）自营商城积分返利——自有产品消费送积分

1.平台自己上传产品，平台自己存货，自己发货，产品通过快递配送

2.设置赠送积分比例或数值，

3.设置直推间推和区域代理分销利润提成金额或比例

二）会员消费：显示零售价，根据分佣比例，平台负责发货

门店进货：门店进货特权价显示，门店推荐人直推间推和区域代理奖金发放，平台负责发货

品牌厂家供应商产品消费送积分

1.供应商入驻自己上传产品，设置对平台的供货价和零售价，产品由供应商自己通过快递配送

2.设置供应商产品赠送积分比例或数值，

4.平台对接第三方收款，品牌商家自主提现

会员消费：显示零售价，根据分佣比例，供应商负责发货

门店进货：门店进货特权价显示，门店推荐人直推间推和区域代理奖金发放，供应商负责发货

三）O2O本地商家入驻商家返利

本地商家入驻

1.商家申请入驻或平台添加，商家管理，产品审核，设置商家扣点（商家让利），设置商家产品赠送积
分比例

2.商家上传产品，商家经营数据分析，产品到店核销、产品快递配送，和第三方同城配送，同城配送对
接的是达达配送和爱跑腿配送

3.设置商家让利分销利润提成金额或比例

4.门店在平台进货区进货并享受进货价，在自己门店上传产品，赚取进货价和零售价之间的价差

5.平台对接第三方收款，本地商家自主提现



四）平台自营体验消费中心

1.平台总店与加盟分店

2.平台产品库，分店可以一键上架产品

3.总部会员卡所有分店通用，分店会员卡仅/限本店使用

4.平台对接第三方收款，分店自主提现

 

二、发票管理系统（需开/发定制）

多角色自动开票，实现企业会计自动记账主动全额纳税

三、客服管理系统

对接美洽客服

四、积分管理系统

1.积分来源：注册赠送，推广赠送，消费赠送，签到赠送

2.积分交易：转让转赠

3.积分生态：积分抽奖、积分兑换产品，积分后期可以加购广告电商功能，每天看激励视频广告释放成
余额现金

五、用户端口

用户前端：标配包含H5+小程序+公众号，APP付费增加，可选择以下三种方式：

1.封装APP：通过安卓链接下载，苹果通过签名下载

2.混合APP：可协助商家安卓市场和苹果应用市场

3.原生超级APP：可对接广告联盟，另外包含有短视频、直播、资讯头条、社交、多平台号等功能

第二部分：系统安全和并发解决方案

1.分布式+微服务架构，系统安全系数高，系统稳定性高，核心底层与前端应用分开服务器部署，

基本杜绝类似旧商城和市场上大部分系统黑客通过各种路径进行攻击盗取数据和资金的事情。



2.稳定支持过亿会员规模，支持每秒10万单级别订单并发处理

3.系统扩张性强，二次开/发便捷，多应用同时开/发快速部署上线，拥有二开开放平台，并预留了完善的
底层各种应用功能API接口

4.能满足高迸发的业务场景，秒杀级底层设计

5.同时拥有渠道管理后台，可以发展终端SAAS账号，孵化子平台，可以给账号设置开通不同的功能权限
，独立运营终端账号

6.跨国语言国际化架构：支持多国语言，轻松跨国运营

第三部分：财务细化大数据管理方案

1.营收入金、出金、利润详细报表

2.商城、礼包、积分兑换、购物币兑换收入来源分析报表

3.新增用户、用户来源报表

4.资金、资产充值报表

5.交易单号、交易时间、支付单号、支付方式、交易类型、应用来源、端口来源、交易金额、交易类型
分析报表

6.提现订单、用户、申请金额、手续费、到账金额、提现类型、提现方式、提现信息、余额、状态、申
请时间、审核时间、结果、审核发放操作报表

7.粉丝、销售、团队长、区域代理的团队管理、推荐人变动等报表

8.用户零钱、积分、购物币、

9.商城订单详情、礼包订单详情、供应商订单，O2O订单，自提订单、配送订单、积分兑换订单，积分
抽奖订单详情报表

10.产品销售数据报表，在售产品数据，动销数据，加购数据，支付件数，产品销售趋势报表，销售排行
榜

备注：系统提供智慧大数据大屏功能，客户可指定定制大屏显示数据类型和UI展示（额外付费定制）

第四部分：系统支付解决方案

整体方案：用第三方支付分账，解决平台大额资金进出会员佣金提现问题，避免大额资金进入公账触发
税务金税四期系统风控

备注：

1.第三方支付申请阶段临时解决方案：官方微信支付，支付宝支付，费率0.6%，

2.第三方支付分账：汇聚支付，收款0.45%，分账提现1元/笔提现费用，剩余资金可提现到公账或私账，6
000-16000开户费（由支付公司风控部评估收取）



3.大额支付解决方案；线下提单支付

4.已对接好的备用第三方支付公司：杉德支付，易宝支付，通联支付，皇家支付，PAYPAL支付

5.可协助客户开放对接指定的第三方支付通道（付费对接）

第五部分：税务合法解决方案

方案一：灵活用工

灵活用工是指通过第三方灵活用工税筹公司对平台会员佣金进行代缴税和佣金发放，灵活用工平台会通
过小程序与平台代理会员进行线上签约，代理会员与灵活用工平台产生业务分包的关系，平台要发放佣
金时，通过第三方支付把需要结算的钱提现到公账，再公对公打给灵活用工平台，灵活用工平台开/发票
给电商平台公司抵税，灵活用工给用户代缴税后对所有提现的会员代理进行佣金发放，会员代理拿到的
是税后收益，平台对用户提现扣除7%用于支付给灵活用工平台的服务费和代缴税费用，完成佣金发放流
程。

方式二：会员代理都提供个体户营业执照，并签署经销商协议，与平台形成公司对公司合作。

会员代理提现佣金时，需要给平台开/发票和签署本期的经销合同，然后平台把款打到个体户的对公账户
上，完成佣金发放流程。

备注：如果方案二的会员代理不愿意提供营业执照，则推荐方案一，完全合法

 

附：微三云系统售后优势

微三云售后团队维护优势

1、运维指导：服务期内提供运维指导服务

2、部署上线：协助部署系统上线

3、软著：协助申请软件著作权证书

4、VIP服务：赠送3个月12小时加急VIP服务

5、首年免费客/服：赠送首年12个月（含3个月VIP）的客/服服务、操作指导和运维指导，紧急故障应急
处理、非紧急问题跟踪处理服务

6、首年免费升级：赠送首年所购单独应用的版本升级服务或套餐产品的全部应用更新功能

7、二次开/发支持:部分版本提供二次开/发咨询指导服务

8、补差价升级：后期增加扩展应用或升级套餐版本，只需要补差价升级即可，支持随时升级。

小编介绍：微三云麦超：毕业于广东著/名高校—中山大学资讯管理系，12年专注商业模式设计及软件开
/发，现任微三云全国资源总监，商业模式设计总监，电商系统商业模式开/发架构师，擅长企业生态商



业模式、商业零售会员增长裂变模式策划、商业闭环模式设计及方案落地，曾辅导十余个电商平台做到
营收过百亿，数百个平台做到百万会员，欢迎来电咨询，专业协助企业zui低成本搭建电商平台运营系统
、App、小程序、公众号商城，设计闭环商业模式！加微信赠送百亿级平台推广运营执行方案+免费商业
模式梳理！

结语：新零售社交电商系统开/发：
可具体定制开/发，坐标广州，实体公司，售后无忧，能为您提供好的服务和建议，欢迎
上门洽谈~本团队仅提供类似系统开/发，非官方运营平台，玩家勿扰！
附：零售业走到了时代的新阶段，正在经历着一场巨大的变革。阿里说，新零售是人货场的
重构。京东则认为，零售的改变其实是背后零售基础设施的改变。
新零售，即个人、企业以互联网为依托，通过运用大数据、人工智能等先进技术手段并运用
心理学知识，对商品的生产、流通与销售过程进行升级改造，进而重塑业态结构与生态圈，
并对线上服务、线下体验以及现代物流进行深度融合的零售新模式。
新零售社交电商系统开/发 https://wsyguanyun.com 或 https://32wsy.com
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