
复合实木门卧室门 福广门业定做 漳州实木门

产品名称 复合实木门卧室门 福广门业定做 漳州实木门

公司名称 佛山市福广门业有限公司业务部

价格 面议

规格参数

公司地址 佛山市南海区狮山镇黄洞村

联系电话  13544360067

产品详情

实木门销售过程中接触客户、恰谈说明到成交单子的每一个环节都可能会遭遇客户的拒绝，实木门销售
员来说，遭到消费者拒绝是家常便饭，很正常的事，成功的销售人员不会惧怕客户说"不"，而只会认真
洞察、分析客户说"不"的各个原因。总的来说，客户说"不"主要来自以下原因：

客户的习惯性拒绝

有的客户一遇到销售人员就表达拒绝。客户的习惯性拒绝是一种自然反应，复合实木门制作，拒绝只是
客户的习惯性的反射动作，除非他听了介绍就买 很可惜这样的情况比较少。一般说来，惟有拒绝才可以
了解客户真正的想法，并且，拒绝处理是导人成交的时机。

客户真没需求

如果客户根本就没有这方面的需求，那么，客户说"不"是自然的事。但是，当客户向销售人员提出"不需
要"的拒绝意见时，销售人员应该认真处理，不要急于退缩。这也是考验销售人员的勇气、智慧和反应能
力的时候。因为购买需求受多种因素影响，所以在面谈以前，无法确定客户是否真的有需求时，这就需
要销售人员有劝说其购买的才能。只有先排除"不需要"这一不利的因素，才能促进成交。

实木门企业借助节日营销需找准方法

现如今，借助节日营销，成为实木门市场上较为常见的现象。借助节日为企业品牌造势，可以提升自身
品牌的度，但是长久的度和建立在销售之上的品牌美誉度，不是轻易就能够做到的。不仅需要抓住消费
者的实际需求，而且还要通过打"情感牌"直击消费者的心，将节日与产品的结合其中，让消费者看到企
业人性化和真性情的一面。

然而，复合实木门卫生间门，节日营销并非易事，漳州实木门，实木门企业想要充分发挥节日营销的优



势，还需找准方法。一方面，在节日期间，创意选题。这个过程要提前构思好的创意及寻找消费者喜欢
的话题。然后植入捆绑，有了好的话题，复合实木门卧室门，企业也要懂得植入想要促销的产品或公司
信息，或者在话题讨论中捆绑自己的产品或品牌，加深消费者对企业品牌的印象。

另一方面，推波助澜。即针对节日的讨论，企业要能在适当时推波助澜，助力话题波及更广泛的群体其
次，跟踪引导。做节日促销，企业要懂得收放，即能够正确引导节日话题的走向，从而让消费者心甘情
愿的成为企业品牌的推广链接。

实木门行业也不得不考虑并走上这条道路，在大局势的驱使之下，许多的实木门企业已经试水电商，但
是电商这趟水还是比较的深不见底的，究竟是好是坏对实木门行业来说还很难判断，实木门企业需要谨
慎为之。

网购"后悔药"不太好吃 实木门等产品退换货

相比服装、鞋包等比较容易退换的普通商品而言，多是大件成品或定制品的建材电商目前的网购退换货
情况如何?据了解，目前多个成熟家居电商都实行产品质量问题或由于卖家原因导致的退货，不需要消费
者承担任何费用，非质量问题的七天无理由退货买家承担来回运费的自律准则。但对于"消费者个人原因
发生的退货"各实木门品牌都有较为"苛刻"的规定。

电商在未来肯定会改变传统商场化的实体店销售方式，但是对于实木门来说，到目前为止，在电商上占
的份额并不大。实木门毕竟是一个半成品，可能以后更多是实体店和电商的结合，这样的话对于整个电
商在网络销售会起到非常大的推动作用。实木门企业要有远见的遇见未来，科学的走电商助之路。

复合实木门卧室门-福广门业定做-
漳州实木门由佛山市福广门业有限公司提供。佛山市福广门业有限公司实力不俗，信誉可靠，在广东
佛山 的木门等行业积累了大批忠诚的客户。福广门业带着精益求精的工作态度和不断的完善创新理念和
您携手步入**，共创美好未来！
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