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产品详情

经常会有学员问我有拿到某家授权，但是不清楚官方旗舰店、旗舰店、专卖店、专营店、企业店、普通
店的区别，应该开通哪种类型的店铺。

这篇文章就详细给大家总结一下几种店铺类型的区别：

首先其实店铺之前大的区别就是带什么类型的产品，需要什么商标，只要搞懂这个逻辑，就非常好辨别
。

官方旗舰店

自有品牌（商标为R标或TM标）或由商标权利人（商标为R标）提供独占授权的品牌，入驻平台开设的
企业店铺

经营一个或多个自有品牌商品的官方旗舰店；你所有的商品必须是一个商标，商标主体与小店营业执照
主体必须是一个人

注意：一个品牌只能在平台存在一家官方旗舰店。企业执照，需要平台邀约，不能自主申请。

旗舰店

以自有品牌（商标为R标或TM标）或由商标权利人（商标为R标）提供独占授权的品牌，入驻平台开设
的企业店铺；

经营一个或多个自有品牌商品的旗舰店；同样的所有的商品必须是一个商标，商标主体与小店营业执照
主体必须是一个人。

注意：企业执照，可以自主申请。



专卖店

以“专卖店”命名的，入驻品牌应为已经注册的商标（R
状态），或申请时间满六个月且无驳回复审的TM标。

经营一个或多个授权品牌且各品牌归同一实际控制人的专卖店。也就是专卖店可以卖两个品牌以上的商
品，但是品牌必须是同一个商标所有人。

专营店

以“专营店”命名的，入驻品牌应为已经注册的商标（R
状态），或申请时间满六个月且无驳回复审的TM标。

经营2个及以上自有品牌的专营店；经营2个及以上授权品牌的专营店；并且可以即卖自己的品牌的产品
，也可以卖其他品牌的。

企业店

以“企业店”命名的，入驻品牌应为已经注册的商标（R
状态），或申请时间满六个月且无驳回复审的TM标。

经营1个及以上自有品牌的企业店；经营1个及以上授权品牌的企业店；既经营他人品牌商品又经营自有
品牌商品的企业店。

个体店

以“个体店”命名的，入驻品牌应为已经注册的商标（R
状态），或申请时间满六个月且无驳回复审的TM标。

经营1个及以上自有品牌的个体店；经营1个及以上授权品牌的个体店；既经营他人品牌商品又经营自有
品牌商品的个体店。

注意：个体执照即可申请，但是个体店铺是不允许店铺类型更改。

我梳理一下市面上我们常用的几个抖音小店动销方法，如果你有需要，按照方法直接去操作。

个抖音小店动销出单玩法就是直播间ab单；产品上架以后，新增一个sku或者是用原来的sku直接改价，
一个sku留三到五单，让别人去拍就行了。

价格基本是2.9或者3.9元，一定要注意，每个人只能限制拍一单，要不然会浪费很多钱的。

第二个抖音小店动销出单玩法就是直播间aa单,就是拍啥发啥，相对个抖音小店动销出单玩法，成本上来
说比较高一些，效果它可能会好一些。

但并不是说保证百分百不会被清销量，会不会被清销量取决于这个账号有没有被抖音平台被标记。

第三个抖音小店动销出单玩法是蓝v直播或者是代播，这个好处是抖音小店认证的账号，一个账号播一次
，相对来说更安全一些。

你可以自己直播，也可以去找达人直播带货，还有一些专门做动销的团队，这种就不建议了，风险很大



。

因为他们的直播鱼塘都是重复利用了很多次的，很容易被平台检测到，导致清销量，扣分扣保证金。

第四个抖音小店动销出单玩法就是自己找人动销，我认为这个是人情世故的事，找起来比较麻烦。

但是这个效果一定会比较好，因为他们的账号是比较干净的。

麻烦就是麻烦在你要跟别人解释，要不停地说，告诉别人我在做什么；告诉所有人，我在干电商，大家
帮我一把，帮我下个单。

后一个抖音小店动销出单玩法，就是找达人带货。

选出一款主推爆款产品，把价格拉得稍微低一点点，然后找达人带。

订单完成以后，打电话做服务，然后完成全店动销。

这个效率可能比较低，但是效果也是比较好的。

而且非常安全，可持续，也不会被清洗销量，还能帮着我们的商品打标签，进入自然流量推荐池，获得
更多免费的自然流量。

其实做抖音小店动销，只有一个目的，快速的让商品破零，吸引来自然流。

目前市面上常见的几种抖音小店动销出单的玩法就是上面这些，有些动销玩法过程中可能涉及违规，导
致扣分扣保证金。

所以新手我们还是推荐大家去做达人带货来做新品销量破零，或者你家里有矿的话，也可以直接投小店
随心推付费做动销或者自己直播（难度有点大,因为直播的门槛太高了)，这两种都是比较保险安全的，
其他的看运气。
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