
开源节流，经营升级，六朝瑞庭借力微盟智慧餐饮探索新增长

产品名称 开源节流，经营升级，六朝瑞庭借力微盟智慧餐
饮探索新增长

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

宴席，*早可追溯到4000年前的新石器时代，在中国源远流长的历史文化中有着标志性的意义。从*初的

祭祀、礼俗到后来满汉全席、千叟宴、长街宴，再到日常我们都会参与庆生宴、升学宴、乔迁宴、结婚

宴等等，宴席总会不断为我们的日常生活增添别样的色彩。随着经济发展，人们的生活水平不断提高，

对于宴席的需求也从*初的物质层面逐步延展至精神层面的双重享受，这也对酒店的服务与管理提出了更

高的要求。

作为江苏省婚庆行业协会会长单位“瑞庭婚礼文化产业集团”旗下知名餐饮品牌，“六朝瑞庭大酒店”

不断严格要求自身在用户服务与酒店管理上精益求精，更是与微盟智慧餐饮达成战略合作，通过成本管

家解决方案为主导，以数字化工具和专业顾问服务推动品牌实现精细化运营，以更智能的供应链管控为

消费者带来更优质的菜品和服务。在后疫情时代下，强化供应链智能掌控，有效控制成本，强化企业抗

风险能力。



▲六朝瑞庭大酒店内部环境

携手微盟智慧餐饮，打造成本管控新链路

价高菜多，这不仅仅是人们对宴席的刻板印象，其实也是餐企经营的痛点。一方面，菜品多，意味着采

购品类多，需要面对繁复的采购环节、冗杂的供应链路、参差的食材质量等痛点。另一方，对于主打宴

席消费场景的餐企来说，预订是主要的客单来源，期间餐企还需要跟踪菜价浮动、时令食材供应等问题

，才能在保价的同时管理好顾客的消费预期。

为了降低菜品多、预订多产生的管理成本，六朝瑞庭积极借助数字化工具寻找解决方案。通过微盟智慧

餐饮成本管家解决方案，六朝瑞庭从“买”“用”“控”三大层面入手，着手强化前厅、后厨、采购等

各个供应链环节的协同，共同参与企业经营管理。同时，其还在专业成本顾问的持续辅导下，建立了覆

盖供应链、出品、人员的科学成本管控体系。

通过微盟智慧餐饮成本管家解决方案，六朝瑞庭在接到新的宴会预订时，后端经营将形成一条全新的管

控链路：后厨在手机上下单，采购按需线上下单，仓库确认后自动生成单据，库管随时随地审核物资。

全新的链路一改纸质下单统计的低效方式，保证了后厨、仓库、采购信息的一致性，不仅减少了厨师长

、库管、采购员的精力投入，也极大地提升各个环节效率协同。即便受疫情防控出现宴席延期，也能及

时调整、消化库存。

值得一提的是，微盟智慧餐饮成本管家解决方案还聚焦“黄金三小时”解决问题，在食材入库过程中发



现问题即解决问题，从而避免制作成品后难以溯源的问题。这种数字化管控，逐步融入六朝瑞庭运营的

“毛细血管”中，以更精细化的运营管理帮助餐企将重心放在解决问题、提升服务上。

▲六朝瑞庭大酒店包间环境

江苏省婚庆行业协会副会长、瑞庭婚礼文化产业集团董事长胡亚洲表示，六朝瑞庭在餐饮行业是一个“

新人”，但整个餐饮团队成员经验丰富。当下的市场变化，我们不能依赖过去的方式，需要通过数据量

化经营，为我们未来的发展、决策提供参考标准。通过微盟智慧餐饮成本管家，我们希望先实现“节流

”，后续通过全链路私域运营实现“开源”，进而打造出一个全新的餐饮运营样本，为集团旗下的其他

品牌门店赋能。

积极发力私域运营，集团多业态融合发展

瑞庭婚礼文化产业集团旗下包含婚礼礼堂、婚庆策划、酒店与社会餐饮业务。而六朝瑞庭大酒店是瑞庭

婚礼文化产业集团旗下的餐饮品牌。作为南京首家一站式**婚礼会馆，瑞庭婚礼文化产业集团打破了婚

礼行业传统的婚庆+酒店模式，缔造真正意义上的一站式婚礼堂，满足新人一生一次的需求。作为幸福

行业的文化使者和策划专家，瑞庭婚礼也在举办婚宴上追求**。因此，对于“预订难、预订集中”等宴

会型餐饮酒店常常遇到的问题，六朝瑞庭不断创新方法，从而打造属于每一对新人的完美婚礼记忆。

目前，瑞庭婚礼文化产业集团旗下拥有菱洲店、玄圃店、情侣园店等不同类型的婚礼礼堂，风格涵盖中

式、欧式。自2018年7月启动以来，六朝瑞庭大酒店已拥有3个各有千秋的宴会厅和22个豪华包间。其中

，六朝瑞庭中山陵青年旅馆店位于**的5A钟山风景区外侧，是集宴会、餐厅、住宿、会务为一体的休闲



度假酒店。因此，主题风格搭配的合理性、宴会厅的合理排期、风格偏好的满足，这些都考验着六朝瑞

庭的日常运营水平，也是其携手微盟智慧餐饮后续发力私域运营的重要动力。

▲ 瑞庭婚礼文化产业集团旗下部分门店

婚宴是典型的低频需求，获客成本高且容易流失。通过微盟智慧餐饮的企微运营服务，六朝瑞庭可以有

效承接已有客流，了解客户偏好，为其推荐合适的宴会厅，并预订时间，高效运营宴会厅资源。另外，

通过私域运营，六朝瑞庭不仅能够提升客户留存，围绕会员消费需求不断延展消费场景，也能逐渐突破

配套定位，将从低频的宴席向高频的聚会引流转化，提升顾客复购。

▲六朝瑞庭大酒店包间环境

疫情防控常态化下，餐饮行业都在加速转型，探索更多元的业务形态。大中餐、宴会型餐饮门店也需要

通过数字化转型实现开源节流，打磨出更适合新环境的经营模式。

六朝瑞庭通过与微盟智慧餐饮的深度合作，将显著提升宴会服务水平，进而与瑞庭集团旗下婚礼礼堂、

复合业务、社会餐饮实现多业态融合发展，与集团的婚礼策划、婚宴等业务融为一体，为顾客带来一致

的高标准体验，以高质量服务共同维护品牌口碑。
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