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168块钱一瓶的红酒，他们拿出来让消费者免费拼团，5天的时间就拼回460万，并获得了5万多的客流，

那么都免费了，他们是怎么拿回460万的呢？看别人的成败，找我们自己的出路，欢迎来到江略，用得上

的电商思维。

有这么一家卖酒的酒庄，他们只用了5天的时间，就送出去了5千多瓶红酒，而这5千多瓶红酒呢？给他们

小程序商城创造了460万的营业额，怎么样？这样的成绩是不是还不错，那么他们是怎么做到的呢？

在我看来呀，他们能够做到的这个方法呀，实在是太有用啦，你要是一个零售商，你真的有必要借鉴一

下，因为这个方法呀，可以快速的给你拉来大量的新用户，那么他们采用的是一个什么样的方法呢？一

个1拖2的全返模式，什么意思呢？

说白了就是啊，1个人拉2个人在他们家购买红酒，然后这3个人呢？不但每个人都可以拿到一瓶红酒，而

且这个时候呢，他们买红酒的钱还能全部返回来，听起来是不是有些不可思议？



那他们具体是怎么操作的呢？他们用了一瓶168块钱的红酒，在他们的小程序商城做了一个3人团，然后

这个3人团呢，你要单独购买的话，也是可以的，只是这里没有任何的优惠，和在他们的天猫商城购买是

一样的价格，还是168块钱一瓶。

但你要拉上2个朋友拼团呢？那就有意思啦，不但你们三个人，每个人都可以拿到一瓶红酒，而且；这个

时候啊，他们还会把你们每个人的168块钱全部返回来。说白了就是啊，只要你拉上两个朋友拼团成功后

，你们每个人都可以免费获得一瓶，价值168块钱的红酒。

怎么样？听上去是不是有一种天上掉馅饼的感觉，那么他们为什么要用，这样的方式免费送红酒呢，当

然是为了获得大量的客流吗？

你看啊，你想要免费拿到他们家那瓶红酒，你是不是要帮他们拉来了两个客户，那么在这样的过程中，

你是不是要把这个消息告诉

了很多人，那么这个时候你的表哥想要呢？你的表妹也想要呢？你表妹的表妹也想要呢？他们能怎么办

，他们是不是也只能拉人拼团？

那么这样的病毒式传播逻辑，是不是1个变好几个，好几个变好几百个，那么有了好几百个人呢？是不是

就可以变出好几千个来？是不是有些明白啦，为什么他们能够在5天的时间，送出去5千多瓶红酒？并拿

回460万的营收，是不是因为那些人都想免费拿到红酒，然后疯狂地拉人拼团，怎么样？这样的拉新方式

有没有开拓你的商业思维，如果你也想做一个这样的小程序商城，你可以找我们聊一聊。

你可能会说不对呀，那5千多瓶红酒不是送出去的吗，他们是怎么拿回460万的呢？我给你讲，他们这个



全返模式，能够拿回460万的精髓就在这里啦。

你拉上2个朋友拼团成功后，你们每个人是获得了一瓶红酒，这个时候呢，他们也把你们每个人的168块

钱返回来啦，那么这个钱返在哪里的呢？并没有直接返到你的银行卡里面，那没有返到银行卡里面，返

到哪里去呢？而是返到了你在他们商城的会员余额里面。

那么这个会员余额里面的钱呢，那是不可以提现的，只能在他们商城里面购买别的产品。这个时候你看

，对于你来说，你的钱好像还在哪里，你也免费拿到了一瓶红酒。那么对于他们商城来说呢？他们是不

是实实在在地拿到了168块钱，5千多瓶红酒是多少钱，是不是100来万？

你说不对啊，这个账还是有问题啊，我那168块钱不是早晚都要花掉的吗？如果我拿这168块钱再去买一

瓶红酒呢，他们商城是不是也亏本啦？我告诉你，他们还是不会亏的，为什么呢？因为他们商城里面200

块钱左右的酒都是两支装，所以你那168块钱是远远不够的。

就算你再回去购买那瓶酒，两支装是不是336块钱？这个时候你自己要添多少钱，是不是要再添168块钱

？那么他们336块钱卖你3瓶红酒他们会亏钱吗？就算一瓶红酒的成本为70块钱，这里他们是不是也要赚1

26块钱，在除去26块钱的快递费，他们是不是也有100块钱的毛利。

怎么样？他们家这个1拖2的全返模式，是不是可以做到一箭三雕，既解决了流量的问题，也解决了复购

的问题，更重要的是解决了什么问题？是不是企业盈利的问题？
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