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产品详情

这位小姑娘实在是太牛了，她们家的红酒不要钱“免费送”，三个月的时间，她不但没有亏钱，反而赚

到380万，怎么样，听上去是不是有些不可思议。

那么她是怎么做到的呢，看别人的成败，寻找我们自己的出路，欢迎来到江略，用得上的电商思维。其

实啊；她们采用方法很简单，通过消费全返的模式就做到了。

那么她这个消费全返是怎么做的呢？128块钱一瓶的红酒，这里你要注意啊，这瓶红酒可是一个品牌，你

在哪里购买都是这个价格。

那么你在她们家购买呢？只能参加4人团，你参团以后，只要再邀请3个人一起成团，然后你们的128块钱



，就会退给你们。这个时候你看，对于你们来说，你们4个人是不是都免费得到了一瓶红酒？

那么对于小姑娘来说呢？那就厉害啦，你想要免费拿到她们家那瓶128块钱的红酒，你是不是要给她们拉

来3个客户，那么这里形成了什么，是不是形成了客户在裂变客户？

那么这一招有多恐怖呢？她们是这样操作的，活动上线的时候，只推送了98个基础客户，而这98个基础

客户呢，有70个人免费领到了红酒，这个时候你想象一下，1个人邀请3个人才能成团，那么这70个客户

邀请来多少客户，是不是210个？

这只是**轮了，到了第二轮就更厉害，因为前面有281个人免费拿到了红酒吗，所以通过他们的传播，很

快就有300多人参与进来，这个时候免费拿红酒的人很快达到了1000多人。

所以活动上线的**天，她们商城就做到了10几万，到了第三天的时候，参与拼团的人更是达到了2000多

人，这个时候2000多人可以拉来多少客户，是不是6000多客户？

那么这样的裂变方式是不是很厉害，如果你的商城没有流量、没有客户，是不是可以借鉴，她们这个消

费全返的模式。当然；如果你也想做一套她们这样的小程序商城，你可以找我们聊一聊。



那么她们这个消费全返的模式，核心的底层逻辑是什么呢？是不是客户在帮她们找客户，免费领取的红

酒是什么，是不是一个诱饵？你为了免费拿到这瓶红酒，你是不是要帮她们拉来3个客户？

那么一个商城*重要的是什么？是不是流量，是不是有了流量才有大量订单，才可以卖出去更多的产品？

你可能会说，那她们不是要烧很多钱吗？请问她们怎么赚钱呢？我告诉你，她们退回给你的128块钱，并

没有直接退回你的银行卡，那么给你退到那里呢？她们给你退到了你的会员卡里面。

然后这个钱呢，你是不可以提现的，只能在她们商城里面消费，当你去消费的时候呢，你傻了，她们商

城里面根本就没有198块钱以下的红酒，那么这个时候就算你买一瓶198块钱的红酒，你是不是要再添70

块钱？

那么198块钱卖你两瓶红酒，她们会不会亏钱呢，我可以肯定的告诉你，她们不但不会亏钱，而且还有钱

赚，如果你要是做过红酒的一级批发商，你应该*清楚。

*后她们这个活动一共做了32天，卖出去了6万多瓶128块钱的红酒，这个时候你给她算一下，她们这一个

多月收到了多少钱，是不是700多万？那么这6万多人是不是要回来把那128块钱花掉，她们回来花掉的时

候，是不是又要给她们商城增加新的营业额？
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