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产品详情

如何快速整合众多中小商家，形成消费商业生态？

国家政策支持企业创新消费积分制度

生态积分：通过区 块链技术发行的恒定、不可篡改、可信任、可流通的积分，是【广告商业生态解决方
案】中打通生态内各角色消费循环的重要机制/工具，实现平台内各商家通用通兑，打破传统积分不能通
用的痛点，让消费生态循环变得可持续。

如何让中小商家加入生态？

解析：为了更好地让各中小商家加入生态平台互利共赢，所有商家内的用户的消费，平台赠送【广告券
】，从而让平台内的商家更具竞争力。

举例：某用户在商家A出消费100元，可获得平台赠送的100【广告券】，相比在传统电商平台消费，赠送
【广告券】更能起到引流的作用。

广告券有何用处？

解析：消费者获得平台赠送【广告券】后，可通过看平台的“广告任务”，将【广告券】按一定的比例
转化为【生态积分】。

举例：消费者有100个【广告券】，当天看完平台的6个激励视频“广告任务”，可获得1个【生态积分】
(此时广告券剩99个)，进而在其它商家继续消费或变现。



四、平台如何与生态内商家结算，控制成本？

解析：商家先向平台充值【广告积分】，当消费者在商家消费后获得平台赠送的【广告券】，此时会按
一定比例扣除商家的【广告积分】，等于商家贡献部分利润进行引流。

举例：商家先向平台充值100元的【广告积分】，当消费者在商家消费100元会获得平台给的100个【广告
券】，同时平台会扣减商家15个【广告积分】，等于商家承担15%的成本。

如何快速打造生态内全品类供应链？

解析：当部分商家的产品数量较少时，可直接对接供应链，从中挑选适合自己商城销售的产品供消费者
选购。

举例：消费者在商家A买了一个100元的产品，由供应链直接发货。由于供应链给商家的供货价为80元，
那么供应链这边会扣除商家A的80元货款。

平台如何增加盈利渠道？

广告商业生态解决方案业务流程图：

简易梳理【广告商业生态解决方案】各角色业务流程：

1.各中小商家在区 块链应用端申请成为【商户号】角色，并可用微信/支付宝/消费积分(即”区
块链积分“)进行充值，获得【广告积分】。

2.消费者在生态内商家消费可获得【广告券】，同时会按比例扣除商家的【广告积分】。

3.消费者在区 块链应用端通过【广告券】看激励视频”广告任务“，获得“消费积分”(即”区
块链积分“)。消费者可将其提现（消费积分数量*消费积分单价），也可以在生态内商家消费抵扣。

【广告商业生态】: 前端部分图示：

广告商业生态价值

大平台承担流量成本：绿色积分—整合商家—异业联盟—广告变现—促活/留存

商家贡献部分利润：引流—促销—提升销售额

广告商业生态解决方案，整合各行业商家，丰富消费生态并通过打造互用、互通的生态积分机制，让用
户消费从此省钱，甚至免费！赚钱！
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