
快手小店开通方法步骤？快手新人入驻条件？

产品名称 快手小店开通方法步骤？快手新人入驻条件？

公司名称 杭州北抖星网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 浙江省杭州市西湖区西湖广告大厦A1幢3楼

联系电话 18989452098 13605817015

产品详情

不知道有没有细心的小伙伴发现近几年像淘宝，天猫
，拼多多等传统电商平台的流量已经出现了增长乏力。取而代之的是快手小店这匹黑马一举成为了新的
大哥，当电商玩家已经入局吃到红利了，很多人还在选择观望状态。

快手小店，一家做短视频的平台却把电商做
得风生水起，在双十一，双十二，年货节屡屡出圈。不得不说快手平台这个大腿，真是谁抱谁香。

好好学习一下，再根据科学的方法去操作，很快就可以出单，一但一个店铺爆单了，马上可以多开几个
店铺，哪怕一个店铺一个月只有2000元利润，10个店铺理论上就是2万的利润，任何机会只属于有准备和
有执行力的人。

开个快手小店大概需要花多少钱？

快手小店本身开店成本并不高，店铺的保证金不开店之后也是可以退的，主要在以下几个方面有花费：

a.注册营业执照100~500元不等，看你找的什么渠道办。

b.店铺保证金2000~5000元不等，主要看你经营什么类目。

c.采集软件5元/月，发货软件15元/月，其他软件预算每月不超过100元。

d.流动资金
，由于买家在抖店付款之后有回款周期，根据每天订单量的多少大概需要2000~5000元不等的流动资金。

那究竟该如何做好无货源呢，很简单，电商老话”七分靠选品，三分靠运营“。选品选的好不好，跟你
的店铺流量和成交转化是直接相关的。

有流量，但选品选的不好，也很难转化。

https://www.zhihu.com/search?q=%E5%A4%A9%E7%8C%AB&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%8F%8C%E5%8D%81%E4%B8%80&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BF%9D%E8%AF%81%E9%87%91&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E8%90%A5%E4%B8%9A%E6%89%A7%E7%85%A7&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E6%B5%81%E5%8A%A8%E8%B5%84%E9%87%91&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D


很多新手出不了单，就是因为选品没选好。

那么快手小店选品该怎么选？

快手商品榜选品

做无货源（以1688/拼多多为货源的店铺模式）快手小店自然流量的，可以按大盘爆品榜来选品；

通过大盘爆品榜可以了解自己所处行业在整个大盘的商品综合成交情况，查看近一段时间的趋势商品有
哪些，找到近期爆款。

然后保存爆款商品的主图，按照种方法中找商品的步骤和逻辑，去选择适合你店铺的商品售卖。

这两种快手小店选品方法都是近比较新的，也比较热门的选品方法。

但是作为新手小白，前期你选出来的产品，不一定就是符合快手调性的产品，不一定是达人喜欢的品，
不一定就是好品。

所以我们要进行测品。

批量上架一些产品，然后通过运营干预，把符合快手调性（容易进入快手猜你喜欢流量池，有自然搜索
流量），达人喜欢（提升达人合作意愿）的产品测出来。

数据好的产品单独优化，精细化运营。数据不好的产品直接放养观察。

抖店运营产品优化核心：

1.价格

快手小店很久没有出单，达人也不愿意带，80%是因为价格。

无货源的玩法就是加价，中间商赚差价。

但是怎么加价？什么价格合适呢？

有一个简单粗暴的方法：直接去看快手销量榜和快手热推榜，相同的款式去多多看一下价格。

如果该价格*1.5或*2倍，没有超过同款在某宝的价格，那就可以在抖店上进行上架销售了。

如果超过了，那就批发价*1.3~1.8左右，然后设置10%~30%左右的佣金

2.引流SKU截流

如果是做猜你喜欢和三十流量，SKU一定要有一个超低价截流的SKU 。

比如衣服里面有个9.9元包邮的袜子；或者是29.9元4瓶的胶水，做一个7.9元1瓶的超低价截流SKU。

3.商品主图

商品主图你可以去多多或者某宝搜索一下同款，看看排名靠前同时销量高的封面图是什么样子的，然后
你去用它的主图作为你的封面图。

https://www.zhihu.com/search?q=1688&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%A4%A7%E7%9B%98&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E6%B5%8B%E5%93%81&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BD%A3%E9%87%91&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E8%83%B6%E6%B0%B4&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2477412485%7D
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