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产品名称 共享购商业模式：新经济环境下的领头模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

由于当下的经济大环境的影响，导致整个经济走势持续低迷，于是国
家一直在鼓励促进消费，从而壮大新的消费增长，提倡以新业态模式
引领新型消费从而加快新经济发展趋势。

当下新经济、新理念，自然新模式也会相应地出现在我们眼前。

有这样一个平台，在短短时间里面就做到了流水千万级别，更重要的
是这款模式还给他带来了超过百万的用户数据——嗨购生活平台，共
享购商业模式。

共享购商业模式主要就是作为一款一站式消费创业服务平台而打造的
，主要就是在新经济领域内发展社交分享，并且以大众的创业心理为
核心，用商品、商家以及各种产品为平台让利基石，让用户能够买到
其中更好更便宜的产品，用新经济促进新消费。

这款模式主要就是可以用于打造一个多元化的消费场景，让商家与用
户能够参与到平台未来的发展当中，更是基于区块L积分玩法来进行
的，其中的C2C交易市场更是能够吸引一大批用户前来。



其实简单概括就是，用户消费者通过在平台当中消费可获得一定的资
产，而这份资产的价值将会随着公司的销售额的增长而增长，但是不
会出现负增长的情况，应为资产的释放也是会随着时间的推荐越来越
少的，也就是说，就算平台的营销量还不是更高，但是资产的价值也
会随着时间渐渐的上涨，只是速度与增涨的幅度有所不同。

消费者消费，都可根据用户市场交易的方式来将手中的平台资产进行
兑现，后面实现返利甚至达到全返利的目的，既能够满足用户想要无
痛消费的核心价值思想，也可以助力创业者以轻资产作为动能。

共享购模式逻辑：

用户进入平台注册完成，即可获得一定的锁定共享值奖励，需要购买
激活大礼包才可将这份共享值进行激活。

而用户在平台消费即可获得共享值，线下商家通过用户在店铺当中消
费也可获得共享值，之后根据个人共享值数量，每天进行空投共享积
分，而共享积分的空投数量，大多是定量减产的，减少共享积分的数
量就是为了能够将共享积分的购买力进行上涨，平台也会根据购商家
让利以及产品的利润进行购买力的托底。

用户可获得商家让利额10倍的共享值、商家可获得让利额2倍的共享值
。

例如当日全网的共享值为10万，而该用户一共消费了1000元，在商家
让利10%的店铺当中消费，每天空投500个共享积分。

那么我们先要得出用户个人共享值：1000块钱×10%的商家让利×10
倍=1000共享值；

然后我们就可得出商家可获得多少的共享值：1000×10%×2=200共享
值；

那么个人可得多少的共享积分：1000共享值÷全网共享值10万×500空



投共享积分=5共享积分。

商家相对应也能够从中获得共享积分收益。

共享积分的价值并不会是一成不变的，是可以根据市场当中的供需求
关系进行波动，按照当日释放的价值累计，与共享值等值为止，其中
的前提就是商家要舍得，舍得越多，商家让利越多，能够吸引的用户
也就越多。

共享购商业模式，让经营者通过让消费者用户们，进行消费让利的同
时，也可从中获得共享值，并且从而达到增加流量、提高复购率的引
流拓客效果，同时共享积分的空投，将会给到商家销毁共享积分的机
制，让共享积分形成一直供不应求的状态。
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