
联动招商模式玩法揭秘

产品名称 联动招商模式玩法揭秘

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

如果你想更快地赚钱，一定要学会裂变你的生意，那就是招代理，那
你的项目现在有没有一个牛逼的代理模式呢？

很多人自己能把产品卖得很好，生意做得很好，但是就是不会招代理
，不懂得如何让很多人帮他卖。代理分销模式有很多种，今天给你讲
的这个叫联动招商模式。2021年年底广州的一家公司通过这个模式三
个月做了300万的业绩，下面我们来详细剖析一下他成功的关键。

它的模式很简单，但跟传统的代理分销模式都不一样，虽然它的模式
很简单，但是你要反复看两遍以上，还要拿出笔在纸上画出来，才能
彻底研究透彻。我当时就是看了三遍以上才茅塞顿开，然后才发现这
里的精妙。

现在的分销商都非常的理智，你光想用几个奖金制度去套路他是不可
行也不对的。所以说现在还想把分销系统做成功的话，核心的点就两
个：

**个点：让分销商愿意跟我们干，但是他愿意跟我们干呢，他希望他



和我们的合作是从浅入深的，他**要几个样品都放在他店里面去展示
。如果说不需要产品直接由总部来发，他来赚这个钱，哪怕是少赚一
点都可以，等到它已经销售起量的时候，他也知道哪几款产品卖得好
的时候，他才开始跟我们去做B2B订货，他才会去想着说给我不同的
价格等级，给我周期返利激励。所以广州的这家公司，他们设计的是
拿一件货就可以成为分销商，然后你就可以试着去销售，卖出去两件
就可以拿代理，你看是不是很简单呢？

第二个点：代理裂变，就是帮代理商带来潜在的客户资源，从而裂变
更多的代理。中国有句老话，教会徒弟饿死师傅，这也是千百年来令
大家伤感不已又无可奈何的一件事情。所以很多传统企业的代理并不
愿意给总部推荐代理，甚至不希望总部有更多的代理，这是因为总部
的模式有问题，培养出来的徒弟要维保师父，这样师父才能全心全意
的去带徒弟。那广州的这家公司是怎么做的呢？它的模式是这样的，
你成为代理之前，成交的两单是属于你师傅的，你师傅会给你一些分
销提成这样的是会产生什么效果呢？你看你成为代理之后，推荐别人
拿一件货，然后你叫他卖，他是不是也是在帮你做业务呢？他卖出了
两件货，他是不是也是帮你介绍了两个新客户呢？你看，每个人都是
帮你介绍两个新客户之后，他才走掉成为代理的。

这里的威力到底有多大呢？

我这样说你可能感受不到，你要在纸上画出来就明白了，你要细品一
下这套逻辑才会发现这里的精妙，就是这么简单的模式，让他三个月
做到了300万，这套玩法你真的看懂了吗？

关注我们，了解更多裂变营销玩法。
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