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微信视频号直播技巧

一、认识微信视频号直播|

微信视频号直播是一种新型直播平台，视频号直播属于社交化媒体平台，在这里直播社交价值大于传播
价值，基于微信庞大用户群体玩视频号直播的用户越来愈多，来到这个赛道的大部分主播都是小白，没
有内容生产经验，也没有更多的开播经验和技巧，对直播行业的相关规则不够全面了解，小白很容易把
账号玩废掉。

视频号直播

视频号直播是一个开放式直播平台，开放式直播平台不是什么内容都可以生产的，我们一定要遵守法律
法规及平台规则，平台对直播用户也有很多运营规范，开播前一定要认真学习微信视频号直播运营规范
，避免账号大量投入之后被限流或封号。

微信视频号直播也在不断的升级，目前还在初步阶段，对于个人来说初步期的机会较大，若想把微信视
频号玩转，必须要通过的学习才可以快速玩转微信视频号直播，把微信视频号直播的价值利用起来，让
微信视频号直播为自己带来更多的价值。

微信视频号给了我们大家一个机会，也许微信视频号是后一个短视频直播平台，全名直播时代的到来人
人会参与直播，对于普通人来说微信视频号平台机会大于任何平台。先知先觉机会者，后知后觉行业者
，不知不觉消费者。我们不要错过后一个短视频直播平台，那就是微信视频号，李红亮带你一起玩转微
信视频号。

二、微信视频号直播定位

1、内容定位要围绕着三个方向，擅长的、兴趣爱好的、用户喜欢的，一般人都会根据自己和擅长的领域
来输出内容，擅长的会给用户留下靠谱可信的感觉，兴趣爱好的会使我们坚持走的更久更远，粉丝喜欢



的可以快速获得流量、人气、热度，的自媒体人在内容定位方面一定是紧紧围绕着自己的商业模式来定
位。比如：卖服装的主播，可以直播来分享穿搭知识来获得人气和流量，粉丝未来变现容易。比如直播
间分享美妆知识，以美妆知识吸引对美妆感兴趣的用户群体，同时销售化妆品。比如李红亮直播间分享
互联网知识，吸引更多对互联网感兴趣的用户群体，同时销售617家族（微信视频号陪跑营）。

2、做好内容定位，先要明确写作的领域，比如搞笑、文娱、教育、科技等。内容可以是经历分享、技艺
传授、干货分享、科普、情感等等。内容定位一旦明确，建议一辈子不要改变，内容定位决定粉丝用户
群体，粉丝用户群体消费倾向及消费能力决定未来流量变现模式。

3、内容定位如果不能和商业模式结合，未来流量变现难度较大，自媒体人要记住：优质的内容永远是自
媒体经营的，内容优质的自媒体是行业中的。

東東提醒：

无论什么样的自媒体类型，粉丝都是运营的核心，并且粉丝越多，营销获利就越大。但是不顾内容质量
而一味地想增加粉丝是一个误区。粉丝的眼睛是雪亮的、会思考的，一旦被粉丝认定自媒体没有质量没
有价值，他们就会立刻取消关注。处于阶段的运营者本身粉丝积累就不够，如果再给人留下坏印象简直
就是致命伤。

三、微信视频号直播功能|

1、直播封面

直播封面要选择能够吸引眼球的照片，照片禁止引流、广告、低俗、手机号、微信号、网址、公众号、
二维码等，封面会让更多的陌生人在广场眼看到，高大上有吸引力的照片自然会被更多陌生人点击并且
进入直播间。

2、直播位置

在开播期间选择位置，会在同城展示，我们每个人都可以在开播的时候选择开播位置，视频号直播分类
里“同城”会出现你的直播间，可以吸引更多同城的陌生人走进自己的直播间，一线城市流量自然大于
三四线城市，建议新主播开播的时候选定位置。

3、直播红包

我们在视频号发起直播的时候，可以选择群红包，从各大社群以红包形式引流到直播间，开播期间还可
以不断的发红包，让更多人从社群进入直播间。红包大小决定着进来人数的多少和质量，红包越大越多
自然走进直播间的人也就会越多，新主播可以尝试开播期间发送群红包引流到直播间。

4、直播分享

我们在开播的时候直播间右上角有分享功能，我们可以把直播分享到朋友圈、社群、私信，同时我们还
可以调动粉丝分享到各大社群及朋友圈，自己一个人朋友圈和社群资源是有限的，只要我们可以调动粉
丝分享肯定会加大自己直播间传播，获得更多曝光，并且增加更多人走进我们直播间的概率。

5、直播连麦

开播期间有观众连麦和主播连麦，新主播如果可以和更多有流量的大主播连麦，等于免费在对方直播间
曝光自己，建议新主播在开播前多观众一些主播，开播期间可以尝试和各大主播连麦曝光。观众连麦是
一种与粉丝和直播间好友互动环节，可以加强与粉丝直接的粘性，直播间在线人数较多，同时还可以让
更多陌生人在直播间发现连麦观众。建议不要轻易和陌生人连麦，避免观众连麦有更多敏感词，建议不



要和陌生人视频连麦，如果视频连麦画面违规会直接影响到自己直播间的流量。

6、直播福袋

我们在开播期间直播间可以挂福袋，福袋里肯定是各种各样的福利，对于主播来说要明白宠粉可快速增
长粉丝及铁粉。每次福袋长15分钟，中奖人数可以根据自己实际情况来决定，福利越大自然参与的人越
多，主播在描述里填写清楚奖品及参与抽奖规则，主播可以下播后到“创作者中心”直播抽奖记录查询
中奖名单和私信。

7、粉丝团

主播可以在开播前设置自己的粉丝团名称（1-3个数字、字母、汉字），1个粉丝牌就可以加入粉丝团，
主播开通粉丝团可以方便主播做等级分析，等级越高说明守护主播时间和付出越多。主播可以根据粉丝
团等级来给各种福利，鼓励粉丝团家人们升级互动。

四、微信视频号直播互动

1、公屏互动

公屏互动指的是开播期间公屏打字互动的粉丝及朋友们，公屏互动频率越高，说明直播间人气越旺，一
个主播在直播间所说所做会影响到直播间公屏互动频率及言语。每一个主播都应该具备调动粉丝公屏互
动的能力，这也是直播运营的一种本领。主播发言完全可以调动起粉丝公屏互动的，比如说次走进直播
间的家人们公屏扣1，比如说调查一下直播间男性多还是女性多，男性扣1，女性扣2，大家在哪个城市呀
？这种方法是可以调动部分粉丝公屏粉丝互动的。直播期间不断公屏文字上墙，也是一种调动粉丝积极
参与文字互动的方法。

2、点赞互动

粉丝点赞互动也是粉丝对主播的一种支持，主播及用户可以看到点赞赞粉丝的头像，头像可以在直播间
粉丝及主播面前曝光。建议主播在开播期间每隔半个小时可以喊一句“家人们小赞赞飘一飘，让更多家
人看到你的头像，感谢家人们点赞支持”。不建议主播多次喊点赞，主播应该多给予粉丝更多有价值的
内容，不要向粉丝索取什么。

3、粉丝互动

粉丝互动指的是开播期间回复公屏打字的粉丝、公屏打字上墙、粉丝连麦交流，主播欲想培养出更多的
铁粉，离不开和粉丝的有效互动，互动可以让粉丝感觉到和你零距离。主播在直播间所有表现及回复粉
丝的每一句话都有可能让更多的粉丝对你更加认可，一个的主播一定会加强与粉丝互动。

4、连麦互动

观众连麦互动可以让直播间内容更加丰富，如果连麦交流的话题可以引起粉丝的兴趣，那么粉丝会停留
在直播间不走，在线人数上升。反之，在线人数会下滑。观众连麦尽量不要和陌生人连麦，更不要和陌
生人视频连麦，避免观众连麦有敏感词及视频有不雅画面造成自己账号被限流或关闭直播。

五、视频号直播话术

常有人说，销售，凭的就是一张嘴，销售业绩好的人，都会说话。线下如此，线上也是一样。做直播想
要人给你打赏或者直播卖货想要人买东西，会说话很重要，也就是我们常说的：直播话术。

1、欢迎话术



视频号直播话术从开场就需要注意。一般开播时，会陆陆续续有人进入直播间，这个时候，我们常用的
话术是：欢迎XX进入直播间。但这种欢迎话术过于机械化，我们可以尝试在此基础上做一些优化和改变
。

观众进入直播间时，主播可以看到观众的等级和名字，因此，我们的直播欢迎话术可以是这样的：

欢迎XX（名字）进入直播间，点关注，不迷路，一言不合刷礼物！么么哒！

欢迎朋友们来到我的直播间，主播是新人，希望朋友们多多支持，多多捧场哦！

欢迎各位帅哥美女们来到我的直播间， 进来直播间的是美女，还是帅哥呢？刷刷弹幕让我看到你哦！

欢迎各位小伙伴们来到我的直播间，主播人美歌甜性格好，关注就像捡到宝，小伙伴们走过路过不要错
过，喜欢的宝宝在哪里？

这些话术有一个原则：让观众知道他进入了你的直播间，你在关注他们，让用户有参与感。

另外，还可以多使用语气词（当然，如果你的人设本身比较严肃，就另当别论），例如“哦”、“啦”
、“呀”等等。多使用语气词更能让观众有亲切感。

你就瞄准一个点：让观众觉得你看到他了，你关注到他了，让他有被重视的感觉。

2、关注话术

观众进入直播间之后，怎样通过一些直播关注话术让他们顺手关注你的直播间，为直播间涨 粉呢？

原则就是：不时地给自己打个广告，不断给新粉丝传递自己的直播简介。这不仅能吸引新粉丝的关注，
还会给粉丝洗脑。

感谢 XX的关注，还没关注的抓紧关注哟 , 宝宝每天给 XX带来不同惊喜哟！

关注主播不迷路，主播带你上高速！谢谢点赞！喜欢主播的可以帮忙分享一下哦！

观众关注你的直播间，除了你的话术引导之外，更多的是想在你的直播间里得到些什么。

例如，忙碌了，希望在你的直播间能获得短暂的快乐。又或者他想在你的直播间里买到实惠的衣服、日
用品或者学习到有价值的知识。所以，关注话术中尽量能透漏出你能提供给粉丝的价值。

3、感谢话术

观众进入直播间，观众会有打赏、会关注，还有观众会陪你到直播结束，对这些行为，我们都可以用感
谢话术来给观众和粉丝反馈。感谢话术在一定程度上是你对观众心意的回馈，真诚的反馈也会让用户有
被重视的感受，更多地参与到直播中来。

那么，感谢话可以怎么说？

感谢XX的关注哦，是我的美貌还是我卖货的技巧，忍不住让你出手的吧，肯定是不接受任何反驳。

谢朋友们的陪伴，感谢所有进入直播间的朋友们，谢谢你们的关注、点赞哦，很开心！

感谢所有进直播间的朋友，还要感谢很多人从我一开播就来了，一直陪着我下播。比如XX，陪伴是长情



的告白，你们的爱意我收到了，咱们下次再见！

后为大家播放一首送别，或者是朋友。播完就下播了。希望大家睡个好觉，做个好梦，明天新的好好工
作，晚上我们继续再聚。
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