
嗨购模式演变2.0共享购，致力打造社交电商共享新消费赛道

产品名称 嗨购模式演变2.0共享购，致力打造社交电商共
享新消费赛道

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

在大环境受疫情影响下，社会经济迈向持续走低，因此国家大力在提倡拉动消费升级，发展壮大新的购
买突破点，倡导以新业态新模式推动新兴消费持续增长社会经济发展。

在一个新经济形态下，以嗨购模式为主导孵化的平台出现了，这种模式主要是作为一个一站式交易创业
服务中心而推出的，专注于社交媒体共享新消费赛道，以公众的自主创业内心为基础，用产品、商家及
其生产厂家让利为基础根基，用创新模式推动消费升级、发展趋势互联网经济、进而打造出交易自主创
业新生态。

嗨购模式结合平台主要是以用户顾客让价为突破口，打造了一个多样化的消费模式，让用户及其用户可
以获得公司未来发展的收益。

实际上就等于是企业资产，这一份资产使用价值也会随着企业销售增长而上升，但是不会应开展而持续
下滑，由于资产释放出来还会逐年递减的，即便是销量算不上非常高，但资产使用价值会增加，仅仅提
高速度快慢有所不同。

那样就等于是用户只需有消费，后边都能够借助C2C的交易规则将手里的服务平台资产开展兑付，后边
完成购物返现、全返的效果，既满足客户无疼消费核心内容，也助推创业人以轻资产创业为机械能，推
动消费升级，发展趋势互联网经济，打造出全新升级交易商圈。



嗨购服务平台所采用的商业模式——2.0共享购商业模式逻辑性：

用户消费可得到共享值，线下推广消费者在客户购买以后也能获得共享值，以后根据个人共享值总数，
每日开展空投物资固定共享积分，而共享积分在空投释放一定的总数以后，将进行限产，限产的目的就
是可以让共享积分的消费力慢慢提高，服务平台往往会依据商家让利、产品收益的形式进行，分享系数
的消费力托底。

服务平台整合实体店家，店家分别是实体线店家及其打赏型商家，实体线商户的关键在于卖东西，服务
平台每日发售500枚共享积分做释放，一到第二个月开展限产发售。

用户使用交易得到共享值，运用共享值变换共享积分，需要把共享积分的使用价值买卖商品流通以后才
可以逐渐升高。

比如今
日各大网站10w的共享值，消费了1000元、店家让价了10%、以每日空投资产500共享积分为例子。

本人共享值测算：1000×10%×10=1000共享值；

本人可获得共享积分计算：1000共享值÷各大网站共享值10w×当日空投物资500共享积分=5共享积分。

共享积分的使用价值也会随着各大网站的消费金额开展左右起伏，依照当日释放出来使用价值开展总计
，直至与共享值等价才行。

共享积分的使用价值并不是一成不变的，这也是也会随着市场共要求关联开展变动的，依照当日释放出
来使用价值开展总计，与共享值等价才行，但是这是必须在商家想要愿意的前提下，愿意的越大，那样
用户留存率量就会越多，想要交易的消费者就会越多，只需顾客感觉我在这消费，又有返共享值和积分
，而且返的积分还具有升值的功效。



如需完整资料方案，软件开发、模式设计可向小编了解获取
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