
一分钟快速了解视频号广告怎么开通及玩法

产品名称 一分钟快速了解视频号广告怎么开通及玩法

公司名称 深圳圆创广告有限公司

价格 1.00/件

规格参数

公司地址 深圳市福田区沙头街道天安社区泰然五路12号天
安数码城天祥大厦十层AB座B1、B2单元

联系电话 13422147490 13422147490

产品详情

关于微信视频号，大家其实都不陌生，常用的使用场景就是聊天、刷朋友圈的使用，视频号的日活早就
已经超过12亿，也是靠用户体验的便捷性和性，才迅速积累了海量用户。

流量上，由于视频号与社交关系链的强关联性，像大家熟知的公众号、社群、朋友圈、搜一搜还有好友
等资源，都可以为视频号引流，可以想象通过这么多通道引流，势必能做到流量的高速增长以及裂变。

从留存角度，浮窗功能永远在线，提高用户留存率。可边看直播边玩手机，包括在使用时、使用小程序
时、以及安卓手机桌面都能持续的浮窗在线，这个功能比较便捷，比如方便用户边交流边看直播，或者
交流完直接切回直播。广告投流的价值是扩大视频号直播间的用户规模，现在更多的品牌，还是停留在
“私域流量X视频号直播”的阶段，当然现在视频号也在培养我们的投流习惯，之前的配流更多的是靠
算法直接推流到直播间，现在我们自己在后台去设置人群画像进行投放。同时可以去追踪它的RIO，在
整个视频号刚开始商业化的过程中，肯定有一年大量的红利期，我们通过投放可以把大量的，的一些公
域用户撬到直播间，完成对品牌好感的转化，再沉淀到私域享受长期的价值，所以我们可以尽早入局，
提前打磨好直播间的用户画像以及算法，享受未来一年的红利增长期。视频号直播推广策略

1、直播前：1.视频号推广运营建议，根据不同推广目的，准备不同素材数量及预算分配 2.朋友圈广告推
广一键预约，直播预约朋友圈广告外层曝光——点击【按钮】跳转预约弹窗——点击【图片】跳转预约
落地页——点击【品牌头像/昵称】跳转视频号主页，搜一搜品牌专区配置直播预约按钮。2、直播中：1
.微信广告多资源位投放引入公域流量，商业流量：多资源位推广，奖励激励内容带动更多的即时社交裂
变 3、朋友圈广告推广外层形态介绍，全幅式卡片广告、卡片式广告（常用）内容轮播组件、组件 4、朋
友圈广告推广跳转链路介绍，直播推广朋友圈广告外层曝光、点击【图片/按钮】跳转直播间、点击【品
牌头像/昵称】跳转视频号主页

√ 视频号注册 进入微信-发现页-点击视频号-点击右上角“我的”-开通视频号

√视频号企业认证

绑定同名公众号认证[推荐]:进入视频号>页面右上角的个人按钮>创作者中心>认证，选择企业或机构认



证类型，然后管理员扫码确认。提交企业材料认证:在电脑上前往【视频号助手】https://channels.weixin.qq
.com/platform/login>设置>视频号认证，提交资料申请认证。

投放准备

√ 上传视频素材 素材示意 

建议上传10条以上视频素材用于后续广告投放 

*注意①:视频号竞价刚开放，素材会先过微信的审核，测试期尽量出些质量高的实拍素材

*注意②:视频风险提示文字不要放在下方，容易遮挡/影响转化，可竖放/更改位置;

*注意目:视频号素材被投诉封禁/被删除，及时报备流量方

审核;

*注意④:视频号内容上传设置“全员可见”，不可设置为"仅自己可见”否则会出现广告口曝光。

√ADQ账户准备 

建议准备5-10个ADO账户用于广告投放 

*注意①:投放账号建议使用消耗TOP的ADQ账号，账户类型为“竞价&合约账户”更有助于前期起量。

*注意②:由于广告素材需从视频号内选择内容，确保投放前已储备充足的视频素材。
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