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产品详情

随着互联网的不断发展，消费行业在各大电商平台中逐渐崛起，越来越多

的企业选择了用平台来带动销售，随着人们生活水平的不断提高，对生活

品质的追求也越来越高，尤其是互联网时代，人们追求的不仅仅是简单的

生活，还更加关注生活品质，消费模式也在不断改变。消费模式在不断创

新后，电商平台在创新中也在不断推陈出新，有很多都是根据消费模式而

衍生出来的。

一、消费返现

消费返现就是消费者购买商品后，平台会根据交易金额进行一定的数额返

还，这样就使得消费者能够享受到平台为消费者提供的各种优惠，商家能

够获取更多的收益，这种消费模式虽然看起来不是很赚钱，但是消费后，

商家也会获得一定的返利。就像我们平常所说的，返还返利，平台对于消

费者消费商品后平台给消费者一定数额的返现奖励，对于消费者来说就是



变相的补贴。

二、广告电商商业模式

广告在生活中随处可见，那么广告电商模式是怎么样的玩法呢？

【广告电商】模式是结合了“社交电商+广告分佣”，让消费者在购物的

同时可以获得积分，并且还能通过观看平台对接的广告任务，让消费者手

中的积分变现（得广告奖励），*终实现广告主、平台和消费者三方共赢

的效果。

假设某个平台使用了60万用户流量，你可以把平台首页做成轮番图来做广

告，但你需要收取一定的广告费。你想发这个广告吗。我想答案是肯定的

！当然平台要赚这个广告费用，首先平台需要有足够的用户流量，其次平

台需要寻找购买广告位的商家，但是这里的广告收益都属于平台方面平台

用户无法盈利！

该模式特色亮点在于：看广告&推荐消费，双向赚钱！让消费者*终实现消

费省钱、免费、甚至赚钱，让平台“借力”提升用户活跃度和消费粘性
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