
商业计划书代写公司,写可行性报告,北上广实力团队

产品名称 商业计划书代写公司,写可行性报告,北上广实力
团队

公司名称 北京四方之志科技发展有限公司

价格 .00/件

规格参数 商业计划书代写:bp商业计划书
商业计划书代做:代写商业计划书
商业计划书制作:商业计划书ppt

公司地址 北京市海淀区北四环西路9号2104-234号

联系电话 18612115975 18612115975

产品详情

北京四方之志科技发展有限公司——企业一站式品牌策划视觉供应商（案例2000+）

方向结果：经手客户品牌必成真实

策划设计客户中*高参与融资策划成功34亿，500强企业300+，上市公司00+

准一线城市设计策划水准，服务，国际视野，高端大气上档次，15年深耕

成就不平凡的您和品牌！

服务内容：

商业计划书融资方案叙职汇报路演项目计划培训课件
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平面设计海报设计LOGO设计画册设计

宣传单设计展板设计门头设计品牌全案VI设计包装设计

企业一站式品牌策划视觉供应商

 团队拥有雄厚的策划设计能力、优良的广告服务、运营管理体系、**的广告设计人、独特创新的广告
创意制作，以创意先行，着力提供涉及企业品牌形象、平面广告设计、品牌策略策划，旨在协助客户提
高销售额，并以建立长期品牌价值为使命，让各行业的品牌形象结合销售推向市场，赢得足够的社会关
注，成为企业成长与发展的桥梁。

 我们的宗旨只有一个：“全心全意为品牌创造价值”。这是我们的动力，也是品牌形象设计的动力。
我们深信——“品牌创造价值，形象产生力量”，我们以热情、专注、高效、负责的精神和态度为客户
提供的品牌形象设计服务，我们将自己定位成“与客户共同发展、并肩进的同路人”

你是否正在寻找风险资本?这需要一个好主意和的商业计划书。商业计划和筹集企业资本是手把手的关系
，商业计划书对于吸引风险资本是必须的，并希望筹集资金(无论是从个人“天使”投资者或风险投资公
司)过程中，商业计划书往往是成功融资关键的动力。

究竟如何让商业计划书能说服投资者签写支票给你?本文提供了一些商业咨询意见，说明每一段落如何让
自己的立场体现在业务计划给投资者。这些窍门是作者多年的经验咨询，也是创新企业家在商业规划和
筹集资金过程中的经验总结。

执行摘要目标是为了激发和触动其投资者，以便他了解更多。

页需要钩住投资者。大多数投资者已被商业计划书淹没了，你的页必须能使他们想保持阅读下去。

保持简单。看完后的页，投资者往往不了解业务，如果你的企业是真正复杂的，你可以深入到细节上。

很简短。执行摘要应在2-4页。

公司分析

公司分析的目标：教育投资者有关贵公司的历史和解释，为什么你公司团队是能完美地执行商业的机会
。提供一些公司历史，包括背景介绍，如成立日期，办公地点，法律结构和发展阶段。

展示你的公司记录：详细先的成绩，包括已融资金情况，产品推介会，达到什么里程碑，和合作伙伴关
系及担保等等。

为什么是你们?显示你公司团队有其独特的，超越的竞争优势，无论是技术，的管理团队，或者是关键的
合作伙伴关系。

行业分析

行业分析目的是证明你公司的产品或服务具有一个真正的市场。表明你公司的产品有市场的需要，而不
是愿望。在理想的情况下，人们是愿意支付金钱，来满足这一需要。引用三方可靠的消息来源和市场研
究报告，描述了市场的规模和增长趋势。使用独立的研究，如果可能的话，通过一个独立的研究机构进
行原始数据研究，以提高你公司的信誉度。对于一般的市场规模和趋势，我们建议理由是至少有两个独
立的研究公司提供相关资料。
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侧重于“相关”市场规模。例如，如果你出售的是便携式生物反馈强调降压装置，相关的市场是不是整
个医疗保健市场。在确定有关的市场规模，侧重于产品或服务，你是直接竞争者。这不只是一份研究报
告，这应该是每一个事实，数字和预测，应该支持你的公司取得成功的景。

不要忽略的消极趋势。一定要说明你的公司将如何克服潜在的消极趋势(负面因素)。这种分析将减轻投
资者的关注，并加强对该计划的信誉。

准备进行尽职调查。关键在于目的数据是可核查的，因为任何真正想投资的投资者，一定会进行广泛的
尽职调查。

客户分析

客户分析的目的是解释贵公司的产品/服务如何满足你的客户需要。首先定义你的客户要准确。例如，贵
公司的目标是小企业，因为中小企业有几百万家，它没有充分定义好，而是应该说多少什么样的中小企
业。详细的用户人口统计数据。多少客户适合的定义?如果这些客户位于哪个地区?什么是他们的平均收
入?要查明的这些客户是否真正的需要，使用数据来证明过去的行动(%人购买了类似的产品)，未来预测(
%人表示他们将购买的产品)，和/或影响(%人已经使用贵公司的产品/服务，您的产品提高了)。解释什么
是驱动客户的决定。举例来说，更重要的是性能/价格比还是质量以及详细的决策过程。例如，需要请客
户协商，了解客户对价格的承受能力，再决定其出价。
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