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分享购模式分析

短短一个月就能引流50万，用户仅仅两个月的时间就能收益成百上千
的商城营销模式；

只需滑落到第九层就总共能达到244万的用户量，并且每人的每一笔消
费都能相对给到对应的用户。

分享购背景：

分享购源于一款名为乐分享的平台，此平台曾达到一个月就引流达到
50万的会员量，并且都不是靠砸钱砸进去的会员。

大家都知道如今的大数据时代，流量就是所有商家平台所争夺的，谁
流量多谁就能在这场电商的“战役”当中取得胜利。



什么是“分享购”

“分享购”是一个以创新的商业模式整合流量与资源，实现整个生态布局的应用。结合了
CPS资源、商城、礼包、异业联盟/O2O等应用，可实现“消费+分享”的新型聚合生态模
式。

是商城系统中的一个营销模式，用户通过分享购的商城跳转到第三方主流电商平台上去消
费，主流平台会根据不同的产品返5%~30%的佣金给分享购，那有些产品呢利润高，所以
就多返一点，有些产品利润低就少返一点，当分享购拿到这个佣金以后，会拿出40%返给
用户自己，然后再拿出40%返给这个用户的上级会员，然后拿出10%返给这个用户所在的
区域合伙人，*后分享购自己留10%。

分享购这个模式主要采取了四大机制为一体的体系。哪四大机制呢？

公排制：由推荐人推荐二维码或者分享链接给用户用手机号注册的，自动排入这个手机号
的下级，如果无推荐码、无推荐人，则由系统来统一顺序进行公排。

滑落制：注册分享购以后将会获得1个排位，每个排位下面只有5个位置，如果你推广第6
个人以后，它会自动排位到你下面5个人的下面位置，同理上面的5个人的位置满了，他们
推广的人都会自动的放到你的下面。（平台也可以设置三三、四四滑落，根据情况）

【举例：五五裂变】

1.每个点位下面只有5个位置；

2.下面5个位置满了则向下滑落；

*注意:滑落规则为从上到下从左到右自动排位，由系统完成，不需要人工操作。

层级制：第/一层会员只有5个人，第二个就是25个人，累计滑落*多滑落会员数量9层会员
。（会员滑落层级也可自由设置）

滚动收益制：第/一层会员的第/一笔佣金是给到你，第二层会员的第二笔佣金是给到你，
以此类推，合法合规且合理。每次消费都只给一层的人，只设计了一级分销，根据每月消
费的笔数来分给层级的人。

除此以外，在公司整体品牌推广下会有无数慕名而来的未填写邀请码的用户也都会自动滑
落到你的下面。这样一层五的结构，你的第/一层是不是有5个人、第二层有25人、第三层
有125人、第四层有625人，以此类推！



直到第九层有1,953,125，这9层加起来一共244万多人，而他们消费所产生的佣金都会跟你
有关系。

这个制度可以让上面的人在帮你，下面的人在帮你，整个分享购平台都在帮你搭建下面9
层的团队，那么理论上来说1个人只要推荐5个人，你的架构就能够快速完成。

分享购集成了陶宝、添猫、斤东，拼夕夕，镁团，恶了么等主流消费购物平台，满足用户
日常吃喝玩乐，衣食住行的超级聚合平台，通过分享购平台去陶宝等链接平台购物，享受
优惠的同时，还能得到奖励，独特创新的商业模式，光平台收益都有机会月入过万。

分享购对接第三方CPS资源服务平台，在自己APP进行跳转到客户需求对应的平台进行消
费，然后第三方CPS资源服务平台，在进行佣金结算。

那么问题就是如何让每个人愿意主动去推荐5个人进入分享购？

当用户注册了分享以后，他会发现他的团队人数在增加，他的收益在增加，但提现必须达
到两个条件：

1、推荐5个人

这两个条件对大部分人来说很容易完成。第/一个推荐5个人，相信再普通的人身边都不止
5个朋友，而且注册分享购是完全免费的，还可以立刻帮助朋友省钱，就算没有利益，很
多人都愿意把这么好的平台分享给身边的朋友。

2、每个月消费9笔

每个月消费9笔，分享购不是要求用户强制购买某个产品，而是用户本来就要消费，充话
费，点外卖等，哪怕是购买一个垃圾袋都算一笔消费，想想一个月要通过手机支付多少笔
订单分享购几乎满足用户的一切网络需求，你只要通过分享购跳转消费就可以了，而且还
能省钱。

分享购还有一个核心的地方就是，奖励只给一个上级，在分销里面连二级分销都不算，避
免了多级分销。因此，不存在法律风险。

分享购为什么能吸引流量？一、对接平台，在模式当中并不是看中你的产品有没有、产品
有多少、产品有多好，而是对接的第三方主流电商平台有哪些，符不符合用户的心意。此
模式就是通过跳转到这些主流电商平台消费，这些主流电商平台会结算佣金给到平台方，
平台方再根据平台规则将佣金发放给到用户。对各大电商平台而言，他们其中数以亿计的
用户量，如果说这些用户也能成为你平台会员当中的一员那会是什么感觉，相信你也能够
想象出来。

二、关系滑落制度，按照像之前的关系链来做平台，对于个人的人脉人缘就有着很高的要



求，往往在没有获得收益的时候，就会出现人脉损伤的现象。而关系滑落制度，在用户一
注册进入平台就会给到一个排位，排位人满之后则会自动滑落到你下级的排位当中，就会
出现一个现象，你在帮你发展团队，你的上级也在帮你发展你的团队，甚至没有通过邀请
进入的用户也能通过滑落机制进入你的落位当中，帮助你快速组建自己的团队，让你快速
的拿到推广奖励。

三、奖励循环发放制度，大多数平台模式都在苦恼的问题，分销？究竟应该怎么分？分少
了对于用户而言没有吸引力，分多了又会有触犯法律的风险。而在奖励循环发发方制度中
就不会遇到这种情况，在每笔订单消费奖励只会给到消费者本人和一个上级用户，不论奖
金的多少，这样既不会有风险，还能够从中得到不少的奖励。

英气连霄汉，忠诚贯斗牛。至今魂与魄，犹绕凤凰楼。

 

众贼杀了王允，一面又差人将王允宗族老幼，尽行杀害。士民无不下泪。当下李傕、郭汜寻思曰：“既
到这里，不杀天子谋大事，更待何时？”便持剑大呼，杀入内来。正是：

巨魁伏罪灾方息，从贼纵横祸又来。

未知献帝性命如何，且听下文分解。
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