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代理记账公司，怎么找客户，这

些方法一定要去尝试

1. 上门拜访和传单派发

它将对中小型和微型企业相对性密集的市场批发，写字楼，工业区，
相应工业区，创业孵化器等开展逐项浏览。上门服务拜会的益处是他
们可以寻找重要责任人并造成特殊的实际效果，可是他们也是有缺陷
，显而易见这也是规模不经济的。

您可以在本地的生活报，商业服务报刊和别的报刊上投放广告，价钱
也不是很贵。以往，当互联网技术并不是很繁荣的情况下，杂志广告



是合理的，可是如今互联网技术越来越愈来愈比较发达，阅读文章报
刊的人越来越低，杂志广告也不是很合理。

2. 电话营销

这也是当今代理记账公司的主要销售方式。他们选购一些公布的企业
名录和企业文件目录，随后一个接一个地通电话。可是，这类范畴普
遍的中低收入业务模型效率并不是很高。

3. 人脉关系

一般大多数某税局税管员或是是工商注册单位有关责任人有好朋友、
亲朋好友、“跑单”、“强烈推荐”；这类一般税管员特定某代理记
账公司的顾客人群，一般成单率都很高，并且价位也很好。由于官方
色彩的引入在中国销售市场上是具有一定权威性的。

4. 老顾客介绍

根据对顾客高品质的服务项目，获得用户的较大认同，让顾客协助强
烈推荐顾客，这类方式我觉得是通过率大的，并且顾客品质也是较好
的。

根据用户评价顾客推荐介绍，朋友找代理记账；这类状况存在于一切
新客户的二次发掘，每一个顾客都是有自身的社交圈子，从这当中衍
化的构思会出现许多，例如老客户维护、小区运营，促进顾客引流方
法顾客需要做用户评价。这类方式首要的是一定要为客人带来优质的
服务项目。

5. 百度推广

砸钱从百度搜索引擎中获得顾客，也是一些有战斗力的代理记帐企业
喜爱做的事儿，可是实际效果优劣仅有使用过的秀人才了解，据统计
，根据投百度搜索引擎广告的支出和产出率是相差太大的，因此请慎
重。



6. 电信大数据获客

大数据时代早已悄悄地来临，很多新科技技术性持续更改潜在用户的
各个方面，给潜在用户的各个方面产生了很大的便捷。电信大数据营
销的新形势下也促进了经济金融的发展趋向，在其中电信大数据**顾
客大数据营销为房地产业顾客营销推广产生了新一轮的转型发展。

电信大数据顾客获得服务平台与电信大数据运营商产生战略合作。依靠运营商互联网大数据PB数据库查
询，在电信大数据中心的全力支持下，有目的性地分析房地产业总体目标潜在用户的情形和特点，转化
成潜在用户标签画像，获取**的意向客户数据信息。
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