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现在抖音小店做动销很容易被清销量，其实主要还是方法不对。我们把一些比较常用的动销方式整理一
遍，一些容易被清销量的动销方式，以后就不要再做了。种，搜索单。这种是比较常见的一种小店动销
方式，就是通过搜索商品全标题，找到产品然后下单。第二种，回购单。就是联系已经买过产品的人，
让用户通过“我的订单”这个入口，再一次进入到我们的抖音小店，然后下单，这个就是回购单，也是
动销的一种。第三种：分享单。这种动销方式也很常见，就是把抖音小店商品链接分享给身边的亲戚朋
友，让他们通过分享的这个链接去下单。这三种动销方式，都是有非常明显人工干预痕迹的，其实就相
当于S单，而S单是平台一直在打击的，平台检测到你S单，就会清销量。如果说你一次做个十几单，20单
，问题不大，但如果你一下子做了几百单，很容易被平台检测到你在作假，不仅清销量，还有可能被扣
罚保证金。因此，我们比较推荐的动销方式就是直播动销。直播动销，就是开直播挂小店商品链接卖货
，这种方式一方面更容易拉销量，另一方面它产生的订单路径会比较真实，就算被清销量也不会清得很
厉害。直播动销有几个点要注意：很多人在直播间为了拉销量，就是卖一些日用品，比如卫生纸、垃圾
袋这些。如果你是做百货的话，这些品可以做，但如果你做的是服装、是鞋靴箱包等类目，做这些品就
不合适，因为跟你的类目匹配不一致。你可以根据小店所卖类目去选择一个低价商品作为赠品去卖。第
二个点就是，不送赠品，但可以给拉销量的品设置优惠券，包括满减、限时限量购、新人券等，用大力
度的优惠吸引用户下单。除此之外，我们做动销的渠道要分散，包括店铺页，搜索，推荐，还有其他都
要做一做，不要只做单一渠道。如果你大部分订单都是先浏览详情页，然后再退出去货比三家；再假聊
拍下，购物行为高度一致也在清洗范围内。还不清楚抖音小店怎么动销，怎么设置优惠券，怎么出单起
店的朋友，也可以直接问我。
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