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产品详情

普通人做抖音小店能做到什么程度？我们先看数据：这是我们自营的抖音小店数据（仅代表个人收益）
：仅代表个人收益所有能做出数据来的，都是花时间和精力，精细化运营做出来。其实现在抖音小店的
运营方法已经非常透明化了，关键就在于，你有没有把方法一一去实践，去操作。下面是抖音小店运营
的六个步骤，非常简单，就算你是新手，也能看懂，看不懂的，看完了还不知道抖音小店怎么做的，可
以点我头像进主页找我领一份《抖店实操运营电子书》，里面有完整的抖音小店开店运营流程。步：抖
音开店选类目选品开店我们就不说了，步骤很简单，办个营业执照，到抖音小店官 网按照操作流程注册
就可以了。推荐阅读：锋哥：抖音小店开通流程、开店注意事项及基础搭建全解答（送开店资料）0
赞同 � 0 评论文章开店之后选类目选品很重要。你要做什么类目，然后做类目下的哪个细分类产品。然
后根据你选的类目去选品，保证店铺上传的产品垂直度。选品就直接用官方渠道，包括抖音商品榜、抖
音商城、蓝海商机等，非常多的选品渠道，我们都讲过。新手还可以在电商罗盘—商城板块，这里找到
行业搜索词，根据这里的榜单去选品。包括热搜榜、飙升榜、高潜力热词榜等等，新手可以优先用这个
飙升榜，这些产品都是在上升期的品，适合新手，避免跟热搜榜的产品竞争还争不过。不会选品的朋友
也可以找我领取一份抖店选品文档，参考操作。第二步，上架产品可以用软件采集商品，也可以直接在
抖店后台创建商品。上架产品的关键在于优化商品标题和主图，商品标题尽量原创，用热度高的词，商
品关联度强的词，有助于获得搜索流量推荐。还有商品主图，主题好不好也会影响流量推荐，还会影响
用户点击。尽量把商品基础分优化到100分，提高商品基础质量。详情页对于商品的介绍要完整、全面，
多支持上传 50 张，不能只有文字没有图片。第三步：动销入池我们说过，新开的店都需要做动销。抖音
小店动销，就是让店铺新品销量破零，快速入池抖音商城获取自然流量的抖音小店运营玩法。做动销店
铺会有流量和订单，相当于是让把店铺给激活。优化好的商品入池之后就会持续有流量推荐。另外，现
在作动销要讲究动销，这样你的流量才是流量，才有利于后面持续的曝光和转化。要搞清楚你的产品目
标人群是谁，然后有针对性地去动销。用好巨量算数这个工具，能够地找我们产品的目标人群。抖音小
店动销的方法有很多种，有一些确实需要S单，也比较有风险，比如直播间ab单、退款单等。有一些抖音
小店动销方法其实也是非常安全的，比如找达人带货，投抖音小店随心推等等。还可以结合优惠券动销
，找达人动销出单，更安全，更有效。锋哥：抖音小店动销方式有哪些？怎么动销能不被清销量？1
赞同 � 1 评论文章第四步，把已经入池的商品优化到爆已经入池的商品，在抖音商城可以看到流量曝光
、转化的情况，系统会提示你哪些方面需要再优化，你根据系统的提示去操作，去优化，能大限度地提
高转化。第五步，优化体验分店铺体验分是抖店的核心权重，体验分越高，流量加权越大，体验分太低



，会影响店铺整体流量和转化。无论是系统对你的考核，还是客户对你的考核，转化都会跟不上，流量
也会掉。总的来说，抖音小店的运营流程其实很简单，入门门槛也比较低。只要你愿意认真学，好好做
，店铺就能正常出单赚钱。
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