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产品详情

互联网瞬息万变，并且合法合规的商业模式，更是至关重要的。

随着各项“促进消费”的消息一经流出各种商业模式都立刻开始流
出市场当中，相信各种消费返利、消费全返的商业模式都层出不穷
，但是大多都是玩资金流、玩流量的，那么我们这些传统企业不懂
如何运营，又该如何选择一款好的商业模式，来为自己的平台，为
自己的产品进行价值赋能呢？

链动2+1结合分享购商业模式。

可以理解成为在一个平台当中，同时启动两种模式，但是其中又完
美融合并不会发生冲突。

平台设置两个专区一个人链动升级礼包专区，一个是分享购排位专
区，用户免费注册平台，进入链动即可按照链动的模式玩法，而进
入分享购则按照分享购界面进行排位，当然一样是可以利用统一的



邀请码进行裂变，通过邀请进入平台的会员将会进入分享购的专区
进行排位。

那么为什么要将这两套模式结合呢？

其实在不改变原有的消费习惯的时候，用户也能从中赚到一些小钱
，但是又要整合一些真正团队资源的人进来，真正的资源往往是在
那些大团队长的手里，但是如果要让团队能够真正赚到大钱，还需
要依靠链动2+1模式来发展团队。

分享购模式：

如何让每一个用户愿意去手动推荐五个用户进入分享购？

当然，其中精妙设计就在其中，当用户注册的分享之后，他也能够
发现团队人数正在增加，收益真在增加，但是其中当他需要提现使
用的时候，就需要有两个条件才能够提现：1、推荐五个用户；2、
当月消费九笔。

分享购会员机制：

1、公排机制：由推荐码或者是上级手机号码进行注册的用户，将会
自动排入这个手机号码的下级，如果没有推荐码、没有推荐人，将
会按照系统来进行统一从左往右进行公排。

2、五五滑落：每一用户ID下方，将会出现五个排位，当达到第六
个下级的时候将会自动滑落到下级的下方。

3、九层会员：**层的会员只有五位，第二层就是二十五人，第三层
的时候就是一百二十五人，累计滑落到第九层的时候，将会出现有2
44万用户量的情况。



4、滑动滚动收益：**层会员的**笔佣金奖励是给到他的**位上级，
他的第二笔佣金奖励将会给到他的第二位上级，第三笔佣金奖励将
会给到他的第三位上级，以此类推。

而这款模式为什么说他很好去推广？

该平台可对接某宝、某猫、某东、某多多、某团等等各种主流电商
平台，用户可通过先领券后消费的方式，还有各种生活服务，除此
之外用户还可享受到平台利润分佣以及推广收益。

链动2+1模式：

会员层级两层：代理、老板。

代理：直接消费499即可获得该身份；

老板：直接推荐2个代理即可获得该身份；

奖励模式：

1、直推奖励：直接推荐一个代理或会员，会员消费可获得直接分佣
奖励。

2、见单奖励：推荐一个代理会员，会员消费可获得的见单奖励，例
如A老板推荐B老板，B老板推荐了C代理，C再去下单即为见单奖励
；

3、平级奖励：指上级老板与下级老板之间，两者身份一致的时候，
平台将额外补贴给上级老板的奖励。

4、帮扶奖励：完成平台设置的任务，才可解锁全部奖励，不然只能
拿到80%的收益。



这两种模式结合在一起，首先加入平台是无门槛的，并且分享购当
中的公排模式上帮下扶，利于稳定团队架构，同时其中的循环上级
直推奖励有利于便利团队架构稳定。

平台可利用分享购进行拓客引流，将客户吸引到平台当中之后，在
利用链动的特性，推动自己的主营产品。
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