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产品详情

皮包公司的成立有什么作用

创业开公司的朋友，建议从开一个皮包公司开始。

皮包公司并非是诈骗，只是一个没有固定资产，没有自己的办公室和正式员工，提着一个皮包出去赚钱
的老板开的公司。

皮包公司是一种轻创业模式，以客户为导向而进行的空手套白狼式的创业。

会这么玩的老板，都很聪明。

首先在创业初期，不要固定资产和办公室，能有效减少一切不必要的开支。

但凡创业，肯定会有风险，很多人喜欢先去注册个公司，然后投入几十上百万的投入到工厂中去。

再招募一批工人去进行生产，辛辛苦苦把产品生产出来后，再去销售的时候才发现，卖不出去。

产品在市场上没人要，就成了垃圾，只能倒闭掉，轻则损失一大笔钱，重则欠下一屁股债。

作为创业者，初期开公司风险极大，有钱你可以随意挥霍，就当花几百万买教训。

可惜大多数创业者没钱，创业的目的是为了赚钱。

因此在初创期间，必须要尽一切办法进行降低创业风险，缩减开支，先赚钱后投钱。

我一直都在 倡导，初期的创业者，不要一来就重资产投入，你所卖的产品，市场上都有，现在生产过剩
，那些沿海的工厂都在面临着倒闭。

找他们工厂合作，价格低，作为甲方完全可以谈判到不压货，甚至先拿货半年后再给钱。



你没有产品，别人有就好，你缺乏资源，寻找有资源的人进行合作，关键的是客户，谁有客户谁就能轻
松赚钱，其他的都是次要的。

当你准备创业之后，没有产品都没关系，先去根据自己的兴趣爱好去圈客户，有了海量的客户之后，然
后根据客户的需求去进行相应的销售产品，赚起钱来，毫无压力。

即使是大买卖，也能这么玩，就是我之前认识的一个朋友吧，他是在房产中介公司先干了两年，后来自
己准备创业，就咨询我该怎么做。

当时他就花2000块钱，注册个公司就可以开干了，先去开个公号，专门每天分享如何买房、攒首付方面
的干货在微信朋友圈里。

然后通过安居、房天下
和本地的一些房屋买卖的线上平台，去发布大量的低于市场价8折的卖房信息来引流，把客户吸引过来后
就说房子已经有人定了。

不到一个月手机微信就加满了几百个想买房的富人，第二个月开始找二手房，然后跟房东签订三个月内
的包销协议，定金是三个月的房租。

因为手机上本来就有不少准备买房的本地有钱人，他把那套房子接手后，先花半个月时间装修了下，大
概花了3万块钱，然后把房子价格太高30%，这跟房东之前说好了。

然后他一边在微信里面卖房子，一边利用之前做房产中介攒下来的同行关系，发动中介帮忙卖起来。

不到一个月的时间就卖出去了，净赚十几万。

后来继续这么玩，一边去各大渠道圈客户进来，一边找优质的房源，找房东谈好销售方式，一年下来就
挣了一百多万。

他这开的也是皮包公司，借行业里的人脉资源进行合作，通过先有客户再卖产品的模式，轻资产创业赚
钱。

后来有了桶金之后，才去弄个办公室，招俩员工开始有模有样的正式经营起来。

今年行情不怎么好，房价不怎么涨还微跌，所以他生意也不怎么样。

好在他公众号已经积累了2万多的客户了，主要都是想买房的人，上次问我怎么办。

我说既然你有了客户的话，别光想着卖房啊，在后端还有很多的变现方式。

这段时间我看他学得挺快，卖房已经不是主营业务了，而是开始玩房产这块的社群、卖起课程起来了，
而且今年国内虽然炒房氛围不景气，现在还做起泰国房产中介了。

这钱赚的，比他之前自己卖房都轻松多了，也深深体会到了用户思维创业的强大。

不管做什么生意，前期是直接从皮包公司出发，没赚到钱之前，不要大量的投入。

保存好元气，手中有粮，心中不慌，这个项目实在不行的话，大不了换一个，反正也不会损失多大。
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