
异业联盟经验分享

产品名称 异业联盟经验分享

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

异业联盟

经验分享

一、如何寻找异业联盟目标

1.1 成功率高的商家

1.2 成功率低的商家

1.3 特殊情况

成功率低不代表不能成功，在有额外时间（某一商圈成功率高的商家基本谈完）的情况下也对成功率低
的商家进行尝试，越是难拿下的商家（上述老板无远见除外）回报率往往越大！为避免有遗漏商家的情
况，可以在某一区域集中拜访前利用美团附近商家的功能来搜索商家信息，进行电话沟通，提前预约，
提高效率。



1.4 什么时间联系

二、洽谈异业联盟中注意事项

2.1 缺少感

在拜访前对自己的着装及仪容进行检查，穿着得体，证件齐全，举止妥当，不卑不亢，让对方对自己产
生感。

2.2 缺乏信任感

要建立信任感首先自己非常认可异业联盟，发自内心的相信异业联盟会给双方带来共赢，同时对洽谈口
径要掌握熟练，培养临场感，如果生疏让商家质疑，生疑。

2.3 建立超值感

换位思考，商家真正想得到的利益是什么？口径中哪些利益点会吸引他们？对于口径我们要因地制宜，
因人而异，只有在摸索实践中总结的口径才是有效的。在每天的日清会上，领导对口径进行重点指导使
得超值感更清晰，洽谈效率提高很多。

2.4 开诚布公、直击“痛”点

对于一些面谈对象时间特别紧的人，表明来意后采用疑问的方式直击“痛”点效果会好一些，并且感兴
趣接着听下去，比如：

2.5 欲擒故纵

在交流过程当中切记不可过分热情，谈话的过程要表明这次来就是做个调研，只有通过海尔集团审核后
的商家才会与其联盟并签订协议，这样做的目的是让对方更加珍惜此次合作的机会。

2.6 取得对方好感

在交流的过程中可以表明正是因为某某原因（如下表），我们海尔公司才选中了你们来洽谈，让对方产
生自豪感，和对我方人员的好感，从而拉近距离，提高洽谈效率。注意在赞美对方的时候一定要对商家
事先进行了解，不可脱离实际过分夸张。



三、 异业联盟给我们带来了什么？

从宣传角度来说，异业联盟带来引流，提高海尔产品度，节约了广告费用。

从活动角度来说，异业联盟带来礼品，吸引顾客兴趣，降低我方礼品成本。

从家电的销量来说，异业联盟带来订单，提高了销售业绩。

从人员培养来说，异业联盟锻炼推广坚持不懈的精神，随机应变的能力，积累大量人脉。

从长远发展来说，异业联盟凭借着彼此的品牌形象与名气，吸收更广的客源，真正的做到互帮互助，互
惠共赢。

四、异业联盟后的感想

我们对待联盟商家一定要真心实意，只有真心才会换真心。

当初我认为不可能的，后来都实现了，别轻言放弃，要有良好的执行力，有什么想法及时和领导同事交
流，便于大家做出正确决策。

读万卷书不如行万里路，行万里路不如阅人无数。在联盟中见识到了很多有魄力的老板，有魅力的老师
，有能力的领导，从他们身上学到很多，而且积累了这些宝贵的人脉。

个人认为通过异业联盟想让家电销量短期内出业绩是非常困难的，就像是孕育一个新的生命，只有经过
一个周期性的培养，才会带来丰收的果实，所谓日久见人心，在这个过程中我们会辨别出真心想与海尔
公司合作的商家，而且通过长期活动交流使得与商家的合作更加密切，关系更加融洽，产生了信任的同
时商家与商家之间也会互相引荐进入海尔优惠生态圈，那时候我们海尔家电的销量一定会再创新高。
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