
巨量本地推广告是怎么做的？本地推案例

产品名称 巨量本地推广告是怎么做的？本地推案例

公司名称 深圳时趣网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 深圳市福田区福田街道福安社区福华一路138号
国际商会大厦A栋709-C31（注册地址）

联系电话  13360054993

产品详情

巨量本地推，助力每个掌柜小投入也能有大收获

让每个掌柜在更、更便捷、更高效的巨量本地推业务加持下，打开更广阔且长远的生意之路，用小投入
获得大收获。

案例分享1:

眉州东坡：不让堂食，我们也能创造新的销量

大环境不好，给很多本地餐饮商家带来了巨大的冲击和影响，眉州东坡也不例外，暂停堂食期间，眉州
东坡的经营也遇到了很大的挑战，高层和员工都很焦虑。眉州东坡的掌柜在刷抖音的时候，看到同行在
通过短视频、直播的方式推广带货，于是萌生了同样的想法。搭建平台、培养主播，在巨量本地推制定
了推广计划，把美食直播放到抖音，用新的方法让更多人看到眉州东坡。

眉州东坡通过巨量本地推推广，当月线上营业额翻番，并在26周年的时候连开3天直播，单场直播销量超
300万，当月营业额再创新高。1个月的时间，眉州东坡从经营困难达成500万销售额，创造新的销量。

案例分享2:水裹汤泉：只要用心经营，每天都是旺季

夏季是洗浴汗蒸行业的淡季，往常一到夏季，到店的客流会减少很多，但水裹汤泉的三好掌柜并不想浪
费这个夏天，他觉得水裹汤泉并不仅仅是一个泡汤汗蒸的地方，更是一个给大家提供休闲的空间，丰富
的餐饮、各种娱乐设施、酒吧等。这是水裹汤泉的优势，而难的是怎么把自己的优势推广出去，于是就
开始想办法，正好看到了巨量本地推，抱着试试看的态度，没想到试出了40倍的回报。



水裹汤泉通过巨量本地推做了3场直播，单场投入1万就创造了40万的销售额，足足40倍的回报，巨量本
地推也让水裹汤泉的旺季，变成了春夏秋冬的每一季。

案例分享3:

捧河湾风景区：地理位置不好，并不影响我们成为网红景区

大家都知道北京的旅游资源很丰富，而坐落在密云燕山脚下的捧河湾景区在地理上其实并不占优势，甚
至只有特别的玩家才有所耳闻，因此作为景区的三好掌柜有很大的经营压力。有压力就得求变，喜欢尝
新的他就想着去搞搞短视频，把捧河湾的风景送到人们眼前去，再用巨量本地推助推一把，让更多本地
人关注到捧河湾。关注的人多了，来的人自然也就多了起来。

捧河湾景区通过巨量本地推推送本地用户，用几百块的投入就获得了上万的曝光量，让无人知晓的景区
，走进了几万当地人的心里，捧河湾也从默默无闻变成了新的网红打卡地。

，越来越多的本地生活服务商家通过巨量本地推成为会经营、敢尝鲜、巧推广的三好掌柜，用小投入获
得了大回报。未来，巨量本地推也会持续帮助本地生活服务商家有效解决广告投放中的问题，和本地生
活服务商家一起拓展本地新生意圈。

我们是一家专注移动互联网广告资源整合、数字化整合营销服务提供商。依托于腾讯、头条抖音、快手
等流量媒体，为广告主提供：媒体投放、品牌策划、创意输出、效果评估、公关推广活动的全链路整合
营销服务。擅长于教育、招商加盟、化妆品、社交APP、快消、金融、本地生活、品牌等多个行业。
我们以“成为广告主长期战略合作伙伴为理念，让客户营销更简单，效果更放心，服务更有保障”。
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