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产品详情

抖音小店无货源不同于其他电商项目，其优势非常明显。不需要自己进货囤货和发货，也不用自己
拍视频剪辑视频以及直播带货，

只需要借助软件搭配一定的选品技巧通过采集其他平台的优质商品资源，经过合理加价后上架到自
己店铺等到出售，如果有顾客下单，就让厂家直接代发，也不需要去拍单，避免平台对无货源的限
制，但是对于我们来说依旧不用囤货发货。

抖音小店无货源项目前景怎么样?

全国8亿人都在用抖音，覆盖了全国各个年龄阶段人群。小店诞生于抖音，但流量来源不于抖音，头
条、懂车等app都是咱们商家的展现渠道。不仅国内，抖音还推出了国际版tiktok，可以说根本不缺
流量。

关键的是，小店还是个新平台，市场没有被占据，竞争压力不大。举个栗子，某宝用户基本和抖音
用户持平，都是8亿人，小店商家有二十多万，某宝呢，上千万!同样是8亿流量，平台不同，分到每
个商家身上也根本不是一个量级的。

抖音小店无货源有风险么?

小店虽然处于红利期，但不是暴利，路是一步一步走出来的，成功靠的是坚持和努力。抖音小店无
货源只是门槛更低、风险更小、更适合新手商家操作。

我们现在做的抖音小店，用的就是猜你喜欢自然搜索流量，一家新店，一般3到5天左右出单，2周左
右稳定出单，新店单店月收入在3000到10000+，精细化运营保守实测估计在20000到30000+，爆单除
外。



抖店无货源项目的优势：

1，现阶段精细化去做的话，一个人只能负责1-2家店铺，且爆单情况下一个店铺需要1-2人来处理客
服和发货工作。

纯粹的无货源玩法，只是跟之前不同的是，选品思路和运营方面出入很大。越到后期无货源的影响
越薄弱，且根本用不到软件。店铺售后问题和客服问题可忽略

2，这个项目不吃太多人力，基本没有多余的花费，非常适合团队化批量运营，
且项目阳光，正规，合法，长期。如果你会直播，那更是锦上添花。

3，一个人操作的话，需要花点心思，兼职也可以操作，每天少要有4-5个小时时间。需要有资金能
力。且现阶段平台给予政策和流量扶持。

4，抖有做电商的能力和野心，不要怀疑。目前小店玩法丰富多样，每个类目下面都有很多宝藏，我
们自营团队在操作的过程中已经深挖了很多可操作的类目和思路。

5，目前自营团队拥有多个类目供应链资源，且很多产品我们都已打爆，高纪录(2020年数据)小店家
居日用类目行业第9名，(2021年数据)小店单天成交订单纪录150W+，且目前与多个头部达成长期合
作。供应链资源会下放给学员。

我们在选择做抖音小店的时候应该选择什么类目呢？

做服装？做食品？做百货？还是做美妆？

1，选择刚需品，大部分消费者需要的产品，

选择的产品是大部分人都需要的，需求量自然就大了，成交的可能也就大了，也就是说，如果你选
择的品，只是一小部分人需要，受众人群非常的狭隘，那么，销量想要很高，是不太可能的，

另外，选好了产品，还要去定位好目标群体，没有目标群体，再好的产品就算卖出去，销量也不一
定会起来；

2，选择的产品，

现在的网购，不仅追求价格低，更重要的是追求产品的性价比；而性价比主要是提现在质量、价格
、外观、口碑等，

好的产品就会造成良性循环，那么销量也会越来越好的；

3，引流品

引流，不仅仅是对我们店铺的引流，同时也会给达人的直播间带来更多的流量，,不管是什么类型的
达人，她都一定是缺引流品，所以我们的选择，就是引流品。

抖音小店还是红利期，还在入驻的佳时机，另外小店这个项目操作简单，不管你是新手小白还是创
业公司都完全不是问题。



现面向全国招收学员，线上线下学习均支持，有技术老师一对一全程陪跑起店，包起店，包教会，
为保障每一位学员都能赚到钱，本公司签订保本协议，或觉得自己学习有困难的，可以来公司现场
学习，学到店铺做起来，赚到钱再走
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