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产品详情

当下未来适应新趋势、新市场的发展，经济社会当中发展过程当中出
现了新情况的挑战以及问题，企业必须充分发挥互联网技术在产业经
济中作用。

当然这就不可避免地需要企业改变传统的商业模式，无法突破传统的
商业模式无法从更本上解决经营问题。

1、产品价值低、同质化严重。

传统的商业模式主要就是以低价为核心竞争力，从而通过较低的价格
吸引消费者，然而，这样的低价不仅仅没有吸引消费者，反而使企业
面临较大的竞争压力。

2、没有互联网思维

由于互联网的普及，互联网的商业模式也就是随之产生，它是通过一
系列的平台来满足人们的需求，因此它所能够提供的服务已经不仅仅



局限于产品本身，更多可以面向用户，这就需要互联网思维。

3、缺乏多样化的商业模式

当前，大多数的互联网企业，都是采用的B2B市场商业模式，这种类
型的商业模式虽然为企业创造了极大的价值，但是对于当前来看，并
不足够满足市场需求，传统的商业模式喜爱，企业是以一个核心商品
或服务来产品营销基础。在现代商业环境下，企业必须通过与消费者
互动实现价值传递，才能够实现发展战略目标。

那么当下有这样一款商业模式，既是发展了数十万会员量的平台，也
为平台带来了数千万级别流水的一个平台模式。

共享购

在对于共享经济充满热情的时代，孕育出共享购模式。

共享购模式相当于一种全新消费返利模式，而其中比常规消费返利模
式更加高明的地方就是无论如何，平台返给消费者的永远都只是积分
资产，不会出现直接返现的情况，接下来让我们看一看它究竟是怎么
做的吧！

其中具备两种概念：卖货、消费投资。

商家在入驻平台，可以在平台当中进行卖货，同时根据商家让利额度
越高，就越能激发消费者的消费热情，同时解决商家销货难、库存难
消除等问题。

用户在注册到平台之后，在买商品、买服务的同时，可获得相对应的
共享值，可通过共享值转化成为共享积分，共享积分具备增值的上下
浮动，可在平台的C2C市场进行交易变现。



用户在平台消费可获得商家让利额10倍的共享积分、商家可获得用户
消费让利额2倍的共享积分。

共享购对于消费者而言，在购买商品的时候能够达到省钱的目的，不
仅仅能够省钱，还能通过共享积分的增值从中赚钱。

共享购对于商家而言，商家让利越多，用户就越愿意去消费，参与商
家越多共享积分的价值也就越高，总体让利额提高了，共享积分的需
求量也就越大，蕞后达到平台共享积分供不应求的蕞终目的。

对于实体企业而言，共享购模式更加能够促进实体经济发展，实现引
流、锁客、复购的核心竞争力。

详细资料、软件开发、模式设计可后台私信获取。
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