
单场活动引爆百万流水，全民拼购掀起抢购热潮？

产品名称 单场活动引爆百万流水，全民拼购掀起抢购热潮
？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

拼团，这是种很早就出现在电商圈的模式，拼团模式也随着行业不断
地迭代更新，演变出各种不同的拼团玩法。从早的多人拼团，发展到
现在的拼团+分销，拼团返现等各种各样的模式。电商企业通过充分
挖掘社交流量的价值，形成多个连接点，实现爆发式传播，这已经是
必然方向。平台模式的本质就是引流裂变，吸引到更多用户参与到活
动平台中来。而如今，一个全新的拼团玩法—全民拼购营销模式蔚然
成风，吸引了多方的关注和参与，风头一时无两。

全民拼购模式玩法剖析

用户可在平台自由选择等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人
可中奖(买货成功)，7人不中奖（买货失败）。

7人不中（买货失败）

①全返

②额外补贴5元红包



3人中奖(买货成功)

可获得相应价格的十几种产品供选择一或等值的购物币；

可获得（商品价格）100-%的“购物基金”；或者
可获得（商品价格）5%的广告奖励；

可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

用户若参与同一个拼购活动连续中奖3次(买到优惠商品)，后续该用户
继续参与该拼购活动则将连续10次不中奖，让其它用户也能有机会买
到优惠商品！

购物基金：

举例：消费者参加并获奖，可得到价值100元的商品和100元“购物基
金”，后续参加拼团，每次可激活出5%的“购物金”(可提现或消费)
。

假设消费者A后续参加了20次该活动，且都没获奖，那么总共可激活
：20*5=100元的“购物金”，等于“白拿”了第-一次参加的那个商品
，而且还能得到“5*20=100元”的“(不获奖)奖励”

这一个购物基金可以这样释放，例如你拼了100元，中了，释放了5元
，还剩95，下次你想拼一个600元的没中，那么他释放的是600元的5%
，也就是30元，5块钱奖励。依据拼团的价格释放，你拼100就是100的
10%，拼600就释放600的10%

总体看起来，消费者无论是获奖还是不获奖都可以得到很大的优惠，
参加即赚钱，在原来拼团人满开团的基础上，更新玩法，也有更多亮
点。这个模式的优点在于抽奖失败可返回资金并且获得额外的补偿金



。所以当这种平图案模式一出来就吸引了大量的用户参与其中。

同样的缺点也有，就是同一个用户在一-天中参与多次拼团，结果都是
中奖的情况。用户想参与拼团获利，并不想直接要产品，因为如果中
奖了，家里堆了一堆同样的产品，且用户还不挣钱。这就导致用户不
会持续地参与多次拼团。

全民拼购打破传统电商活动模式，结合了当下流行的“社交电商”与
“拼购玩法”，通过全民更人性化的奖励机制，将产品销售中的利润
大化让利于参与拼团的用户。激励用户参与、分享的同时，也可带动
平台产品销售，实现“多方共赢”的效果。

拼购以全品类多样化的商品，吸引各个年龄、各个地域的用户，通过
社交裂变的玩法连通各个社会圈层及场景，进而完成销售购买，这其
实正是通过社交属性重构了人、货、场，为用户提供个性化的体验，
通过自主裂变的玩法为商家赋能，快速吸引精-
准消费人群，深度践行了“无界营销”理念。
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