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你知道消费全返模式一拖三的套路是什么吗

就是你消费多少给你返还多少的套路。我从杭州的一家公司拿到了一
套不用推广就可以实现会员自动化裂变的套路方法。

前两天我遇到了一个商业怪才。他特别擅长去设计这些裂变的模式和
玩法。今年社交电商不好干。但是呢他却用八个月的时间做了四百万
的付费会员。跟他聊了一下午之后呢我就明白了其中的精髓。我花一
分钟的时间分享给你。

玩法1：四人拼团返现模式

他用这套方案不到一年的时间裂变出来了400多万的用户。四人拼团全
返模式的核心在于用户裂变，而不是代理裂变。他的逻辑就是让一个
人进来之后有了去拉3个人消费的动力。有3个关键的步骤：首先流量
裂变起来的核心在于设计了一个低客单价的产品。



比如说19.9的一个产品，这个可以叫做是设计鱼饵的过程。然后呢谁
来买这个产品就进入到了下一个裂变的循环。而裂变循环的核心在于
全返。只要购买19.9的产品，再拉3个人凑满4个人成团。就立即成团
。成团以后每个人19.9就可以全部返回去了。你看分享的动机他不是
自己赚钱，而是集体省钱。你看你为了自己省19.9万去拉了3个朋友。
而你拉了3个朋友不仅仅是自己省，你也让你的3个朋友实现了省钱。
这个就好比是瑞辛咖啡之前的分享裂变逻辑。分享后各得一杯啊。

这套机制实现了，只要进了一个流量，是不是就变成了四个流量了。
可是呢用户开心了。商家是不是就倒霉了？那全部返还是为了获客，
但是商家的利润呢？

重点来了，注意！！返的是币，不可以提现。但是呢，可以用来购买
平台的其他产品。你想想啊，是十九块久的币。那么设想一下。如果
平台内没有低于19.9的产品你再去购买其他产品的时候，是不是你就
需要去加钱？那么是不是就可以这样理解他的全部返还的这个行为，
其实是刺激提升买家复购行为的产生呢？

玩法2：拼团返现模式

打个比方，原来有一个产品是199块钱，你现在做活动只需要169，并
且还跟消费者说，如果你介绍两个朋友一起购买，那么你们三个人花
了169块钱，我全都返还给你们，你会不会去找你朋友一起来买？是不
是也没办法拒绝？

这个方案怎么保证商家不亏钱？要注意这里返的169块钱不能提现，只
能用来购买其他产品。我们经常说要让客户裂变，你有没有给到别人
去帮你裂变的理由。

玩法3：消费送现金全返

比如你在商城上推出买1000送1000再返1000元现金的活动，你今天在
我这消费或者是预存1000块钱，我就返你1000块钱的现金券，以后每
次消费金额的10%都可以用现金券抵扣，现金券使用完之后再返你100



0元的现金，这样是不是就锁定了客户多次消费？

如果你想更快地把现金券用完，拿到1000元现金，是不是会分享给你
的亲戚朋友，一起来使用，这个时候就又形成了客户的裂变，但对商
家来说其实也就相当于打了8折。

玩法4：分期释放全返

比如有家服装店做了一个活动，在他们家消费200返200块钱的现金，
活动一推出销量就上来了，而且还锁定客户，每个月都带朋友再来店
里面，为什么？

因为返他的这200块钱是分成了10个月，每个月带朋友到店就返20块钱
，你看这个时候是不是又给到了客户反复进店消费10个月的理由，在
这10个月以内顾客反复的回来，你还不能成交他两三次吗？

消费返利这种模式运用得很广，大家听我上面说了那么多，肯定也会
想起自己也经历过。这种模式的话，不止可以用于线下门店，还可以
在线上积分商城使用，主要为了达到：拉新、促活、维系、增收的目
的，效果都是非常显著
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