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产品详情

今天给大家分享个在异业联盟上创新的模式“联盟卡”，联盟卡主要
针对平台整合实体联盟商家，打造城市商业联盟、城市商圈生活平台
，平台会员可持卡在各联盟商家通用消费，享受折扣，联盟商家共享
会员流量以及会员数据，以及o2o电商等应用板块都会比较清楚联盟
卡的应用场景。

一、加入商家联盟究竟有什么好处？消费者会员好处：1.一号通全城
，各种会员卡合一，解放钱包支持微信会员电子虚拟卡和实体卡，会
员凭一个会员号即可在全城商家通用，无需办理各种商家的会员卡，
为钱包减负，轻松消费。2.消费积分通用，消费省钱又赚钱会员到联
盟商家可享受折扣优惠，直接省钱；同时每次消费都可以获得一定的
积分返利，积分可当钱花，消费省钱又赚钱。3.联盟商家各种优惠活
动不断，将省钱进行到底联盟会员可快速在微信端查询附近商家，快
速决策，导航直达商家；同时也可在家或办公室线上下单，支持外卖
上门、邮寄上门或先下单再到店消费等多种使用场景需求，真正实现
线上线下闭环消费。联盟商家入驻好处：1、会员共享，异业引流全



城商家会员聚合成为所有商家的通用会员，通过平台线上线下为商家
引流，拉开与周边的同业商家竞争，实现客流和营业额的增长。2. 加
强门店广告宣传曝光平台线上可展示商家的门店及产品，为门店免费
做广告宣传，加强品牌曝光率；同时门店也可以参加平台方主办的各
种线下展会活动。3. 拥有一套免费的会员营销系统商家无需投入资金
、技术即可免费拥有一套属于自己的门店会员管理系统，可精准管理
自己的会员，并进行各种营销，实现门店O2O。

二、商业联盟有两种形式：

1、同行业跨区域：

适用于旅游、票务、游乐场等行业联盟卡等行业属性较重、区域属性
较清的平台。

2、同一地区的跨行业：

适用于建立城市商业联盟和城市商业区平台。消费者可以持卡在各联
盟商户中进行一般消费，享受折扣。例如，万达商业区用户获得的联
盟卡折扣。

所以做商业联盟的核心核心点，我们应该首先建立不同行业联盟的商
业平台，围绕联盟商家做我们的会员精准营销，通过一些营销模式将
用户排水到我们的平台，成为我们的联盟会员，所以这些联盟会员在
享受平台的权益的同时，针对我们的线下联盟商店进行分流，同样，
我们的联盟商家通过在线平台展示他们的产品、商店位置、优惠活动
、折扣包等商店信息，使我们的会员能够体验城市一站式生活服务平
台的在线和离线结合，这是不同行业联盟的基本业务框架。

三、那么建立联盟需要从哪些方面入手？

会员体系：一卡通用，实现会员共享、资源整合



①培养用户，培养联盟忠实用户，会员折扣锁住用户，引导用户开通
会员.

②裂变分享，锁定关系共享权益,联盟会员可

③联盟权益,线下门店消费,线上平

④分润体系.结合电商分润体系，灵活设置，激活会员分享裂变

⑤优惠锁客，开卡优惠，每月优惠，专享优惠，专享折扣，购物币，
积分

⑥会员权益，帮助建立商家与会员间的专属权益，为会员提供商家专
属福利

⑦消费场景，结合异业联盟到店付与团购套餐，沉淀用户，精准营销

四、联盟卡主要适用哪些场景？

1、本地生活服务平台。

基于当地企业，建立多元化、开放的一站式本地服务平台。同时，开
展深入的不同行业营销活动，建立当地私域流量池，降低渠道成本。

2、行业联盟平台。

通过不同地区或合作，打破用户增长瓶颈，增强联盟商的影响力，促
进行业向更标准化、更优质的方向发展。

3、社区生态解决方案。

结合社区生态，提供线上线下一体化体验；利用联盟卡会员打通社区
商户和在线平台，形成社区商户联盟。



新零售的本质是让消费者更好，不同行业联盟的促销可以让消费者以
更低的成本获得更多的利益，这代表了更先进的商业模式，不同行业
联盟不是新事物，早在很久以前，但随着新零售的兴起，给实体经济
更多的活力，不同行业联盟游戏和模式也迎来了更大的想象空间，我
们将首先了解不同行业联盟本身，然后分析不同模式的新颖经营理念
，*终开展实际战斗。商业模式策划商先生邀您一起探讨社交电商模
式，快人一步抢占财富商机。
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